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路长全营销咨询式培训班课程介绍

路长全营销咨询式培训班

从 2000 万到 5 亿的 5 步方法

课程简介

这是中国著名战略及品牌运营专家路长全发起并推动的“中国千位营

销型企业家**工程”，如果你有幸成为其中成员，将学到如下的顶

级智慧：

1. 最实用的方法——从 2000 万到 5 亿的 5 步方法

2. **的产品思维——从价格向价值升级的 7 大路径

3. **的市场运作——构建优势市场的 7 大策略

4. **的模式驱动——销售驱动的 7 大模式

5. 高效的团队运营——构建赋能组织 7 大工具

6. **的自我管理——塑造领导力的 7 大支点

这是路长全教授和其团队 20 年的实战营销精髓，相当于价值 500 万



营销策划案的核心，这些核心理念成就了上千个中国品牌。这个课程

是为千位营销**而量身定制的。

路长全教授亲自授课，三天两晚

企业家互动，一对一辅导 | 带着问题来，拿着方法走

课程内容 ———————————————————

路长全老师为企业家们共讲解五个板块的内容，就是企业强大自己的

五大方法，包括强大产品、强大市场、强大模式、强大组织和强大企

业家自我。这是路长全老师 20 多年营销实践的思想精华，路老师用

这 5 步方法，指导公牛插座成为行业**的企业，指导长寿花玉米油

用 6 年时间从 0 做到数十亿的上市公司。五个强大方法是中小企业突

破瓶颈的落地方法。

1. 强大我们的产品——让产品自带光芒

2. 强大我们的市场——让市场落地开花

3. 强大我们的模式——让交易裂变生长

4. 强大我们的组织——让组织自我驱动。

5. 强大企业家自己——让**具备力量

参与“营销**工程”的条件 

1. 销售规模 2000 万以上的企业

2. 企业家积极进取，有远大抱负

3. 与时俱进、热爱学习，相信知识的力量

4. 提交信息完整的申请表格

一旦报名通过，参与“营销**工程”，你就有机会成为**的营销

**，你的企业有机会成为成功的企业。

 

企业困惑：价格竞争，渠道乏力！怎么办？

客户困惑：商品过剩，选择迷茫！怎么办？



中国经济：产能过剩，供给侧改革！怎么办？

 

企业要想生存，就必须突破恶性价格竞争，否则别无生路！

这意味着：竞争要实现价格到价值的升级，营销要实现产品到品牌的升级！

中国营销泰斗路长全老师携专家团队集25年品牌运营，数百个成功案例，总结出高效品牌方法共同为来
自全国各地的50多位企业家奉上一场精彩的品牌营销课！

课程精彩纷呈，座无虚席！

      

中国营销泰斗路长全老师在课堂上为大家揭秘：从产品到品牌升级的3大路径，5大
“**”驱动模式，6大品牌认知方法，让企业家养成品牌思维，学成品牌落地的方法！

中国女实战营销专家李国伟老师给大家揭秘品牌与产品的关系：

品牌是枪膛，产品是子弹！

没有枪，徒手扔子弹能扔多远？

没有枪，你就是在与人肉搏！

我们无法避免竞争，但至少还有选择“战场”的权利

企业要想占领市场，必须要有不同的“产品线组装”，好的“产品线组装”可以打击竞品，也可以为企
业带来强大的基因，形成极强的市场竞争力！

企业家们纷纷表示通过在路长全老师的课堂上的学习，**次系统地学习了品牌怎么建设；学习了品牌的
地位和身份如何塑造；学习了怎么找**和**；学习了怎么构建利益共同体。**次认真地思考产品如何定位
，产品线如何组合，企业“两会”怎么开，用户怎么分析并找到品牌落地建设的有效途径！

山东女企业家岳总对路老师表示感谢

 “我要感谢路老师，感谢路老师提高了我的眼界，打开了我的思路，路老师昨天给我指导了一下，让
我豁然开朗，现在我知道我的企业未来该怎么做了，为了表示感谢，我给路老师鞠一躬！”这是山东一
位女企业家在课堂上对老师所说的话。 

类似的感谢还有很多很多，路长全品牌营销课，不仅仅学到品牌构建的方法，更主要是告诉我们一套思
维体系，让我们每一位企业家对企业的战略方向和行业发展有一个清晰的认知，从而成功打造属于自己
企业的强势品牌！



温馨提示：这期未参加上的企业老板们，可报名参加我们下期《路长全品牌营销课》，报名信息如下！

《路长全品牌特训营》将要开课啦！

如何突破恶性价格竞争？

产品差异如何寻找？

品牌价值如何表达？

传统的销售模式如何突破？

⋯⋯

《路长全品牌特训营》教你从价格到价值升级的三大路径，使你的产品升级成品牌较量！

如果你不做品牌，那就是杂牌，而杂牌将会使你和你的产品生活在社会的**层——卑微而艰辛！

从价格升级为价值，从产品升级为品牌，是企业必须突破的成长瓶颈！

咨询：陈义楠
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