
哥洛菲2020早春套头五分袖拼接裙子开服装店需要自己拿货吗

产品名称 哥洛菲2020早春套头五分袖拼接裙子开服装店需
要自己拿货吗

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:哥洛菲
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

哥洛菲2020早春套头五分袖拼接裙子开服装店需要自己拿货吗

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、新手服装拿货、服装大家一般在哪里拿货、服装拿货砍
价技巧。

谈判行为从某种意义上说可以看成是人类众多游戏中的一种，一种既严肃而又充满智趣的游戏行为。参
与者在遵守一定的游戏规则中，各自寻找那个不知会在何时、何地、何种情况下出现的谈判结果。美国
谈判学会、谈判专家尼尔伦伯格说谈判是一个“合作的利己主义”的过程。寻求合作的结果双方必须按
一个互相均能接受的规则行事。这就要求谈判者应以一个真实身份出现在谈判行为的每一环节中，去赢
得对方的信赖，继以把谈判活动完成下去。但是由于谈判行为本身所具有的利己性、复杂性，加之游戏
能允许的手段性．谈判者又很可能以假身份掩护自己、迷惑对手，取得胜利．这就使得本来就很复杂的
谈判行为变得更加真真假假，真假相参。难以识别。障碍一：没有调控好自己的情绪和态度；障碍二：
对对方抱着消极的感情。即不信、敌意；障碍三：自己“固守”，忽视交涉双方的共同需求；障碍四：
出于面子的心理需要．对妥协和必要的让步进行抵抗；障碍五：把交涉和谈判看成是一种“胜负”或“
你死我活的战争”第一：控制你自身的情绪和态度．不为对方偏激的情绪；第二：让交涉对方的情绪保
持冷静，消除双方之间的不信任；第三：多与交涉对方寻找共同点；第四：在交涉、谈判过程中，让对
方保住面子；第五：让交涉对方理解“相互协调，相互合作”。通常，我们在一般谈判时都会想到要讲



究一些原则技巧。在买卖双方达成一笔买卖交易时．通常我们会看到．双方都会竭尽全力维护自己的报
价。
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