
刷脸支付关键节点来临，从单一入口走向聚合。

产品名称 刷脸支付关键节点来临，从单一入口走向聚合。

公司名称 中山集家信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 中山市石岐区中山二路32号后座二楼207房

联系电话 0760-87808295 15876006513

产品详情

银联与微信支付合作的“蓝鲸”问世，正式点燃刷脸支付战火⋯⋯

编辑 | 陈大柴

刷脸支付市场继银联推出“刷脸付”之后，又释放出新一轮商用动能。聚合模式之下，收单机构、服务
商、代理商、商户将共同支撑起中国刷脸支付生态圈。

近日，银联商务发布了刷脸支付终端产品“蓝鲸”，同时支持微信和银联刷脸支付，突破此前刷脸支付
市场终端设备单一支付功能，为刷脸支付的商用推广带来聚合概念。

在扫码支付时代，正是借助聚合才形成线下全面覆盖的市场生态。而相比扫码支付，刷脸支付终端设备
具有一定的技术门槛，并且成本更高、体积更大，这也就意味着刷脸支付比扫码支付更需要聚合。

「热浪财经」调查得知，银联接二连三推出刷脸支付系列产品，在一定程度上反映出监管对刷脸支付市
场的风向逐渐明晰。同时在腾讯携手银行、银联打造刷脸支付产品背后，一场符合金融行业标准的刷脸
支付聚合推广模式将要爆发。

刷脸支付重磅利器

“蓝鲸”可谓在当前刷脸支付市场关键节点出现的重磅利器，它只有一个摄像头模组，便兼容微信支付
和银联“刷脸付”。这就好比聚合支付服务商的扫码盒子，同时支持多家支付机构的通道。



知情人士对「热浪财经」透露，银联的“刷脸付”系统兼容性较强，能基本兼容市场上主流的人脸识别
摄像头和算法，在刷脸支付聚合方面，技术已不是难题。在具体使用过程中，用户可根据自身情况选择
银联或微信支付的刷脸支付功能，由于交易验证方式不同，银联在刷脸交易时需要输入支付口令，而微
信支付则需输入手机号码。对于商户而言，一台刷脸设备能支持多种支付通道，有效降低了设备购入成
本，也解决了多台设备占用空间的难题。至于刷脸支付能不能像扫码支付那样多通道聚合，业内人士指
出，就目前刷脸支付市场而言，想要聚合微信支付与支付宝，难度依然较大，因为其使用的摄像头和算
法不同。以摄像头为例，微信支付的青蛙刷脸设备，使用的是华捷艾米3D结构光摄像头；而支付宝刷脸
支付使用的是蚂里奥的3D结构光摄像头。受制于刷脸支付行业各自为战的状态，“蓝鲸”的问世实则为
刷脸支付推广撕开了一个较为可行的口子。在中国移动支付入口从二维码转向刷脸支付的趋势下，“蓝
鲸”模式可能会获得更多由支付变革所带来的红利加持。 

趋势已见端倪

刷脸支付从去年正式推向商用到现在，已有超一亿注册用户。而近期艾媒咨询发布的《2019年上半年中
国移动支付行业研究报告》显示，2019年上半年中国移动支付交易规模达到166.1万亿元，预计2019年中
国移动支付用户将达到7.33亿人。作为移动支付发展的下一个趋势，刷脸支付市场不仅仅是以支付宝、
微信支付为代表的第三方支付机构在推动，银行、银联等机构也纷纷为刷脸支付提供官方站台。曾有持
牌支付机构高管对「热浪财经」表示，中国相比西方国家，推广刷脸支付更有优势。特别是官方在很多
基础设施建设中引入刷脸技术，比如刷脸过安检等，这将助力刷脸支付成未来移动支付趋势和主流。就
目前刷脸支付市场来看，隐私安全成用户比较关心的问题。而在监管强调“不要简单将人脸特征作为唯
一的交易验证因素，必须根据风险等级结合用户口令等其他因素进行多因素认证”之后，备受行业关注
的人脸识别领域相关金融标准也将要公布。从银联推出“人脸识别 支付口令”的刷脸支付产品，到腾讯
宣布联手银联、银行打造符合金融级行业安全标准的刷脸支付产品，中国刷脸支付市场的安全合规化道
路已经被开辟，监管认可便是未来趋势。以“蓝鲸”为代表的银联系，入局刷脸支付，一改微信支付、
支付宝双寡头局面，在开辟趋势的过程中，也为刷脸支付市场爆发带来更多可能。 

落地在于代理商

回顾移动支付发展历程可以看到，初始阶段市场上第三方支付终端单元比较分散，商户及用户的多样化
支付需求得不到满足。特别是对于流水大、客群体量大的商户，聚合多种支付方式的快捷支付成为最大
需求。在此背景下，聚合支付出现了。聚合支付服务商、代理商，承担的是连接支付机构与商户的角色
，支付机构的创新支付方式依靠服务商、代理商去受理落地，而服务商、代理商的商户资源也为支付机
构带来流量。“移动支付上半场离不开聚合支付服务商、代理商的功劳，下半场依然要靠他们。”某支
付从业者表示，刷脸支付现在在推广上遇到了一个聚合机遇，聚合模式下的服务商、代理商，能有效打
开刷脸市场。从银联与微信支付的合作来看，一方面银联坐拥银行资源和第三方收单机构资源，有天然
的市场推广优势；另一方面，微信支付拥有8亿支付用户和3万家服务商合作伙伴所合成的开放生态，市
场前端经验比较成熟。二者合力之后，“蓝鲸”借聚合优势，在千千万万服务商、代理商的推动下，接
入商户收银系统，再配合银联、微信支付的市场补贴政策，很可能会成为引领线下刷脸支付的领头雁。
作为较早入局刷脸支付的支付宝，其在近日举办的服务商大会上宣布，将从政策、创新、能力、人才与
大阿里生态连通等五大方面，帮助行业内1000家支付服务商完成数字化经营转型。有知情人士分析，在
扫码支付市场争夺战中，微信支付略占优势，扫码流量见顶之后，支付宝将会依托服务商、代理商加码
布局刷脸支付，进一步巩固市场地位。刷脸支付真正的战火才刚刚燃起，“蓝鲸”聚合模式的出现，会
让它燃得更快。
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