
艾莲达百馨娜2020新款宽松苎麻拼接裙子做服装店货源怎么找

产品名称 艾莲达百馨娜2020新款宽松苎麻拼接裙子做服装
店货源怎么找

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:艾莲达百馨娜
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

艾莲达百馨娜2020新款宽松苎麻拼接裙子做服装店货源怎么找

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、那个服装拿货app好、服装进货方法、服装厂家直接拿货
吗。

推销中有很多关键时刻，是对销售人员的考验，有不少新销售人员就是因为不能把握好销售的关键口，
导致费了九牛二虎之力的推销失败。而对于老销售人员，销售的关键口也是见销售技巧功力的地方。这
个时候，往往是客户对产品有了一定了解，但还没有形成强烈的购买欲望的时候。这个时候，销售人员
在询问的时候，一定要非常小心，如果直接询问：“你考虑怎么样了？”“你买不买？”这样的话，无
疑于迎头一棒，把客户吓跑。此时的正确销售技巧和话术是这样的，你可以通过已然购买的询问句来问
客户：“这种产品有两个款式，一个是黄色的，一个是白色的，您喜欢那一款呢？”或者可以问：“我
觉得这几款衣服都时候你，但红色的很亮丽，你说呢？”通过这样的销售话术，就巧妙地引领客户绕过
了“买不买？”这样痛苦的决策程序，而是径直到了“买什么样的？”这个比较轻巧的问题。如果当客
户要放弃购买，如果你马上降价以求，往往让他感到你的产品不值钱，甚至会形成他借机压价的心理。
好的销售技巧和话术是：“今天是优惠的后一天，如果今天不买，那明天的价格将会恢复得很高，以后
很可能在没有这样的优惠了。”或者“你的小孩，现在正适合这种读物，如果现在不读，对孩子的智力
和知识发展都有影响。”求着他买，不如告诉他不买的不利后果，这样是留住客户的很有效的销售技巧



和话术。让销售人员头疼的问题，就是客户那竞争对手的产品和价格来比较。应对这种销售场面的销售
技巧和话术是在此之前，好能充分了解竞争对手的产品，找出双方的异同。当客户进行对比的时候，不
要硬顶着来，而要用这样的句式：“有一些产品，看起来很不错，价格也便宜，但实际上⋯⋯”然后，

就是讲出你产品的优势，特别是比较优势，这样才能战胜对手。
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