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产品详情

微三云：云集走出了一条有别于常规社
交电商的独特模式

摘要：日前，网经社-电子商务研究中心主任曹磊在接受《三湘都市报》记者
采访时认为，云集之所以能快速增长，除了借助移动互联网
大环境
“红利”外，
关键是发掘了社交电商里一
条新的赛道——会员电商，从而实现了从阿里、京东
等电商巨头的夹缝中突围，走出了一条有别于常规社交电商的独特模式。

以下为该报道原文全文：《云集登录纳斯达克“会员制”成重要推手》

5月3日晚，国内电商企业云集在美国纳斯达克交易所正式挂牌上市
。云集因最初的分销模
式涉嫌传销被处罚，随后转型会员制社交电商
，三年时间付费会员
从250万名增长至2320万名，增长近10倍。云集的成功，一时间让电商会员制成为探讨热点。
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三年合计亏损超1.8亿元

公开资料显示，云集成立于2015年5月，运营模式是以优惠的价格提供高质量的产品给付费会员用户，并
激励会员在社交网络分享云集的商品。因为这一模式，云集在招股书中将自己定位为“会员电商”。

虽然成立时间不长，但云集的发展可谓十分迅猛。

招股书显示，2016年至2018年，云集的GMV
（成交总额）分别为18亿、96亿和227亿，总订单量分别为1350万、7580万和1.53亿。相应地，云集的收入
，从2016年的12.84亿元，增长至2018年的64.41亿元。

不过，公司目前尚未实现盈利，2016年至2018年期间，云集分别亏损了5630万元、1.057亿元和2470万元。

此次IPO
，云集最多募集1.39亿美元，融资所得主要用于拓展公司业务运营、建设技术基础设施，以及提升服务
能力。

云集在二级市场的首日表现也不错，开盘报13.42美元，较发行价11美元上涨22%；截至当天收盘，云集
报14.15美元，涨幅达28.64%。

“会员制”成突围秘诀

梳理云集的发展历程不难发现，公司虽然发展迅速，但在转型会员制电商之前，公司的运营模式一度陷
入传销争议，还因此受过处罚。

在云集成立初期，用户缴纳一年365元的费用便可成为“店主”，店主通过邀请新用户成为店主可获得“
云币”，邀请的店主的数量达到一定级别，原店主即可成为“导师”，“导师”再往上一级可成为“合
伙人”。2017年5月，杭州
滨江区市场监督管理局认为云集在开展经营活动
过程中存在“入门费”“拉人头”和“团队计酬”等行为，对其给予行政罚款958万元。 

随后，云集对经营模式作了调整，包括取消多层次的分销模式，转型会员制电商等，一方面，平台的商
品均自营，自建仓库存储，配送由第三方完成；另一方面，采用付费会员制，以此锁定用户。

招股书显示，云集的付费会员从2016年90万增长至2018年的740万，其中2018年有66.4%的GMV来自会员
购买。

网经社-电子商务研究中心主任曹磊认为，云集之所以能快速增长，除了借助移动互联网大环境“红利”
外，关键是发掘了社交电商里一条新的赛道——会员电商，从而实现了从阿里、京东等电商巨头的夹缝
中突围，走出了一条有别于常规社交电商的独特模式。

云集商城系统源码、拼购类社交电商、会员制社交电商、社区团购、内容电商APP社交电商系统源码、
社区团购系统源码、莞云系统源码，云平台系统源码，微三云系统源码、莞云＆云平台加盟代理，免编
程电商ＡＰＰ平台制作、社交新零售商城开发、智慧新零售系统开发，找微三云！

东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌微三云，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，
经历５年深耕，从４个人发展到如今４００多人，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家
。
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公司专业提供微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，目前已打造出微信商城分销系
统、移动社交分销ＡＰＰ、线下多门店收银系统、城市Ｏ２Ｏ系统、跨境电商系统、社交电商系统、社
区团购系统、挂售卖货系统、拼团系统、区／块／链系统、内容付费直播系统等。

公司产品功能应用创新，覆盖新零售解决方案、生鲜电商解决方案、新美业解决方案、同城解决方案、
商家联盟解决方案、会员共享跨界盈利解决方案、
百货商超解决方案、农村电商解决方案、智慧养老解决方案、智慧城市解决方案、跨境购物解决方案、 
服饰鞋帽解决方案、智慧停车解决方案、智慧货柜解决方案、无人零售解决方案、抖音小程序私域流量
解决方案，一物一码解决 方案等。

我们的公司地址：广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层

电话：１３９－２９２６－６３２１麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策
）

关注公众号“紫弘智慧”或搜索微信号（ｚｉｈｏｎｇ３３３）关注，了解更详细资料
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