
设计师女装进货苒默时尚双面羊绒大衣毛呢

产品名称 设计师女装进货苒默时尚双面羊绒大衣毛呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:苒默
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

设计师女装进货苒默时尚双面羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装进货进哪些、哪里找服装工厂拿货、服装厂怎么拿
货源。

“货卖不好，话语未到，话语一到，货卖三俏”，导购语言在店面销售中有举足轻重的作用。因导购的
用语不当，导致店面每天都在上演着主动驱逐客户离开的一幕，只不过我们并不知道，还继续用错误的
方式去与客户沟通，继续主动驱逐客户离开。其实每家店每天至少都少卖了两三件商品，可我们的一些
终端管理者却并不知情，还让这样的情况在门店不断重复发生。导购说话造成的效果真的是“一句话笑
、一句话跳”，话说对了可能商品就变成了销售额与利润，而一句话说得不得体商品可能就变成了库存
和积压，所以导购的语言修炼非常重要。就本案而言，导购可以首先认同对方的感受，赞美客户使用该
商品的“好处”或“亮点”。如果对方还是不依不饶，则后以向老板申请或者附加赠品等方式，让步达
成交易。一定要让对方感觉到我们已经在尽力帮助他解决这个问题，并且要语气真诚、态度诚恳，这样
即使后没有对客户做出任何实质性让步，但客户也会明白你确实已经尽力了。很多时候客户其实并不一
定就是冲着那点折扣，关键是他要一个购买的理由或台阶！导购要做大单，重要的是通过专业的搭配技
巧推荐给适合顾客的那“”的一件商品。所以，在产品选对的前提下，能否成交，就看导购的话术是否
是顾客喜欢听的那一句了。那么面对进店试衣的顾客我们应该如何操作，才能促成成单呢？今天小编就
来分享一下诀窍吧。解析：目前上街买衣服的顾客一般知道自己需要什么样的产品，太热情的导购只会



将顾客逼到店外，太冷淡的导购同样也留不住顾客，正确的做法是赞同顾客的做法，并传达给顾客自己
准备随时为之服务的态度。
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