
公主家护肤品裂变分销软件开发

产品名称 公主家护肤品裂变分销软件开发

公司名称 张宏纪软件开发服务商

价格 36000.00/套

规格参数 公主家:APP开发
现成案例:10天上线

公司地址 广州天河区中山大道中

联系电话  15627109274

产品详情

公主家护肤品裂变分销软件开发，类似公主家微商分销系统开发可询【张明180+2868+5.796.微电】，公
主家代理分润系统开发，公主家微商管理后台软件开发，杜鹃公主和公主家微商城APP软件开发商。

 

这两年提出的新零售概念，主要是以社交电商为代表。实体店投入大，传统电商刷流量贵。社交零售是
利用人的社交圈子做分享。每个人都可以从消费者转变为消费商。分享优质口碑好商品，获得推广费。
由整合完善的平台统一做仓储，发货，物流，售后。没有多层级代理。 捕手，云集，贝店，红人装这些
平台都做得不错，17年底上线的达令家更是开始汹汹，快速在抢占市场。。

公主家商城，是一个专注服务于女性的电商平台，旨在为这个平台内的消费者提供优质、G效、满意的
购物体验。

初期阶段主要通过微小程序公主购为大家服务，商城内产品以居家日用百货，母婴用品，美容仪器，时
尚箱包，时尚女装等为主。后期将以公主购APP客户端为主载体，吸引优质的商家和品牌，将公主购打
造成为一个社交电商平台。

（温馨提示：本文章是第三方软件开发公司发布，可以开发类似的系统，非平台方！）

 

公主家护肤品裂变分销软件开发功能介绍：

1、 生产管理模块



企业在每个产品上面贴上一个一标志的条码，可以有加密一维码，加密二维码等形式，含有产品的品种
信息，生产信息，序列号，销售信息等，特别是，二维条码可以记录更详细的商品的销售区域、销售负
责人、关键配件序列号等数据和信息，从而为商品添加了一个一、完整、保密的身份和属性标识符。一
维码记录20位左右的信息，二维码记录几百位信息。一维码投入少，二维码投入大。

进一步地，企业便可对商品的出库、入库、物流等环节通过快速阅读条码实现严格监控，并使分销网络
中的各个业务网点具备了强大的商品核查功能，业务网点可根据需要对商品销售区域、产品属性等进行
核查和匹配，核查功能具体将通过便携式条码扫描终端，或通过笔记本电脑加条码扫描器来实现。

在生产管理模块中，包括标签管理（定义、打印、识读、数据加密）、产品管理（属性添加、删除、修
改）、用户权限管理、数据上传下载管理等功能。

2、 销售管理模块

分销企业通过将二维条码技术与进销存软件、企业广域网络的结合，便可对商品分销的全流程实现全面
、有效、安全的管理和监控。并进一步得到宝贵的商品仓储、物流、销售、回款等数据，为企业总部的
经营决策提供宝贵的统计信息、数据和报表。具体的功能将包括分销区域管理（地区管理、负责人管理
）、区域业绩管理、个人业绩管理、报表管理等。

3、 公主家微商系统商品防伪模块

系统首先通过一维、二维条码实现防伪功能。经过企业加密后的一维条码、二维条码，在无法得到密钥
的情况下，其它人员是无法获取二维条码中的数据和信息。此外，由于每件商品的二维条码各不相同，
且与部件及序列号等一特定信息相关，其它人员难以伪造，也无法采用光学方法来复制。并且在数据库
中记录了每一条条码的物流情况，伪造的条码没有数据库记录，很容易被公主家微商系统检查处理，自
动报*警。

4、公主家微商系统也支持电码防伪，企业在打印标签时同时生成一个串号，并粘贴在商品上，终用户可
以通过拨打服务热线查核该串号的合法性。此外，企业还可建立防伪查询网站，供客户登录查询商品串
号。

 

公主家护肤品裂变分销软件开发app板块优势：

积分专区：专区内产品可使用积分全额兑换。

购物商城：商城内产品可使用积分+现K或现K形式优惠购买。

限时抢购：分时段抢购商城内优选爆款产品，突破底价，闪电促销!

免费试用：一键申领公主家商城免费领面膜系统旅行套装，限时限量，先到先得，更多好物试用等你来
发现。



超值拼团：商城内优选产品可邀请好友拼团购买，价格更优惠!

人人有奖：注册用户每天有两次免费抽奖机会!更有机会获得款iphone手机!

小积分大用途：公主购商城积分专区商品可用积分全额兑换，使用积分+现K使用可优惠购买低于市场价
的精品好物!

 

开发类似公主家护肤品裂变分销软件可至电本司，本司专注于开发移动互联网系统，微商管理系统，微
信分销系统，微信小程序，微信公众号，APP开发，一物一码系统，防伪防窜货系统等定制开发。

 

其实所谓的新零售，不过是一种在原来的零售模式上的技术革新，去掉中间商环节，直达消费扎手中，
如同线上直销一样，只不过用网络技术实现了节点透明化，可跟踪化。零售的本质还是商业，同样离不
开产品、供应链、支付、体验四大环节。
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