
新手卖女装进货风格季诗雨百搭双面羊绒呢大衣女

产品名称 新手卖女装进货风格季诗雨百搭双面羊绒呢大衣
女

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:季诗雨
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

新手卖女装进货风格季诗雨百搭双面羊绒呢大衣女

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、实体女装进货渠道、开服装店货源推荐、开服装店货源
通道。

服装行业经营看着很简单很轻松，但其实它经营起来需要很多的技巧和管理经验的，只有掌握有用的服
装店经营技巧才能让你店铺管理达到事半功倍的效果。那么服装店铺经营需要掌握哪些技巧呢？遇到顾
客前来退换货品时，态度要比原来出售时更和气。——无论发生什么情况，都不要对顾客摆出不高兴的
脸孔，这是商人的基本态度。持这种原则就能建立美好的商誉。当然，一定要避免有退货的可能。要多
周转资金。一百元的资金转十次，就变成了一千元。——这就是加速总资本的周转率，做到资金少，开
服装店大。不可一直盯瞧着顾客。不可纠缠罗唆。——要让顾客轻松自在的逛商店，否则顾客就会敬而
远之。采购要稳定，简化。这是开服装店兴隆的基础。——这与流通市场的合理化相关，因此也是制造
商或批发商的责任，不过，在商店方面可以做有计划的采购来达成合理化的目的，但在指定采购之前，
要先制定销售计划，面对销售计划内之前，要先制定利润计划。服装排列井然有序，不见得就开服装店
好：反倒是杂乱无章的小店常有顾客上门。——不论店面如何，应该让顾客感到服装丰富，可以随意挑
选。但丰富服装的种类，还是要配合当地的风俗习惯和顾客的阶层，而走向专门化。售前的奉承不如售
后的服务。这是制造永久顾客的不二法则。——开服装店的成败，取决于能否使第一次购买的客户成为



固定的长客。这就全看你是否有完美的售后服务。不要强迫推销。不是卖顾客喜欢的服装，而是卖对顾
客有益的服装——这就是松下所说的“要做顾客的采购员”。要为顾客考虑哪些服装对有帮助，但也要

考虑他的喈好。
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