
阿迪耐克加盟，阿迪业绩出色，欲在中国继续增店

产品名称 阿迪耐克加盟，阿迪业绩出色，欲在中国继续增
店

公司名称 徐州胜道体育用品营销中心

价格 1.00/个

规格参数 运动鞋:100
休闲鞋:100
服装配饰:100

公司地址 江苏省徐州市云龙区风华正茂广告产业园45号B0
7

联系电话 400-967-3858 17849570507

产品详情

       日前，阿迪达斯大中华区董事总经理表示，阿迪达斯在中国市场存货水平保持健康，今年
将继续在中小城市开店，特别是在中国的中小城市，阿迪达斯会帮助经销商快速开店，保持业绩的稳定
。

阿迪达斯认为户外运动用品和儿童用品是中国两个具有发展潜力的领域。阿迪达斯已经新开了30余家户
外用品店，主要分布在中国北方，今年将继续新开门店，总数将达近100家。在儿童用品市场，阿迪达斯
已经开出了500家左右的门店，未来将以每年新开100家门店的速度发展，到2015年，童装用品门店总数
计划达到800~1000家。

阿迪达斯大中华区去年四个季度的收入增幅总体呈现由高到低的态势。按汇率不变的情况计算，去年季
度到第四季度，阿迪达斯大中华区收入同比增幅分别是26%、13%、11%、12%。尽管收入增幅由高转低
，与耐克、李宁等国内外运动品牌相比，阿迪达斯的业绩相对较为出色。截至2012年11月30日的6个月内
，耐克大中华区实现收入11.49亿美元，同比减少4%；李宁此前发布的业绩预报显示，2012年预计利润为
亏损；安踏2012年营业额为76.22亿元，同比下滑14.4%。

截至2012年末，阿迪达斯集团存货金额同比下降1%，大中华区存货水平与2011年相同。

阿迪达斯集团计划2013年在市场的销售收入保持中等个位数的增长速度，对于大中华区市场的收入增长
目标，高嘉礼没有给出具体数字，他只是表示，今年会保持业绩的稳定。

徐州胜道体育折扣店，整合市场资源，搭建“0”门槛开店模式，免费店铺装修设计、广告素材、活动方
案、ERP收银系统、店铺运营、提供一站式开店服务。
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