
杭州品牌折扣女装货源伊庄可人时尚双面羊绒大衣毛呢

产品名称 杭州品牌折扣女装货源伊庄可人时尚双面羊绒大
衣毛呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:伊庄可人
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

杭州品牌折扣女装货源伊庄可人时尚双面羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、线下品牌女装货源、新款服装厂家直接拿货、做服装生
意在什么地方拿货。

我为什么要进D品牌的店?还有一点就是这位大姐说了这样一句话：“进来看看吧，我们这里刚到几个新
款。”我就去的原因是因为有新款衣服，既然是新款那当然要去看看了，这就是吸引我注意力的地方，
同时也是我进入D品牌店的令一个理由。在服装销售这个行业，积极、热情的导购确实不多见了，尤其
是在品牌店和较高端的卖场，我发现这些地方的导购大多在重复着机械的语言和动作，不信你可以多走
几家店去看看。D品牌大姐的表现真可谓是华联商厦中为数不多的，如果没有她的热情我也不会感觉不
好意思进店，如果没有她的热情即使进店也不一定会买她的衣服。这位大姐明明知道她的店里没有我想
要的衣服，却不是像C品牌导购那样直接告诉我，而是偷天换日利用类似的服装来替代，在我又一次提
出自己的需求后大姐找出合理的解释改变、引导我思路，并举出例证，利用第三方来证明她推荐的这件
衣服也是很不错的，是很适合我的。当顾客仍然不认同导购的观点的时候这位大姐没有死缠滥磨，也不
再讲多余的话，而是要求顾客试穿，因为她明白这时的语言是苍白无力的，说出的话是很空虚空洞的，
再说多了还会引起顾客的反感，激怒顾客甚至促使顾客马上离开。为了证明自己的观点同时留顾客在店
里呆更多的时间她要求顾客试穿，利用试穿的效果再次引导顾客。其实在进店的前段时间内我是一直在



拒绝导购的，我的想法也很简单：既然这里没有适合自己的产品就要马上离开，再去其他品牌看看。这
位导购也很明白我的心思，当时她也的确很难说服我买她的衣服，因为我认为她的衣服并不适合我。此
时她的做法是找帮手，找谁?和我一起来的小张。先是让小张坐下稳定人心，等我穿上衣服后她不仅自己

赞叹如何适合我，又把旁边不怎么说话的小张拉了进来，让小张帮她说话。
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