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产品详情

一个新的千亿教育市场已经产生，谁将先成独角兽？

如果说有什么长盛不衰的行业，一定是来自于人们的刚需，比如衣食住行，不管商业环境怎么变迁，始

终有这些行业的一席之地；如果说有什么即将到来的机遇，那可能来自于人们消费升级产生的刚需。

根据马斯洛需求层次理论，人们在温饱被满足之后，会追求更高层次的需求满足。现在，随着人们生活

水平的提高，也产生了衣食住行以外的刚需。但要形成千亿级的市场，这个刚需还要满足３个条件：

１、普遍性：大部分人都有这个需求待满足；



２、持续性：在一段较长的时间内都是重要需求；

３、可消费性：消费者愿意为满足需求而付费。

这样看来，教育培训行业规模可以达到９０００亿元就不奇怪了。人们生活水平提高，面对加剧的社会

竞争，寻求自我超越，对高质教育的需求越来越迫切，并且有能力为之买单。

与其他行业一样，教育培训也面临着形式的升级和转变，为了突破原有的地域限制，区别于传统面对面

教育形式的在线教育平台兴起。数据显示，２０１６年在线教育市场规模高达１８５３．４亿元，２０

１８年中国在线教育市场规模有望突破３０００亿元。

与此相对的是，在线教育平台同质化严重，缺乏根本竞争力，市场潜能不能被有效开发。微三云微云视

系统立足在线教育痛点，全面增强平台营收能力。

１、教育＋社交

社交平台发展，为各行各业带来了新的营销方式，比如微信，拥有１０亿的超大流量，裂变了传播。通

过推广奖励鼓励用户在社交平台上分享优质的内容，也能利用课程赠送等增加社交互动的板块，让社交

提高用户的粘性和消费欲望。

２、教育＋体验

在线教育平台普遍以课程的形式呈现，还可以增加视频、直播、软文、电台等多种输出形式，全方位包

围用户需求，扩展市场触达范围。除此之外，又让用户有了更丰富的体验，与其他在线教育平台形成差



异化竞争，避免同质化。

３、教育＋变现

在输出教育资源的同时，平台也聚集了一定的“粉丝”。利用粉丝效应，挖掘用户价值，将用户资源二

次变现，平台也可以与直播平台一样，外接电商商城，实现与电商的互相引流，既能增加平台和主播收

入，又拓展了盈利渠道，保证充足的盈利能力。

微三云微云视系统还打造“平台＋ＳａａＳ”的运营模式，通过视频＋直播＋内容＋社交多种形式的结

合，建立一站式的在线教育平台。

微云视教育付费系统源码、知识付费系统源码，内容付费系统源码、电商直播系统现成系统、直播系统
、内容付费系统源码或定制、免编程电商ＡＰＰ平台制作、社交新零售商城开发、智慧新零售系统开发
，找微三云！

东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌微三云，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，
经历５年深耕，从４个人发展到如今４００多人，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家
。

公司专业提供微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，目前已打造出微信商城分销系
统、移动社交分销ＡＰＰ、线下多门店收银系统、城市Ｏ２Ｏ系统、跨境电商系统、社交电商系统、社
区团购系统、挂售卖货系统、拼团系统、区／块／链系统、内容付费直播系统等。

公司产品功能应用创新，覆盖新零售解决方案、生鲜电商解决方案、新美业解决方案、同城解决方案、
商家联盟解决方案、会员共享跨界盈利解决方案、
百货商超解决方案、农村电商解决方案、智慧养老解决方案、智慧城市解决方案、跨境购物解决方案、 
服饰鞋帽解决方案、智慧停车解决方案、智慧货柜解决方案、无人零售解决方案、抖音小程序私域流量
解决方案，一物一码解决 方案等。

我们的公司地址：广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层（可以直接
上５楼５０１市场部）

电话：１３９－２９２６－６３２１麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策
）
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