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刷脸支付系统贴牌怎么区别套路和正规公司？

第一，所谓的国代，省代，市代这些级别，有些公司号称是有区域保护政策，但是作为一个支付行业的
老司机，我想说的是，什么区域保护纯属扯淡，比如我在长沙拿的代理，难道我就不能去株洲地推了吗
？别人在湖北拿的代理，难道就不能到湖南来推广了，你拦得住吗？仔细想一想，这种事情根本是不可
能的，互联网时代，早就没有了什么区域保护一说！

     那么这些公司，为什么要搞出这一套呢？首先，你拿了市代，比如长沙的市代，那么可能你有一
个株洲的客户需要安装机器，那么在株洲的商户认证的时候，是需要提交到你上面服务商审核的，他们
可以拒绝通过，然后告诉你必须要生到省代才能做株洲的市场，完了，这时候，你不得不升省代，因为
你不可能只做一个地方的市场的呀，省代也同样如此，让你升国代，这种套路就是让你不断的交加盟费
来升级！

      第二，所谓的只要多少加盟费，就送你多少台设备，这种套路骗局是目前使用的最多的，我接
触的很多创业者被这种噱头骗了，吃尽了苦头，其实大家只要仔细的去想一想，这种好事怎么会轮到你
头上的，所有的刷脸设备生产，进货不要钱的吗，蜻蜓设备一台成本是1499，对外是1999，但是1499的成
本摆在那呀！虽然说官方有补贴，但是补贴也是有条件的啊！

       前段时间接触的一个代理，在深圳某公司交了10万的代理费，说是送2000台设备，然后一台设
备都没拿到，想拿都是有着一大推的后续条件，其实在这里入坑的朋友，都是想贪点小便宜的人，但是
你要知道羊毛永远出在羊身上，人家是商人不是来做慈善的，并且这2000台设备，就算给，也不是一次
性给的，因为现在市面上的公司没有一次能拿出这么多货的，想拿到，他们能托你一年，各种理由！

       第三，所谓的0费率，骗代理模式，总所周知，威信支付宝的成本都是0.2，大佬们都不敢拿0
费率来做补贴，一家小小的代理公司，有什么能耐能够给出0费率来，威信和支付宝都不敢做的事情，他
们凭什么？？？仔细想想这种骗局自然是不攻自破了的，但是却有着很多人受骗了，简直不可思议。



       威信和支付宝都不敢出的政策，竟然去相信一家小公司能出，匪夷所思，威信甚至都之前对
民生银行提现还多收0.05.的手续费呢？而这些所谓0费率的公司如果能够0费率补贴给商家，那么整个市
场都是他们的了，自己干就行了，为什么还要来给到你啊，不就是让你来交钱嘛，10万到20万不等的加
盟费，交了钱发现完全不是这么一回事，该要的费率依旧要！

      这里我就先跟大家讲到这几种，真正想做刷脸支付来创业的朋友，一定要认真的思考，所谓的
骗局其实就是利用人性的弱点，贪小便宜，一旦你有了贪小便宜的心理，那么你就有可能上别人的套！

      所以说一般不懂行的人，一上来就是你是哪家的，政策是什么，能免费做吗？

       懂行的人，他们可能就会问，你们家的优势是什么！直接和间连区别有哪些？如果做我这样
的预算是多少，小团队怎么开展业务比较好，先从一二线城市开展好，还是三四线城市能开始做吗等等

        然后看公司的成立时间，一般在18年下半年或者19年才成立的刷脸支付公司，基本不用考虑
，这些就是来蹭刷脸支付的热度的，以前根本没有支付行业的经验！然后看一下公司的业务范围，是不
是有支付行业的从业经验，一些老的公司，但是以前都没有支付行业从事的经验的，这样的公司，对于
支付行业的认知，基本和你是差不多的，除了能给你设备，之外的基本跟你一样是个小白！

       当然这里只是来给大家揭露一些市场上丑陋的行为，也不能一棒子打死整个行业，行业的健
康发展自然是需要一些有社会责任感的公司来担任，真正的落地，真正的长期来经营这项事业的公司，
这样的公司也自然是有很多的，他们完全不存在欺骗的行为，合作的门槛也是非常的低的，而且会制定
行之有效的回本政策，给到额外的补贴，让代理商更有激情有动力去做市场，因为他么要的是市场的占
有率，因为有了市场占有率，后期的收益完全不是这么点加盟费能比的，不然你以为巨头们动不动就是
几十亿的补贴为了什么啊！

掌柜买单作为支付行业先驱者，驰骋多年在移动支付这个战场，为了迎合市场的需求，为了更好的给到

代理商扶持，做好市场，更为了给商户提供刷脸支付新方式，现提供基于人脸识别的刷脸支付收银系统

项目代理贴牌新商机、刷脸支付代理合作电微丁经理    18359179532
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