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产品名称 刷脸支付公司排名
怎么辨别出靠谱的刷脸支付服务商呢？

公司名称 广州量子云力科技有限公司-产品部

价格 1.00/个

规格参数 刷脸支付联系:15622735296
刷脸支付电话:15622735296
刷脸支付微信:15622735296

公司地址 天河区车陂

联系电话 15626225311 15626225311

产品详情

目前，许多地方的企业已开始实行刷脸支付。刷脸支付找【林晓团队】。许多消费者也体验到了刷脸支
付给生活带来的便利。对于企业来说，节省了人力和时间成本，改善了消费者体验。许多创业者都想加
入这个项目。但对项目又不怎么了解，那么，做刷脸支付前需具体知道些什么呢？

今天就来说说怎么辨别一些服务商的套路

1，原来做软件的公司，帮助搭建自己的服务商平台。这类套路公司首先对常规市场公司进行诋毁，号召
创业者不要去做代理商，帮助创业者搭建服务商平台。殊不知支付宝服务商三分钟就可以自己提交申请
成为服务商，无论是个人还是公司，登陆支付宝官*网开放平台申请即可。

推翻他的论点之后，在来聊聊他的目的。首先，告诉创业者，千万不能做服务商的代理，各种套路各种
骗人。要做就做微信支付宝的服务商。怎么做？交钱，给你申请成为服务商，给你搭建平台，后台，让
你可以进行推广招商。

那么你需要做些什么呢，抛开技术层面不讲，你需要成立招商部门全国招代理商，帮助你推广。你需要
对这些代理商进行扶持，于是你要有售后部门，随时配合代理们进行市场推广。你还要组建客服部门，
代理商在市场上遇到什么问题，公司这边要第一时间帮助解决。你还要有产品部门，针对各种产品进行
深层次的开发，要有技术部门，配合产品部门开发出各种功能各种系统。等等。

所以这种骗局的结果就是，钱一交傻眼了。发现自己推广，没有品牌实力，没有独立系统，商家根本就
不用。进行招商活动，代理商一考察，你是个皮包公司什么都没有，你又招不到商。

2，招代理有区域限制区域保护的都是骗子，上文论点是支付宝微信对于服务商没有区域限制，所以招代
理的公司有区域限制的都是骗取代理费的。



诚然，支付宝微信对于服务商是没有区域限制的，所谓的区域保护也是不存在的，但是如果做服务商的
代理的话，有些大的服务商是会对下面的代理进行区域划分的，换位思考，你作为一家规模很大的服务
商公司，有着成熟的推广方案，产品矩阵，营销策略。你去招代理的时候，对代理进行区域划分，避免
本公司的下级代理进行恶性竞争。方便推广管理也是有必要的。同时，每个人资源能力都是有限的，根
据自身能力选择推广区域，或一个地市或一个省，设定不同的价位，也是合理的。

例如，你的上海代理商做的很好，有着强大的推广团队，成熟的推广方案。在上海推广一段时间后，带
着团队去北京进行推广。那么你在北京的代理商利益如何保障？不进行区域限制造成的后果就是，本服
务商名下的代理商，互相恶性竞争，全国都可以推广，大鱼吃小鱼，不能保障大多数的代理商利益。

所以该论点，偷换概念，把支付宝微信没有推广区域限制，换为服务商不能对代理商设定区域限制，有
区域限制的都是骗子。把支付宝微信不会进行区域保护概念偷换为服务商也不能对自己代理商进行本公
司框架下的区域保护。

3.交代理费送设备是骗人的，做服务商的代理商，进行一定的设备赠送是正常的。只要不是明显的虚假
承诺，夸大赠送，都是正常的，从代理费中拿出一部分换做设备返送给代理商，帮助代理商前期推广，
是很正常的。加盟奶茶店会送设备，加盟火锅店会送装修，加盟支付行业，为什么就一定不能送设备？

4.服务商的技术服务都是无用的，文中论点，所有的设备都是一样的，都是支付宝微信公司提供的，所
谓的服务商的技术服务都是空口白话。实质上，服务商可以根据自己技术能力，与微信支付宝公司对接
，在设备里植入自己独特的系统，例如会员营销系统，流水对账功能。而这些都是最重要的，在一线推
广中，同样的机器同样的价格，我的设备有各种各样的功能，你的设备只有支付宝出厂设置，商家会选
择谁的？

5，广告后收益都是骗人的，市场上有一些服务商，没有技术实力，没有市场体量，拿不到广告订单，不
能给下级代理广告收银，但也不能否认，有些公司是能做到给代理广告收益的。实例可以咨询我。

6.商家0费率骗取代理费，首先说明一点，央行，微信都曾下发文件以及通知，强调禁止0费率，即时到
账等噱头进行商家推广，规范行业推广。但是支付行业在去年以前，一直都是进行0费率补贴进行推广的
。所以。0费率补贴这种做法是干扰市场的，甚至是恶性竞争。但不代表着有能力进行0费率补贴的公司
都是骗子公司。例如目前微信对于某些行业，也有0费率补贴政策。难道连微信支付都是骗子公司了？
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