
创客新零售系统开发，乘趋势风口成就富豪

产品名称 创客新零售系统开发，乘趋势风口成就富豪

公司名称 广州羿蝉云科技有限公司产品部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道

联系电话 18122030417 18122030417

产品详情

据2019年支付宝数据统计显示，90后攒钱是花钱的4.5倍！90后开始理财的年纪平均是23岁，绝大部分人
会在上学至毕业后的两年内就接触理财产品。上海社科院原副院长、研究员何健华表示，90后是互联网
的原住民，也是成长于中国经济腾飞的一代，因此他们对消费和理财的接触都比父母辈要超前。那么，
您想要卖货变现吗？您想要自动引流付费Wechat好友吗？您想利用杠杆力量赚取更多财富吗？创客新零
售系统开发，一个成交，自动引流的平台，会让你掌控未来财富的浪潮！

一般消费者都会关心这几个问题：创客新零售是什么？为什么做创客新零售系统开发？创客新零售系统
能赚钱吗？怎么做创客新零售系统？

那么，接下来我们将一一为您解答：

一.创客新零售是什么？或者什么是创客新零售自动卖货工具？

1.创客不做资金盘，系统不走一分钱

2.不做分销直销、微商，只做新零售

3.每个人都用它卖自己的产品

4.一对一加Wechat好友，客源在你Wechat里

5.每个人现金收自己的货款

系统没有产品，没有交易，不收任何费用。通过系统会有30000人以上主动加你Wechat，消费你一单198
元的产品。

30000人都是真实和你消费一单198交易的准客户，而且都是加你的个人Wechat，以后你还可以再做其它
产品或业务，来进行资源共享转化。



以前卖货是你拼命找客户，现在有创客新零售系统是客户拼命找你买货，你听过吗？

二、为什么做创客新零售系统开发？

趋势风口成就富豪

财经卫视报道：分析观点2019年社交新零售会成为商业主流模式

所有的竞争并不是争产品，而是商业模式的竞争，如何通过商业模式的创新，能够帮助企业获得庞大的
渠道和庞大的用户数，这才是真正商业模式创新的核心关键。

 

小米创始人：雷军曾经说过一句经典语句：站在风口上猪都能飞起来。何况我们这些年轻人了！

三、新零售《创客系统》利他模式

创客新零售系统开发四大亮点:

1.免费，使用工具不花一分钱

2.资金不进入系统一分钱

3.系统匹配陌生人（主动给你打款198元）购买你的产品

4.帮你锁粉，而且还是通过Wechat金钱交易的活粉⋯⋯2万5千以上的朋友！

全国各地已经铺开市场，让你卖货不求人的新模式，国内首创⋯⋯

系统自动，推送陌生人主动加你Wechat，并主动转钱给你要货，让你快速裂变客户，销售你的产品，从
此轻松卖断货

它就是这么神奇! 无论你做什么，只要你有产品《创客系统》就能帮到你。

适合任何行业。系统不收费、不卖货，免费用⋯⋯

所有交易你自己Wechat收款、Wechat交流，加满几万人，销货几百万简单快速⋯⋯

  

创客首创自动成交模式，解决信任机制，人人先打款，再体验产品。

四、创客新零售系统开发裂变五步模式：

自己注册成为1星创客会员，首先消费2个198，也就是，吃俩炖饭的钱，你吃了，就没有了，但是⋯⋯在
创客系统里，你就开启了，快速卖断货的节奏⋯⋯

直接帮助3个想出货的朋友注册为一星创客商户，每个人，都会主动打款给你198元，你给他安排发货⋯
⋯

用赚到的3个198升级到4星创客主管、然后让商户团队裂变发展⋯⋯



创客会员裂变到你的商户团队有81个创客商户会员、你可以升级到5-9级创客主任部门！从此以后，每天
收款，收到让你手发软⋯⋯让你卖断货⋯⋯

卖货不求人新模式，开启、微商，直销，实体店，商家，厂家的福音模式，相信你就来

进入（创客新零售系统 ）每天有陌生朋友加你Wechat，主动打款买你的产品，你们要不要，想不想？

要想，要要就赶快行动起来，让你的订单像下钱雨一样，每天订单10单，100单，月销售十万，百万，千
万⋯⋯销售额决定你的收入，销售额就是决定你公司的存亡，相信你就来⋯⋯火爆订单每天都在各大We
chat群交易

五、创客新零售系统开发能赚钱吗？

你能赚多少钱？四大利润

1.你可以收3万个198，3万*198=594万。你的产品零售利润50%，594万*50% = 297万纯利润。

2.获取付费Wechat好友，你过去百度，请业务，网络推广获取一个客，获客成本30元*30000=90万。就是
省下90万广告流量费=赚到90万。

3.你的3万Wechat好友，后端复购和代理转化率10%，那就是3000好友购买产品，3000*每单198，等于60万
销售额。

4.后端嫁接你自己公司的产品体系，超越创客给你的价值。

2019即将过去，快乘趋势风口，如愿登上人生的，赚得盆满钵满。几十万，几百万，在一个好的模式面
前，就是一瞬间的事情。
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