
服装店线上拿货国雅世家大码双面尼羊绒大衣

产品名称 服装店线上拿货国雅世家大码双面尼羊绒大衣

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:国雅世家
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装店线上拿货国雅世家大码双面尼羊绒大衣

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装进货怎么挑款、自己拿货的服装厂家、武汉服装走
份拿货攻略。

有些销售人员一定会问，客户已经决定购买了还有什么销售话术和技巧？呵呵，伟大的销售员网告诉你
，有的，有很多销售人员都是到这一步败下阵来得。特别是那些大宗产品，销售人员费劲心机，周折无
数，好容易让客户决定购买了，此时，销售人员兴奋异常，终于有一笔大单入账了，一句不经意的话语
，一个不经意的眼神，让客户疑窦顿生，搞砸了生意。真是欲哭无泪。此时，正确的销售技巧和话术就
是：不要兴奋不已的样子，不要喋喋不休，不要很急迫；沉着冷静，有问则搭，不过分解释，一步一步
地推动客户办理完成交手续。现在生活水平提高了，大家选购衣服已经不仅仅局限于服装好不好看，还
讲究服装的高端性，特别是对于女生来说，一身高端的女装穿在身上绝对会凸显气质，所以市场上中高
端女装应运而生，蓬勃发展。那么在卖中高端女装的过程中我们的导购销售该怎么做呢？在销售的过程
中，价格谈判十分重要，很多导购员因为缺乏谈判技能和策略，导致没有利润或是无法成交，那么，价
格谈判的策略有哪些?下文就介绍了顶尖导购员的十大价格谈判策略，可供参考。顾客问价格是天经地义
的事，也往往是第一个关注的问题，这个无可厚非。尽管顾客看到明明白白的标价，都还是喜欢问多少
钱，言外之意就是看看有多少优惠。比如你是做西服导购的，报价时采取直接报价法：998。一开始并没
有说出任何的优惠政策，这个是非常正确的。很多导购在顾客问价格后，马上把优惠政策抛出来，这是



不妥当的。
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