
想找服装工厂拿货卡芙苪双排扣双面羊毛羊绒呢大衣女

产品名称 想找服装工厂拿货卡芙苪双排扣双面羊毛羊绒呢
大衣女

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:卡芙苪
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

想找服装工厂拿货卡芙苪双排扣双面羊毛羊绒呢大衣女

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、做服装生意拿货怎么做、什么品牌服装拿货三折左右、
厂家服装拿货。

在淡季，加强对客户的服务力度，是销售人员取得客户青睐和偏爱的有效的手段，但不论何项服务，都
一定要是客户所关心、所需要的。比如终端理货服务等等，做好了，就容易改善厂家及品牌形象。也可
以去做顾问式销售，帮助客户开展深度分销、深度协销，解决在市场操作过程出现的一些棘手而实际的
问题，树立销售人员的专业度以及权威。销售淡季，是规范服务的好时机，通过淡季，销售人员可以强
化服务标准和流程，让各项工作有章可循，有“法”可依，比如进一步明确拜访的步骤、作业标准和流
程等，通过高标准服务，从而能够与竞品树立区隔，有利于提升品牌形象，让客户能够更深刻地记住你
。由于淡季时间充足，通过营销人员的脚勤、手勤、口勤三勤，可以增强客户的经销积极性和信心，同
时，利用客户结婚、生子、生日、孩子上学等一些重大而有纪念意义的机会，“该出手时就出手”，可
以更好地与客户建立良好的个人关系，进而让客户对企业更加忠诚，销售更加卖力，促使客户增加对企
业及品牌的忠诚度。淡季加强、加深客情关系，是销售人员能够让自己的产品快速脱颖而出，从而取得
大化销售的直接的途径。开发市场，以及加深客情，都会改变产品在各级渠道商心目中的形象，让他们
感觉到企业是值得信赖的，也是一直活跃的，从而可以起到造势、蓄势、融势的目的。作为厂家及销售



经理，利用淡季做培训，也是潜移默化助长市场销量的有效手段，在旺季时，客户及其业务员往往疲于
产品配送、收款等，但淡季，作为他们却可以有大把大把的时间来利用，因此，利用淡季，可以组织系
列针对性比较强的培训活动，来给经销商以及业务员，包括经销商的业务员“充充电”，培训是作为厂

家可以给予经销商以及业务员的好的福利。
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