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纹绣师个人形象如何宣传?大禾纹绣商学院回答您

在现在这个时期

微信确实给到我们各行各业很多的便利性，拉近了人与人之间的距离，从简单鼓噪的文字短信和信号揪
心的电话时代脱离而出，给到社交好友各种形形色色的八卦、段子、干货等信息。

微信毫无疑问是中国互联网使用频率最高的社交平台，其朋友圈的曝光率也是昂首居前，那么，你确定
你真的会发朋友圈?如果你是没任何目的生活号，那怎么发都无所谓，但现在你是纹绣师耶，你所发的每
一条信息都必须带有营销气息的，所以你要重点把握好技巧。

纹绣师如何宣传推广，纹绣师朋友圈的推广技巧

1、价值认知是使顾客产生阅读兴趣

2、优质文案是使顾客认真阅读

3、故事内容是能使产品深入顾客内心。

新手纹绣师，有技术还不够，还要会营销才足够!

新入行的纹绣师想要经营好自己的纹绣事业，除了要不断扎实自己的技术之外，还要会营销技巧!

现在市面上许多的营销课程都会宣传如何让你的工作室短短几天业绩实现翻翻，但事实上开过工作室，
经营过店铺的商家都知道，一家店，一家工作室，一位纹绣师的成功，都是循序渐进，一步一步完善自
己，用心打造取得的成果，没有哪位新人能够一步到位获得成功的。

https://www.baidu.com/s?wd=%E7%BA%B9%E7%BB%A3%E5%B8%88%E4%B8%AA%E4%BA%BA%E5%BD%A2%E8%B1%A1%E5%AE%A3%E4%BC%A0&rsf=1000004&rsp=3&f=1&oq=%E6%80%8E%E6%A0%B7%E6%89%8D%E8%83%BD%E5%81%9A%E5%A5%BD%E4%B8%80%E4%B8%AA%E7%BA%B9%E7%BB%A3%E5%B8%88&tn=baiduhome_pg&ie=utf-8&f=1&rsv_idx=2&rsv_pq=8ca9de0500069a94&rsv_t=734342fgFpJ+Vi68T+0+e8IY447DhfHbdP4JDSmYjcS7ZPIRen7huD9BI3NskKgeV3WX&rqlang=cn&rs_src=0&rsv_pq=8ca9de0500069a94&rsv_t=734342fgFpJ+Vi68T+0+e8IY447DhfHbdP4JDSmYjcS7ZPIRen7huD9BI3NskKgeV3WX
http://m.szjingying.com/banyongjiu/shizhi/


话不多说，接下来我们来看看纹绣师营销具体的方法有那些。

一个新人纹绣师想要短时间内能够获得大量的顾客，搞低价促销是一个很简单直接的方法。

新人拼资历，凭资金，凭技术，或者包装宣传，是很难与老纹绣师比，那新人凭什么?凭低价，凭新概念
，凭年轻人更懂年轻人，凭我们更懂得与年轻顾客沟通，凭我们更懂移动互联网。

但我们新人要记得，低价吸引过来的顾客我们也一定要做到服务周到。我们要记住，口碑除了靠好技术
，更重要的靠好服务。

搞低价促销不能随随便便搞个活动，我们的低价促销活动或者其它活动一定要和节日或者好日子结合一
起，比如说国庆节，比如你的周年庆等等。做促销，不能随便一个日子，一定要师出有名。这是为了以
后你提价做好铺垫的。

虽然搞低价促销在前期能很好帮助我们引流拓客，但毕竟不是长久之计，我们还要学会其它营销方法，
比如口碑营销。

那么该如何做好口碑营销呢?

首先，我们要认真对待老客户，让老客户得到满意的服务体验，最好超出预期，这会让她们变成你的活
广告，源源不断的给你带来新客。物美价廉谁都喜欢，但其实在爱美人群里有这样一个心理现象：只要
“物美”这个前提条件被满足了，是否价廉相对来说就没那么重要了。如果一位老顾客对你的技术、对
你的售前售后的维护服务都非常满意，那么她就会对身边的朋友们介绍：“我的眉毛是在XX做的，她们
技术很好，而且服务很周到”人们常说，物以类聚，人以群分，介绍来了一个你还怕没有第2个、第3个
吗?

其次，朋友之间天然的信任，会让口碑的传播效力远远超过广告，转化率很高。老客户给你带来新客户
，新客户再给你带来新客户，不断传播，从而形成一张客户关系网，维护好这张网络，你的纹绣店、工
作室的生意就不用愁了。

那么，我们如何去建立良好客户关系网 ，让老顾客不断给你介绍新客户呢?

在这里列出三个关键点：①将顾客组织化②经常更新客户网③与顾客形成良好的朋友关系

我们的女性顾客选择做纹绣，是理性与感性结合起来的选择，但是毕竟是女性，理性是有限的，在选择
时，更多令她下定决心的是感性因素的影响。所以纹绣师就要抓住这一点，和自己的顾客群建立良好的
顾客关系，不要被动地等顾客，而是主动积极地与顾客联系。这种联系前期不是以成交为目标的，而是
维系着一份客情。纹绣师个人形象如何宣传?大禾纹绣商学院回答您

说了那么多，还是要回到原点。营销只是一种手段，它始终都围绕着一个非常重要的因素，那就是核心
竞争力（专业高超的半永久纹绣技术）。

我们纹绣师最值钱的就是手艺。我们纹绣师的个人和技术是捆绑在一起的，没有代替性的。这就说明我
们纹绣师个人的品牌形象是尤为重要的。可以说你的形象和你的技术同样重要，顾客选择你做纹绣的前
途是你的形象能让她认可。 我们如果有同学认为营销太难学了，不知道如何着手，那么你除了学会技术
，就多花些时间学会如何塑造你的品牌形象。因为技术是看不见的，但是你的品牌形象是看得见的。顾
客看到你这个人，是不知道你的技术好不好，但你用心塑造出来的品牌形象，可以让顾客感受到你是一
个厉害的纹绣师。

大禾纹绣培训学校为你们加油，大禾纹绣半永久，一路与你同行!纹绣师个人形象如何宣传
?大禾纹绣商学院回答您
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