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产品名称 2023海南国际建筑五金展/五金博览会、欢迎来
到海南五金展会

公司名称 FCE展览

价格 .00/件

规格参数

公司地址 中国

联系电话  15989233176

产品详情

HGCE 2023海南建博会

2023海南国际建筑五金工具及施工机具展览会

时间：2023年10月20-22日

地点：海南国际会展中心

参展联络：徐妍（手机号看联系栏）

主办及组织单位

中国建筑节能协会被动式超低能耗建筑分会

中国建筑节能协会绿色社区委员会

海南省建筑装饰协会

海南省建筑节能协会

亚太瑞斯会展集团

广州一`流展览服务有限公司

※ 展会介绍

海南!是习同志亲自谋划、亲自部署、亲自推动的改革开放重大举措，着眼国内国际两个大局，深入研究
、统筹考虑、科学谋划作出的战略决策。2020年6月1日印发了《海南自由贸易港建设总体方案》，标志



着这一重大战略进入全面实施阶段。在海南建设自由贸易港，为推动中国特色社会主义创新发展的一个
重大战略决策。《海南自由贸易港建设总体方案》赋予海南改革开放新的重大责任和使命，将海南打造
成为我国新时代对外开放的鲜明旗帜和重要开放门户。2020年11月4日，习同志在进博会开幕式的主旨演
讲中重点提到海南自贸港，特别是关于海南自由贸易港建设总体方案发布实施、海南自由贸易港建设顺
利开局、中国将有效发挥自由贸易港作用等重要指示。2021年6月10日《中华人民共和国海南自由贸易港
法》通过与设施，充分体现了以习同志为核心对海南工作的高度重视和深切关怀。为自贸港建设更加顺
利进行，海南省出台了市场准入承诺即入制、非禁即入、先建后验、税收优惠、开放航权等一系列惠企
政策。

经过多年发展，我国建筑五金工具及施工机具行业已形成一定规模的产业体系。同时，受益于多年来房
地产市场蓬勃兴盛，建筑五金工具及施工机具产销量持续稳定攀升，得以长足进步发展。随着我国城镇
化进程不断深入，建筑五金工具及施工机具市场需求有望得以持续释放，未来前景可期。为了海南特区
建设的全面发展，满足特区建设的市场所需，加快创建海南对外开放的招商环境，全面建设海南自贸港
，推动国内外建筑五金工具及施工机具企业的新产品、新技术、新设备的推广应用，促进行业繁荣发展
。2023海南国际建筑五金工具及施工机具展览会将于2023年10月20-22日在海南国际会展中心隆重举办，
展会隶属于海南自贸港建设博览会专题展之一，本次展会特色为环保型新材料、新技术、新设备，为谱
写美丽中国海南篇章打下坚实基础。致力于推动卫生、环保及绿色建设的发展，也给国内外建筑五金工
具及施工机具行业创造了提升品牌和开拓市场的一个契机。充分发挥其传递市场信息与交流技术的窗口
作用，把脉行业发展方向。共享国际化大平台，共拓建筑五金工具及施工机具大市场，让我们携手同行
，共创商机！

※ 展出范围

工具五金，五金机械设备，焊接切割设备，建筑五金，施工设备，施工工具，测量仪器仪表等。

欢迎业界同仁踊跃报名参展HGCE
2023海南建博会，现正接受申请，请速与我们联系，索取参展合同及展位平面图！ 

参展技巧：如何取得佳的参展效果？

“成功的参展商懂得如何取得佳的参展效果。他们的参展方案是公司整体市场推广方案的一部分。他们
专门为参展制定书面计划，利用参加展会的机会获得采购订单，推广公司形象并开发市场”。制定明确
的目标是使参展获得圆满成功的首要任务之一。为了从参加系列展览会的投资中获得大的收益，明确参
展目的及目标是至关重要的。参加展会的目标可包括以下方面：获得订单；了解本行业内的竞争状况及
发展趋势；增进与现有客户的良好合作关系；激发买家对您的新产品的兴趣；提升您公司在本行业内的
声誉；培养与媒体的良好关系。为确保参展取得圆满成功，您只有让所有相关的买家都意识到，您公司
的产品能提供满足他们采购需求的解决方案，才能吸引他们参观您的展位。当潜在客户经过您展位时，
您只有很短的时间来引起他们的注意。在这有限的时间内，您必须迅速地做到：

1、使他驻足，停在您的展位；

2、使他对您的产品产生兴趣；

3、使他对您的公司及团队成员产生信心；

4、使他深信应该选择您，而不是您的竞争对手；

5、在展会期间或展会结束后，立即跟进，就他所感兴趣的产品继续联系。

参展之前：确定销售及推广目标



参加展览会，您可获得一个有效的途径来开发新客户，巩固与现有客户的合作关系，了解行业的竞争态
势，寻找供应商，建立商业网络，以及获得曝光从而提高度。简而言之，您在展会短短几天内所能获得
的成果，是您不去参展需要几个星期或几个月才能得到的。同时，参展甚至还可以为您节省成本。美国
会展业研究中心研究显示，从展览会上获得的销售线索与销售队伍日常获得的销售线索相比，前者成功
签约所耗费的成本比后者少62%。

但是，为达成以上所有目标，周详的计划是必不可少的。这意味着，您需要制定明确的目标，使您的参
展卓有成效，同时增加曝光以提高度。这些都必须在您参加展会之前完成。美国会展业研究表明，现在
的买家在选择展览会时非常慎重。他们希望从所参观的展览会上获得尽可能多的成果，不论是结识新供
应商还是下订单。请确定您在所有参展成员都能非常快的识别出这些热门的潜在客户，的为他们提供所
需的一切信息，从而给他们留下好的印象，获得他们的信任和订单。
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