
定制家具企业的营销方案

产品名称 定制家具企业的营销方案

公司名称 广东数夫软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市南城区宏图路86号南信产业国际C
座8-9楼

联系电话 400-1166-002 15814178558

产品详情

定制家具企业的营销方案是怎样？定制家居相比成品的营销模式不一样，表现在终端可以看得非常明显
，终端成本、经销商职能、商品、销售管理、市场推广、目标用户等方面都有很大区别。定制家具企业
的营销方案：1.加强品牌价值目前中国人的消费水平得到了大的提升，尤其是中产阶级消费注重品质。
但是在定制家具行业围绕材料和价格说事的情况比较多。原因在于首先未能建立起客户的信赖感，二就
是品牌价值不足。定制家具可以充分发挥其优势，树立空间利用率个性化等价值感，同时抓好产品品质
注重环保。那么定制家具的品牌价值将会得到逐步提升。而行业的成熟是差异化竞争和品牌价值的成熟
。行业的成熟意味着告别规模化的模式，停止廉价劣质的套餐策略，在产品、服务、营销等多个层面建
立品牌价值。2.加强产品策略新国货的崛起大都是以产品策略为出发点的。比如国产手机已经完全打败
了国外手机。国产零售品牌甚至让国外的前辈感叹后生可畏。企业应该认真打磨好产品，打造具有性价
比适合大众好用的产品。也可以差异化具有小众特色的产品。借助互联网的传播效应，让流量促进产品
不断前进，最终树立良好的品牌形象。

3.加强客户服务家居行业每当业绩压力，就会打价格牌。其实价格牌未必那么好用，首先因为消费者选
择多了。价格并不能形成碾压优势，所以消费者更加倾向于选择具有品质放心的产品。那么产品的特色
如何突出，服务就是一个很有效的突破口。优质的产品+优质服务配合差异化定位，就可以让企业处于
一个良好的生存发展空间。4.加强人才培养行业的未来靠人，所以企业应该着重培养一群能力卓越的设
计师、员工安装人员。过去采用竞争思维企业并不想培养人，觉得成本高。但是企业行业的流动性是相
对的，当行业人的水平都得到了提升。对于整个家居行业而言都会是一种促进。5.加强企业信息化管理
想要把一家企业从创业期发展到最终的成熟期，在这个过程当中，最不容忽视的就是企业信息化管理的
问题。在竞争压力如此巨大的市场经济大环境下，想要力压群敌，获得稳定的上升能力，做好企业自身
的企业信息化管理。企业信息化管理的精髓是信息集成，其核心要素是数据平台的建设和数据的深度挖
掘，通过信息管理系统把企业的设计、采购、生产、制造、财务、营销、经营、管理等各个环节集成起
来，共享信息和资源，同时利用现代的技术手段来寻找自己的潜在客户，有效地支撑企业的决策系统，
达到降低库存、提高生产效能和质量、快速应变的目的，增强企业的市场竞争力。



以上是定制家具企业的营销方案
。多年以来，数夫深耕家居行业，在家居行业取得了巨大的成功，数千家家居客户的口碑便是最好的印
证。数夫ERP系统，其完整性、实用性和先进性反映了数夫在家居行业的深厚实力。通过引入数夫ERP使
企业的管理将更加有效、规范，信息传递真实、准确、及时，提高企业应对市场变化的能力、提升企业
的管理水平，增强企业的竞争力，将为企业的发展奠定坚实的基础。

我公司主要经营家具ERP，家具MES，家具CRM，家具SCM，家具APS,家具行业信息化，家具智能制造

我们的地址：广东省东莞市南城区宏图路86号南信产业国际C座8-9楼电话：0769-22364915联系手机：158
14178558 期待您的咨询
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