
智能售货机 悦动心趣 智能售货机加盟

产品名称 智能售货机 悦动心趣 智能售货机加盟

公司名称 江苏悦动心趣网络科技有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 江苏省常州市武进区科教城中科创业中心A1-504

联系电话  18015063069

产品详情

无人商店、无人售货机，在2018年曾经红极一时，许多投资人以为又抓到了一个“滴滴打车”，但很快
便偃旗息鼓了，正所谓“其兴也勃焉，其亡也忽焉”。

拥有低成本运营优势，无人售货机为何全部阵亡了呢？

通过分析，我们不难发现，无人售货机只是“铁皮箱子+移动支付”的产物，科技含量不高，所售商品
往往是矿泉水、方便面、口香糖之类的普通商品，而这些商品并不存在消费痛点，随便在马路边小卖部
就能买到，并且价格差距不大，在这个“懒人时代“，谁还会重新适应新物种呢？

如果无人售货机能售卖生鲜产品，当然会有强大需求，但把生鲜放在铁皮箱子里售卖，必须解决保鲜问
题、温控问题、计量问题、支付问题、促销问题等。

虽然电商大行其道，但是最靠近消费者的线下零售终端，始终也无法被其取代。在人力成本增加、移动
支付普及的时代，自动售货机，在海外大为流行。据统计，美国平均每35人占有一台自动售货机；在日
本，用于销售饮料的自动售货机就有250万台之多。有机构预测，到2020 年我国将有 138 万台自动售货机
。但是，智能售货机，传统的售货机仍然缺乏高效的运营，智能售货机加盟，例如常常缺货，智能售货
机价格，补货不准，还需要人力的定期巡查和维护。

“传统的自动售货机已经去掉了前端的零售店员。它本身就是‘去人化’的结果。”曹文斌对黑智说，
“如果我们能进一步让它代替更多的人力劳动，就可以为零售终端提供更具普遍性的解决方案。”

2014年，甘来的创始团队开始对市场进行行业调研和分析，2015年4月，甘来正式成立。据曹文斌向黑智
介绍，目前甘来已经布设了近2000台终端，运营覆盖了全国超过20个城市。

在载体外观上，甘来的智能微超和传统售货机仍然有很多类似之处。“如果脱离了传统形式，作为初创
公司，是很难控制成本和产能的。”曹文斌说。但和传统售货机不同的是，智能自动售货机，甘来的智



能微超上，携带有大型触摸屏，主机两边有附属可选的辅机（扩展柜），可以进行拼接组合。“这样可
以大化的优化单点位、单平米的硬件投入成本，提升单点位的商品数量。”曹文斌介绍。同时，扩展柜
也是可以根据商户需求，实现对存储结构和温度控制的可定制化，例如，对酸奶产品设置2度左右低温，
对盒饭产品则是设置65度保温。

近几年随着新零售的不断发展壮大，自动售货机作为其中重要的一部分随之也借助新零售的风潮成熟了
起来，而现在智能化购物方式在自动售货机上已经升级了多代，从初始阶段的现金支付到后来的声波支
付、刷ka支付、扫码支付以至现在的刷脸支付，可以说自动售货机在新零售行业中属于更稳健的类目。
零食自动售货机很多朋友都已经开始从事自动售货机行业了，那么，自动售货机都有哪些商业模式呢？
自动售货机的商业模式有多种，满足不同自动售货机创业者的需求，几大商业模式各有优点，自动售货
机创业者可以根据自己的实际情况来选择，其商业模式主要有下面几种：

1、自动售货机厂家直销

厂家直销模式，顾名思义就是直接从厂家购买机器自己运营。厂家直销的渠道分为线上和线下，线上直
销模式就是通过各大网络销售平台网上店铺商城进行销售；线下销售模式就是和厂家签订购销合同进行
对公账户打款交易。厂家直销没有中间商赚差价，价格一般比较实惠，售后服务也比较好。

2、通过运营商加盟

除了几大厂家之外，还有一个很大的群体就是运营商。运营商和厂家的关系可以理解成汽车商务运营公
司和汽车厂之间的关系。运营商不生产机器，只负责商务运营，他们运营商的模式就比较多了，其中就
有加盟，他们也可以单独包装成一个品牌，加盟之后他们提供机器和快消品以及一些运营方面的服务，
缺点是整体费用高一些，优点是合作选择方案多，有企业扶持，很适合没有从业经验的创业者。

智能售货机-悦动心趣-智能售货机加盟由江苏悦动心趣网络科技有限公司提供。江苏悦动心趣网络科技
有限公司（yd-heart.com/）是从事“互联网科技”的企业，公司秉承“诚信经营，用心服务”的理念，
为您提供优质的产品和服务。欢迎来电咨询！联系人：孙波涛。
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