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最近几年，各大移动支付巨头们对线下场景的挖掘一直不遗余力，覆盖范围几乎布满了便利店、餐饮、
超市、医疗、交通、出行等所有高频率收支的场景。

正如当初支付宝推广二维码，现在推广刷脸支付上，支付宝同样财大气粗，放言将在刷脸支付上补贴无
上限，来支持商家实现数字化转型。

如此大力度的推广，对于服务商来说是一块巨大的蛋糕，回想推广二维码时期赚的盆满钵满的服务商们
，刷脸支付必定会吸引一大波创业者前来逐利。而刷脸支付的红海就在这两年，此时入局是最佳时机。

【服务商做刷脸支付代理的弊端】

想参与到刷脸支付项目中，分到刷脸支付市场推广的红利，你有两个选择：

1.成为官方服务商，自己注册公司，入驻官方的开放平台，自己做品牌，自己研发系统；

2.加盟或者成为服务商的代理，直接用服务商的品牌去做市场，不用自己开发系统，官方返佣分成。

“代理”这个词我们都不陌生了，但是在刷脸支付市场做代理，水很深，一不小心就被当成韭菜割了，
代理、加盟这类模式的弊端主要体现在以下三点：

1.存在一定的违规风险。部分违规企业为了短期内吸引更多代理，不合理过低的代理费，提供或使用违
规低费率通道，容易被央行查封，出现总公司资金跑路风险，2018年已经出现多次此类情况。总公司一
旦跑路，代理们辛苦签下的门店也几乎毁于一旦，增加了市场的不确定性。

2.代理与总公司的矛盾影响了行业发展，部分有资源和实力的创业者，前期做了代理，后期规模大了想
做自己的品牌，但却无法独立迁移商户，容易产生不必要的市场矛盾和纠纷，影响发展。



3.有些企业做代理每年需缴纳高额代理费用。部分移动支付公司为追求利润在同一区域招收多名代理，
由于市场快速饱和，代理无法实现盈利，容易与总公司产生资金纠纷，进而导致行业内恶性竞争，并且
代理费用需要每年缴纳，费用高昂。

【刷脸支付私有化部署是什么，有什么优势】

除了做代理的模式，以及自己开发系统做服务商以外，刷脸支付操作还有第三种模式：移动私有化部署
。你自己注册公司，申请到官方的接口，然后从恒宝科技搭建一套现成的系统，并且由恒宝科技为你完
成部署。

私有化部署的意义在于，与单纯购买一套系统相比，你搭建的整套系统会有人为你继续维护，不断升级
，不断有新的功能加入，有人会为你做系统维护，你碰到问题会有专业的售后为你提供保姆式服务，选
择恒宝科技的私有化部署，相当于拥有了一个技术部，你可以专心发挥你的强项，去开拓做好市场，在
最好的时机拿下更多的优质商户。同时还能自己招更多代理，帮助开拓更多市场。所得完全归自己所有
。

对于有刷脸支付的零售企业，或者想要获取刷脸支付推广红利的创业者，恒宝科技均能提供技术解决方
案，帮助客户快速占领市场，用私有化部署，真正帮助客户做自己的事业。同时，恒宝科技顺应市场，
在行业内率先推出AI刷脸会员，基于刷脸支付，为商家提供更多样化的营销服务。

所以，您如果像进入刷脸支付市场，是不是也选择搭建私有化部署服务商呢？
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