
微商订货系统开发管理机制

产品名称 微商订货系统开发管理机制

公司名称 王华彬软件开发

价格 1.00/微商订货系统

规格参数 微商订货系统:下单进货返利
微商订货系统:解决方案定制
微商订货系统:模式策划

公司地址 广州市天河区御富科贸园

联系电话  15217445774

产品详情

微商订货系统开发详询吴经理：180-2235-5560可微或电，微商控价软件，微商代理商进货平台（悦丹系
统开发）。微商订货系统除了有多种微商代理激励方案外，还有多种营销管理功能，可以让商家在这个
微商多样化的时代下方便快捷的运营管理，很大程度上解决了做微商不便于管理，假冒商品横行，代理
商窜货等情况的发生，为品牌重新定义微商。

一、微商订货系统有哪些特色功能？

1.授权.代理.控价功能能实现自助授权，并生成授权证书，可申请调级厂家-总代-多级代理，管理微商渠
道中的代理商，方便查找代理信息及发展代理。在微商订货系统后台设置每一级经销商购买的价格不同
，得到有效控价。

2.微商订货系统各级经销商可通过代理商激励政策商城在线下单，并进行支付，总部收到订单直接发货
支付完成之后，代理商激励政策系统自动给上级返利。

3.一物一码，在线可查真伪（微商代理商激励政策系统后台会自动生成防伪编码）因省去中间流通环节
，所以起到真正防窜货 

二、微商订货系统都有哪些创意激励玩法？

1.在微商订货系统推荐总代奖励：下级代理推荐成功总代，按总代的首笔订货金额、订货数量核算给相
关人员相应奖励



说明:奖励可以设置一级，也可以多级，不同级别人推荐奖可以分开设置

2.微商订货系统之订货返点奖励：总代推荐的总代补货、按补货产品数量金额给予相关人员一定比率的
返点，可以设置三级奖励，返点基数可以灵活定义按金额、数量或PV奖励

3.微商订货系统之总代业绩奖励：A、按微商激励返利系统平台总代自已的业绩达到多少额，给一定比率
的返点

B、返点基数:按金额/按PV/数量

C、累计金额基数:按金额/按PV/按数量

D、核算方式

4.按月考核:每月达到多少奖励多少：在代理商激励政策系统后台设置年累计考核月结算:业绩考核按年累
计，返点按月发放；

在代理商激励政策系统后台设置年累计考核月结算补差:当月奖为全额按年累计达到的给核算减去之前已
的奖励。
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