
中国风服装进货钰森系双面羊毛羊绒呢大衣女

产品名称 中国风服装进货钰森系双面羊毛羊绒呢大衣女

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:钰
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

中国风服装进货钰森系双面羊毛羊绒呢大衣女

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、大红门服装进货、服装在哪里拿货、服装设计师拿货。

要知道打折应持续的时间阶段，并不是越长越好。这一点也尤为关键，服装打折周期太长，反而降低了
消费者立即购买的决心，控制在10-15天，是比较合适的，这考虑到消费者知道折扣优惠的信息，而且还
可以进行时间压迫，在一定时间，享受特别优惠等。这里的频率是指一年内打折发生的次数。一般而言
，购买服装的消费者，一年来你终端次数是很多的，所以搜集客户的通信方式，适时的问寒问暖，增加
客户到访的次数，即便不买也欢迎来欣赏一下，并有技巧的要求消费者，向自己的亲朋好友推荐，当然

前提是产品客户用起来感到满意。研究表明，由亲友及其他熟悉的人向潜在顾客推销产品，影响力高达8
0%，向由现有顾客推荐的新顾客推销比向没有人推荐的新顾客推销，成交率要高3-5倍。采用什么样的方
式打折也是很多消费者所关注的，但这一点很多服装企业和经销商往往忽视了，因此调整打折的方式，
刺激消费成为关键。当然，所有促销活动要与客户关系管理相结合，通过对顾客让利，加强与顾客之间
的感情，培养顾客的忠诚。为什么销售口才如此重要？就是因为在与客户面谈的时候，我们的谈话技巧
、销售口才的技巧都是销售能否成功的重要因素。那么，要怎样才能轻松攻破客户的内心，轻易成交呢
？下面和大家分享几个重要的技巧：共同点是人与人之间沟通交流的基础。当然，在相同的兴趣爱好上
，话题就会非常轻松自如，拉近彼此的距离，销售就容易成功。人与人之间的共同点是非常之多的，只

要细心留心总能找到共同点。
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