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新手纹绣师,现在入行难吗?大禾纹绣商学院回答您

第一、技术是基础和前提，找对学校是入行的关键一步。

如今的市场上充斥着可以做半永久的地方，有美容院、有私人工作室、就连美发美甲店也开展了纹绣项
目，很多同学抱怨，学完之后找不到工作，没人愿意雇佣没经验的纹绣师，即便是美容院上班的纹绣师
也待遇不高，多数都选择自己开一家工作室。而开了工作室也并不意味着无后顾之忧了，多数同学抱怨
很难自己一人把工作室做的有模有样，客源还是最难攻克的一关。

大禾在此给大家一些小小的建议。

首先，技术永远是你与别人竞争的核心武器，有些人不惜花重金去学习，回来第一个月就把本钱赚回来
了，而有的人不舍得花钱，花一两千去美甲美容店去学习，甚至有的不要学费只需要帮美甲美容店上上
班就能教你学纹绣，学了一两个月甚至半年也没学好，要么花着钱，要么耽误了时间，也消磨了自己的
信心。所以说，对于半永久纹绣来说，时间就是金钱，找到靠谱的纹绣培训机构早学会技术才会早点赚
钱，学的越慢你的竞争压力越大。

 

也许有人问这里为什么是纹绣培训机构而不是纹绣培训学校呢？在这里我们就扒一扒纹绣培训学校和培
训机构的区别了。

第一：培训机构是随到随学，可以灵活运用时间。而不像培训学校有规定的时间和课程，这对于上班族
和开店的宝宝们来说无疑是最佳选择了。



第二：由于有随到随学的前提条件，培训机构可以做到一对一的教学，专业的老师甚至可以一对一手把
手的教你学习，这样能助你快速而且有效的提高。并不用像培训学校一样，直接大课教学，一次性带过
不管单独学员是否接受与否，这对于担心自己接受能力稍微差一点的宝宝可是重磅打击了。

第三：培训机构包教包会，对你的技术学习更有保障。并且合同齐全，丝毫不比培训学校逊色。

第四：我们有针对大禾自己学员的终生免费进修政策，以后任何时间过来进修都是免费的哦～这是最强
的后期服务保障，可是合同明文规定的哦~

 

第五：除了这些，大禾纹绣培训机构，老板就是老师，直接教学更有责任心。大禾不需要外聘纹绣教学
老师，所以在成本控制方面更优越于纹绣培训学校，所以学习费用相对纹绣培训学校还更加优惠。这可
是资金上有困难却一心想要学习技术变强大的宝宝们的福音啊！！

其次，刚刚学完技术需要大量实操，要找老师负责的地方学，不能只为贪图学费便宜，当然老师光是负
责也是不够的，因为没有强大的理论教学经验，只有实操经验的老师不能很好的把自己的经验教授给你
。说到这里很多同学会有同样的疑问，到底是培训学校好呢还是培训机构好呢？其实二者都有利弊，学
校的理论知识多，实际操作少，而培训机构实操多，并且理论知识照教不误，而大家都知道，只有理论
结合实践才能把技术学到手。

在此不得不提一下大禾“培训机构与美容体验店相结合“的教育方式。何为“培训机构基地与美容体验
店相结合“呢，就是每一位在大禾韩式半永久培训机构培训的同学都可以在大禾现场美容体验店里进行
实操学习和锻炼。有强大的理论支撑实践才能更好的学习。

大家可以试着定一个目标，你的目标是开一家工作室；或者是年终你要赚多少万；或者是你的店要成为
本地影响力最大的品牌等等。此目标一定要根据你目前的实际情况而来选定。如果你目前技术都没掌握
好，那你要半年内就要成为本地做得最好的技术品牌，恐怕也不太现实。毕竟一个新人技术上、从零到
掌握再到稳定成形，是需要半年时间左右的。第二、有效分配时间 学习同时做好职业规划。我们有的同
学认为我技术不擅长的时候，还是先专注技术，等我学会技术了，再来学营销推广。（有多少人是这样
想的？）

其实大家都知道，掌握技术到进入社会实操，这个时间段是尤为重要的。多少同学学会了技术，却没有
实操的机会，还没真正踏入纹绣市场，就被现实打败了。新人一定要在学技术的同时，就要为自己如何
找顾客，如何找实操机会做准备。

我们在学技术的同时，也要多学一些营销运营类的知识，参加一些纹绣行业专业的营销课程。

在大禾最近的公开课里，给大家讲到该如何做半永久营销，帮助大家分析和定位。如果你的目标是年底
要开一家半永久工作室，那你这半年就要给自己分析你的目标。你主要服务哪个年龄段、哪个阶层的顾
客，那么你这些顾客大部分都聚集在哪些地方。那么你要在哪个地段位置开工作室才更容易服务到她们
。你要收多少的价位，你的定价是否符合这些顾客群体的消费能力，你的工作室如何装修才能满足这些
顾客的喜好，哪些细节才能提高你的服务品质，从而帮助你提高价位。

你不通过学习，你如何找到合适的顾客群体，你如何定位才符合你本地市场的需要，你要掌握哪一种眉
眼唇技术才能吸引更多的顾客，你不学习，你不知道开业并不是开始，因为开业活动之前你要提、前至
少一个月的铺垫和蓄势。第三、后入行的人应该找到自己的核心竞争优势

现在有很多学员抱怨，学习后也是白花钱，市场上做纹绣的太多了，竞争开始激烈，市场也要饱和，但
事实上是这样的吗？据相关调查，中国年轻女性80%中出门前是需要化妆的，而这些化妆的女性中又有
多少是做过半永久的呢？半永久市场真的在饱和吗？还是你没有核心的竞争力去与先入行的纹绣师抗衡



？

大禾韩式半永久培训采用小班制、一对一教学，大量实操机会为学员提供更多技术指导。与传统培训机
构不同的，大禾韩式半永久注重网络、品牌、口碑三大营销，为每一位学员量身定制适合自己的职业规
划、创业方案。在这里学习不仅无隐形消费，更解决学习之后的烦恼。

大禾韩式半永久培训，开创行业新体系，将传统美容半永久行业与互联网平台优势相结合，与旗下纹绣
、美容平台一同打造互联网美业O2O。致力于为每一位行业伙伴量身定制适合自己的职业发展道路，并
且提供从学习、就业、创业全方位一体系的服务与扶持。目前大禾韩式半永久培训平台已经拥有一流的
师资团队、网络营销团队及平台技术开发团队。

大禾认为，现在是半永久纹绣行业的发展期，入行越早的人前期红利越大，但现在入行也并不算晚，只
是相对于之前入行的人要付出更多的努力和精力。不论你是想开一个属于自己的工作室，还是想开一家
小有规模的美容院，做好品牌营销都是关键。尤其是打算小本投资，在自己开一个小型工作室的同学们
，更要懂的经营品牌，给顾客品质和技术双重保证才能让顾客放心消费。
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