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随着互联网应用的深入发展，相当一部分人把
网络营销和网络推广
混淆，认为是同一概念，其实这是错误的想法，简单地说，网络推广是通过网络的手段和渠道把需要展
示的信息推广出去。网络营销不仅是推广出去还要带来效果带来转化。区别主要体现在下面四点：

 

第一点：

网络营销：

重要的是营销因素，关注的是网络产品通过网络网络营销手段的实施，所产生的产品交易利润。

网络推广：着重于在推广二字上推广二字的含义就是：使产品尽可能让更多的人知道，只要让别人知道

有这个产品了，那推广的目的就达到了，也是一个成功的推广，网络推广的成功关键是执行力。第二点

：

https://www.xqfeng.cn/


网络营销 ：注重的是客户的交易因素，经过精确的分析网友的年龄，购买欲望，消费能力，上网习惯

等诸多因素，采取一系列网络营销方法。

网络推广：注重的是产品在网友中的知名度。常用的方法有许多，例如，交换链接，论坛推广，推广软

件，网站频道合作，搜索引擎注册，网站优化等等。第三点：

网络营销 ：网络营销注重的是通过网络营销手段后给企业带来的产品销量和实际利润价值。

网络推广：网络推广注重的是通过推广后，给企业带来的网站流量，世界排名，访问量，注册量等等。

第四点：

网络营销:从投入上来说，网络推广的投入较小，甚至一个人也可以操作，比如推广人员将要推广的内容

发帖到渠道网站就可以完成推广任务。

网络推广：网络营销则投入较大，一个人不可能完成，对营销人员的素质要求也较高，专业的网络营销

团队通过对企业产品的性质分析，给出产品的定位再进行产品包装，通过软文等形式，有针对性地把包

装过的产品推荐给需要的人。

贵阳网络推广
公司信青风认为：网络推广就是网络营销的其中一个内容。网络营销偏向于营销层面，注重通过营销产
生的实际效益，而网络推广则注重通过推广后给企业带来更大的知名度和影响力，常常表现为网站
流量、访问量、注册量、世界排名等的上升。所以说，网络营销必须包括网络推广，这是其核心内容。
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