
互融云保理业务系统，保理业务信息系统

产品名称 互融云保理业务系统，保理业务信息系统

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 400-090-3910 13263308067

产品详情

保理是商业贸易中以托收、赊账方式结算货款时，卖方为了强化应收账款管理、增强流动性而采用的一
种委托第三者(保理商)管理应收账款的做法。而商业保理是一整套基于保理商和供应商之间所签订保理
合同的金融方案，包括融资、信用风险管理、应收账款管理和催收服务。 互融云保理业务管理系统是
根据多种类保理业务管理需求，针对保理业务的流程结合互联网金融而开发的一套计算机软件管理系统
。产品结合网站客户端、第三方支付管理、后台ERP系统三个管理版块以实现保理业务的信息化、智能
化管理。互联网金融平台商业保理产品一般都是有追索权的保理。供应商（通常是中小企业）与买方（
通常为供应链核心企业）订立货物销售或服务合同，产生应收账款；供应商将该应收账款转让给商业保
理公司，由商业保理公司向其提供融资服务，实现资金周转；商业保理公司与互联网金融平台签订合作
协议，将该应收账款转让给平台投资人；到期后商业保理公司从买方（明保理）或供应商（暗保理）处
收到还款，并支付给互联网金融平台投资人。在商业保理业务中，互联网金融平台通常都会通过商业保
理公司回购、引入担保机构或保险公司等方式对投资者进行本息保障。 

互融云保理业务管理系统能够实现保理业务操作电子化，提高业务 效率，实现保理业务的准入、审核、
审批、企业信息，风险控制、额度管理，再保理申请等全流程控制。对供应商、核心企业资料进行全方
面的管理，可 以对供应商，核心企业进行多维度授信，提高业务办理效率，减少公司坏账率。还有完善
的贷后设计，包括监管，展期处理，提前还款，到期结算，贷款 回购，贷款不良处理，逾期催收等，满
足全方位的保理业务场景。 保理商的风险管理各成体系，一些共性值得一提。互融云保理业务系统产
品经理表示，认识到风险，同时还要做好防范与应对：建立科学的授信观念与全流程风险管理概念。 
与一般客户授信融资相比，保理业务不是靠评估卖方信用加上抵质押或担保就决定卖方有无融资额度与
否的简单融资金融通业务。由于有了应收账款的加持，卖方融资额度的给予由只看卖方情况，变成综合
考量买方、卖方及保理方案构架的授信方式。 

保理业务简单来说是指保理商以受让供应商因销售商品或提供服务而产生的应收账款为前提，为供应商
提供的应收账款融资、销售分户账管理、账款催收、坏账担保。在保理业务执行中会碰到如下问题，互
融云保理业务系统根据保理业务特点给出对应解决方案：

 



1）供应商想要融资限制条件多,如何方便供应商进行融资

系统通过流程对供应商进行授信，通过第三方大数据平台查询企业相
关信息，根据企业实际情况对供应商进行授信，在授信额度内可根 据应收账款票据进行放款申请。

2）票据真实性验证比较复杂，如何避免同票据多次参与融资的情况

系统可接入发票验证等第三方接口，对发票信息进行验真，系统中有
专门的票据管理功能，对票据是否重复进行校验，流程中需要通过中登
网进行登记，保证票据未被多次参与融资。

3）再保理流程复杂，如何快速进行再保理流程审批

再保理是为了解决保理商资金周转的问题，系统 配有再保理流程，可以根据业务情况选择资金
方，可直接对接资金方平台，快速完成再 保理业务的办理

4）对于风险控制不到位，如何有效的采取风控措施

系统可对接大数据平台，通过第三方数据查询企业相关信息，
并形成相关报告保存在系统中。业务办理时可在流程节点查
看三方报告，以减少由于风控措施不到位导致的不必 要的损失

5）核心企业确权难，如何快速完成核心企业确权

系统采用全流程控制，各流程节点有专人负责，可对接核心企业ERP
系统，对核心企业应收账款快速完成确权。

6）单笔业务办理流程复杂，如何快速进行业务办理

可对供应商进行授信，每个供应商都拥有授信额度，在授信额度 范围内的放款申请可快速完成放款。

7）应收账款票据量大，如何对票据进行快速管理

系统配有专门的票据管理，可根据票据在流程中流转情况自动 变换状态，可对票据进行多维度的管理。

8）业务中涉及多种合同，签署时间耗时太长

系统中可进行合同模板制作，在业务中可在线制作合
同，也可上传附件，在线签字盖章，降低时间成本。

互融云提供完善的售后服务，增值服务，咨询服务，配置服务，设计服务，其他特色服务。我们由100多
人构成了我们的技术研发团队，领队工程师由20人组成，都是具有5-10年的开发经验的资深工程师，对
交易所开发有极其丰厚的实战经验。互融云自成立以来已经为上千家客户提供了专业，安全，合规的解
决方案，客户遍布全国各地省市，其中亦包括很多国资运营公司及集团性企业。

在商业保理的支持下，卖方可以通过向买方提供信用销售的方式提高其市场竞争力，有利于市场的开拓
。在信用销售下，卖方的收款期虽然延长了，但是由于商业保理公司向其购买应收账款并支付货款，卖
方可以迅速回笼资金。以相同规模的中小企业为例，通过保理服务，企业可以接下比以前大几倍的订单
，从而与买方建立起稳定的关系，有利于市场的稳定和开拓。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

