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不开店的纹绣师怎么做?大禾纹绣商学院回答您对于纹绣这项技术而言，成本低收益高，在美容行业里面

一直是备受追捧的一个项目，大街小巷有各种大大小小的店在做纹绣，还有一些高端的美容院和专业的

美容医院也在从事纹绣，对于很多学员而言，学习已经花费了不小的开支，还要筹备开店，聘请人员，

前期实在是比较困难，那么纹绣如果不开店可以吗，要怎么做呢？

1、 上门服务或者是约客户上门

大多数做纹绣的人一般都会先从朋友圈开始出发，量不大，选择从亲戚朋友的朋友圈进行发展，可信度

高，但是价格一般收不起来，但这个阶段也是为了给新纹绣师一个锻炼的机会，从沟通到操作再到后期

的养护以及客勤关系的维护都是一门学问。现在有很多人模仿网约模式，可以把顾客约到自己家中或者

上门进行服务，省去了开店的成本。那么对于这一点，纹绣师服务态度则至关重要，都说现在是拼服务

的年代，顾客对于自由纹绣师选择的一个很大的因素也是服务，对于选择这一个渠道的纹绣师就要把自

己的服务做好，不管是术前还是术后。

2、 寻求与其他商家合作机会



针对第一种网约的方式做纹绣，说实话，客源实在是太有限了，加上现在纹绣这么普遍的情况，谁的朋

友圈没有一两个做纹绣的呢？选择与商家合作是确保客源的最主要方式。很多人虽然知道这一点，但是

苦于不知道该怎么开口去谈这件事，不开店的纹绣师怎么做?大禾纹绣商学院回答您给到几点建议：

① 观察，先观察商家的客源情况，了解顾客多不多，年龄层次和职业状态大概是哪个层面的，以此来判

断其是否具有消费能力。

② 准备，准备好自己的作品和资历，这将是你与商家洽谈的筹码，同时也要规划一下合作的协议内容以

及收入分配，显得你更为专业。

③ 洽谈，如果商家有意向，则单刀直入，制定价格，划分责任，签订协议，约定合作时间。如果商家有

疑问，则表述纹绣合作给商家带来的利益，激发商家的兴趣，加强信心。

④ 双方合作要有明确的责任保护制度，明确违约责任和赔偿，既要做一名有良知道德的商人也要适时保

护自己的权益。

其实对于纹绣这个行业，从来不缺好的技术人员，要想拓宽自己的客源，还需要自己多想办法结合同行

成功的案例，开发出一条适合自己的道路。
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