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?摩擦焊接将成为钻头的主导

摩擦焊接将成为钻具的主导

目前钻具的多数接头都是要经过焊接处理的，比如连接钻杆和岩心管的变径接头、用于钻进泥土层的合
金钻头、钻进破碎地层的钻具等。目前加工行业有以下3种焊接方式：

普通焊条焊接，优点：成本低廉 缺点：稳定性低，抗扭矩力小。

普通焊条焊接

不锈钢焊接，优点：抗大扭矩 缺点：对焊接工艺要求高。焊接速度慢。

不锈钢焊接

摩擦焊接：摩擦焊接是利用焊接接触端面相对运动中相互摩擦所产生的热，使端部达到热塑性状态，然
后迅速顶锻，完成焊接的一种压焊方法。摩擦焊接速度很快，每个工件只需要几秒，而普通焊接需要数
倍的时间。而且摩擦焊接不产生电焊烟尘和锰、镍等对人体有害的职业病危害因素。摩擦焊接的强度也
很大，有时甚至比材料本身的强度还要大，也就是当外力用力拉扯时，首先断裂的是没有焊接的材料本
身而不是焊接点。

摩擦焊接

摩擦焊接是一种全自动焊接过程。一旦确定了正确的焊接参数，技工即可操纵焊机工作。其优点：

1、快速、灵活；

2、焊接过程稳定并且可复验；



3、焊接质量优异，不必依赖熟练焊工；

4、可将准备工作量降到低；

5、无需焊剂或保护气体；

6、对环境有利，不会产生焊接烟气或其它气体。

缺点：设备投入高。
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铁铬锰探矿钻进对钻具钻探的基本要求

地质找矿是利用钻具岩心钻探技术对深层的岩石进行钻进，通过收集分析岩芯判断该区域矿产的种类和
含量，钻具批发价，进而确定该矿区是否有开采的价值。铁铬锰矿产作为全球具有重要开采价值的矿种
，对于钻具的钻探是有要求的。

探矿钻具

勘探钻探设计由勘察设计院完成，具体实施的各个钻探队伍需要按照设计要求严格完成钻探任务，设计
的基本要求主要包括矿心采取率、岩心完整度、钻孔的弯曲率和封孔质量。详细要求如下：

（1）矿心采取率

矿心采取率(包括顶、底板上和下5m范围内的岩石)不得低于80％，当矿心采取率连续5m低于80％时，要
查明原因，并采取补救措施。围岩岩心的分层采取率不得低于65％。

（2）岩芯完整度

使用的金刚石钻头钻探工艺应能保持矿石原有结构特点和完整性，避免岩芯粉碎、贫化。在复脉型和多
脉型矿床中要严格控制钻进回次长度及回次采取率，防止钻进中漏矿。采用钻具钻探工艺时，穿矿孔径
要满足取样要求。

岩芯完整度

（3）钻孔的弯曲

认真测量钻孔顶角和方位角，做好孔深校正、原始记录、简易水文观测、封孔和矿、岩心保管工作。钻
孔弯曲度应符合规程和地质设计要求，钻孔偏斜超差时要及时设法补救。见矿点和厚度大于30m的矿体
的出矿点均应测定钻孔弯曲度。

（4）封孔质量

封孔质量不符合规程或设计要求时应返工重封。

对于钻孔过程必须要有详细的钻探记录，终孔后检测人员要对钻孔有全的检查。并且将钻具钻取的岩心
样品保存在岩心箱内，按照储存要求保存好。



各地钻具经销商今后的生意怎么做

如果说地质钻探行业，特别是钻具的发展能够取得如此大的进步非要感谢哪些人的话，功臣非各地钻具
经销商莫属！生产厂家在产品销售过程中通过分销至全国各地的钻探配件经销商，经销商火爆的生意使
得钻头能够在销售的最终端快速的消化，使企业能迅速壮大并加大生产研发的力度，最终使整个行业都
得到良性循环的快速发展。随着近几年市场环境的变化，目前钻探行业的销售情况怎样，经销商今后的
生意又该怎么做？

一、目前钻探行业的销售情况

传统的钻探配件包括钻具在内的销售模式是生产厂家→区域总经销商→地区经销商→钻探作业人员，经
过中间的两个环节之后，金刚石钻头的售价往往能加价50%以上，使得产品末端的使用者需要承受高昂
的钻探成本。随着市场环境的变化，钻头的生产厂家大量的增加，使得本来就疲软的市场更加混乱，特
别是各地经销商的陆续关闭，产生了市场销售的信任危机，更多的厂家因此遭受了巨大的打击，很多厂
家甚至因为巨额的而倒闭。

钻具传统销售模式

所以市场的信任危机迫使像金钻这样的厂家率先向产品终端-钻探工作者直接销售金刚石钻头，这导致钻
头的价格近几年出现了显著的下滑，比如110mm金刚石钻头，从8年前的460元已经跌破300元了，并且高
品质的金钻钻头批发价只有260元。相比从经销商手中的零售价360元有很大的差距，因此，各地经销商
的生存空间受到了前所未有的挤压，是不是经销商就此要退出市场了呢？

二、经销商今后的生意怎样做

对于钻具经销商是否会退出市场的问题，钻具明确给出否定的答案。但是经销商必须顺应时代的变化，
调整自身的销售策略，才有可能在市场夹缝中求得发展空间。

1，经销商需要加强经销钻具的产品品质的把控

每一类产品在市场竞争环境中都会出现高价和低价的两个极端，钻具也不例外。目前钻探配件的销售市
场已经相当混乱，价格差距可谓是天壤之别，比如91mm金刚石钻头，钻具的批发价是190元，而有的厂
家的批发价却只有90元左右，真可谓是让人大跌眼镜，而其中的玄机相信机智的经销商能够看清。因此
在产品品质的把控方面，如果经销商一味的谋求暴利而忽视客户的使用效果，钻具，那么这样离关门就
不远了。

2，钻具哪家好，经销商需要寻求销售钻头的多样化

在很多地区，特别是经济不发达的山区和偏远地区，钻探工作者对产品的品质认知度不是很高，这时经
销商可以尝试经销产品品质有差异的多样钻头。比如，可以在经销钻具同时，向厂家批发便宜的代售钻
头。当客户有使用便宜钻头的需求时可以拿得出，产品的好坏让客户自己体验远比单靠嘴皮子宣传来的
有效。

便宜钻头和好钻头对比

3，经销商需要加强自身客户的售后服务

有很多经销商在开店2年甚至是更短的时间内就关闭的现象在钻探行业是比较常见的，除了自身的销售策
略有问题外，对于客户的售后服务保障的欠缺也是重要的原因。特别是很多年轻的创业者，钻具多少钱



，产品销售出去后便不去理会和询问客户的使用体验，不关心金刚石钻头是否进尺效果好，耐磨度高，
是否有进一步加强合作的可能等等。一个合格的经销商除了懂得处理与上游生产厂家的关系，更应该知
悉下游客户的需求体验。只有良好的售后服务才会赢得更多钻探工作者持久长期的信赖。

另外，如果在做好了上述几点销售业绩任然不见好转的情况下，要充分考察市场。了解当地市场对于钻
探配件的需求量是否和自身销量匹配，在本地需求量不是很高的时候可以考虑更换经销店的经营场所，
比如更换区域或者是更换城市。当然，如果经济允许可以把自己的经销店作为总店，向外铺设多个分店
或者是加盟店。

钻具-凯特钻具-钻具多少钱由大同凯特钻具经销部提供。大同凯特钻具经销部（www.dtktzj.com）是从事
“截齿，采煤机截齿，挖掘机截齿，金刚石钻头”的企业，公司秉承“诚信经营，用心服务”的理念，
为您提供优质的产品和服务。欢迎来电咨询！联系人：杨经理。同时本公司（www.dtktzj.com）还是从事
山西截齿，大同采煤机截齿，内蒙挖掘机截齿的厂家，欢迎来电咨询。
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