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产品详情

关键词天猫入驻

2019天猫入驻流程及费用标准是怎样的?这是想入驻天猫商家必须了解的，由于现在入驻的要求越来越高
，也出现了代办天猫入驻的机构，下面给大家讲解下天猫的入驻流程及费用问题，同时也讲解下自己入
驻和代入驻的优劣。

 

 

天猫入驻需要提前准备大量的资质材料，公司资质越好，通过率会较高。详细资料请留言或者百度搜索
我的名字咨询客服。

首先商标是什么?商标是商品的生产者、经营者在其生产、制造、加工、拣选或者经销的商品上或者服务
的提供者在其提供的服务上采用的，用于区别商品或服务来源的，包括文字、图形、字母、数字、三维
标志、颜色组合和声音等，以及上述要素的组合，具有显著特征的标志。

我们一直说商标是企业的无形资产，他是有价值的，可能对于部分人来讲太空泛，看不见摸不着的感觉
，下面我们可以借助天猫入驻规则简单了解一下商标价值的体现。

 

天猫入驻规则招商标准里有明确注明，暂不接受未取得国家工商总局商标局颁发的商标注册或商标受理
通知书的品牌开店申请(部分类目的进口商品除外)。

入驻天猫不仅需要有自己的品牌，而且持有的商标是R标还是TM标都对入驻天猫需交纳确保金的金额有
影响。



根据店铺属性，店铺保证金如下：

(一)旗舰店、专卖店:持商标注册受理通知书的店铺保证金为人民币10万元，持注册商标证书的店铺保证
金为人民币5万元;

(二)专营店：持商标注册受理通知书的店铺保证金为人民币15万元，持注册商标证书的店铺保证金为人
民币10万元。

由此可直观看到有商标证书可节约成本。另外上述都有备注，若自己没有注册商标，代理其他人的品牌
，需提供商标权人的授权书，这就牵扯到日常所说的授权费或者加盟费了。

随着电子商务的发展，入驻天猫、京东等网络平台，需要持有商标注册证，且天猫不断提高入驻商家的
商标资质。商标对于企业的重要性无庸质疑，这些无疑加速了商标需求，也更激起了商标注册、商标转
让和商标投资的热潮。

商标作为企业开拓市场的利器，任何一个创业者都需要一个标识性的商标，这个需求让商标的价值得以
体现。除了使用外，商标也是一种可继承的重要无形资产，亦可转让、抵押等。

 

带你五分钟看懂天猫入驻流程： 阶段一入驻申请

1.准备资料，点击下载全准备资料，点击下载全部资质清单，请关注选择经营的类目、店铺类型，品牌
来源，准备的资料请加盖开店公司公章(鲜章)

如申请材料缺少，会退回给您重新提交， 建议您事先准备齐全资料， 一次性通过审核，或者选择像易店
无忧这样的代入驻平台，确保审核通过。部资质清单，请关注选择经营的类目、店铺类型，品牌来源准
备的资料请加盖开店公司公章(鲜章)，如申请材料缺少，会退回给您重新提交，
建议您事先准备齐全资料， 一次性通过审核，或者选择像易店无忧这样的代入驻平台，确保审核通过。

2.询申请资格

品牌：天猫枚举的热招品牌、您也可以推荐优质品牌给天猫，部分类目不限定品牌入驻企业：合法登记
的企业用户，并且能够提供天猫入驻要求的所有相关文件，不接受个体工商户、非中国大陆企业详见：
《天猫入驻标准》

提交入驻资料提交的入驻资料包括：(点此查看详细操作手册)选择店铺类型/品牌/类目，填写品牌信息，
填写企业信息店铺命名天猫店铺命名规则

3.提交入驻资料提交的入驻资料包括：(点此查看详细操作手册)选择店铺类型/品牌/类目填写品牌信息填
写企业信息店铺命名天猫店铺命名规则

阶段二审核

1.品牌评估非天猫热招品牌，天猫将会评估企业和品牌的实力品牌定位：风格、受众群体、货单价品牌
经营实力：品牌成立时间，线下经营情况(门店，近 一年交易额、外贸出口额等)、淘宝或其他平台经营
情况品牌特色：原创设计师品牌，特色服务企业实力：工厂、企业获奖、运营计划等特色信息

2. 资质审核(初审、复审)，资质审核内容，资质真实有效，规模达到入驻要求，授权有效，链路完整，
生产、经营范围、产品安全性资质完整、符合国家行政法 规许可要求



阶段三完善店铺信息

1. 激活账号，激活账号的同时完成以下事项，设置密码，填写手机号码及邮箱，完成支付宝实名认证 支
付宝账号注意事项，缴费，资费标准，请确保支付宝内余额充足，请在15天内完成保证金/技术服务2.年
费的缴存，缴费，资费标准，请确保支付宝内余额充足，请在15天内完成保证金/技术服务年费的缴存

2. 完成开店前相关任务，签署协议，规则学习、考试，完善店铺信息阶段四开店发布商品，店铺上线前
发布规定数量的商品，如何发布商品装修店铺设计您的店铺风格，打造旺铺上线店铺

天猫入驻费用标准：

1.保证金和店铺类型有关，店铺类型不同，保证金也会不一样。具体详情可以联系在线客服咨询。

2.每年6w元的技术服务费(这个技术服务费是一年交一次，但是如果年销售额达到一定规模，可以返还50
%或者100%的技术服务费)

3.每笔交易3-5%的天猫扣点，具体类目详情扣点可扫下方二维码联系客服咨询。

天猫代入驻平台优势：

一、全程代办省事

因为流程繁琐，也就会让大家感觉到不耐烦，代入驻平台拥有优质的服务，顾问24小时为您提供有效的
入驻解决方案和及时的审核反馈，让您不再为流程而繁琐。

二、全程协同准备资料

在自行入驻的时候，需要准备的资料有许多。在准备的不充分的情况下提交申请就会被驳回的，想要简
单快速，准备资料这一流程需准备好。风向区代入驻平台，全程陪同协助您准备各行业舍弃你所需的资
质证书及申请材料，为您做好申请准备。

三、下店快通过率高

自行入驻最困难的就是反反复复提交审核还是可能通过不了。选择风向区代入驻就不同，拥有绿色通道
的我们，全面结合入驻规则给您盯着专业的可执行入驻方案，缩短审核时间，高效入驻天猫。

四、入驻成功再收费

相信大家都想要了解这个问题，费用如何收取，对于这点，代入驻平台是坚持着成功入驻再收费的原则
，不成功则不收费。

那么，您还在犹豫什么呢?想要快速高效入驻天猫

天猫入驻被秒拒，怎么解?

越来越多的购物平台涌现出来。但其中还要属天猫走在电商圈的最前端，也成为越来越多的电商人士挤
破脑袋也想入驻进去的平台。

 

这时候就会有很多人问，为什么我招商要求都符合，手上资金也充足，入驻天猫还是不让我通过？其实



大家忽略了 查阅相关的天猫招商要求，

而是流量，

市场是有限的，

竞争是无限的，

前有京东、唯品会、拼多多、苏宁易购等多个平台争先恐后，后有云集、极有家等多个新平台如雨后春
笋般崛起，市场是有限的。

饼就一块，

如何跟友商抢夺更多的市场份额，

这是天猫着重考察的一个点,

也是天猫为什么能在电商圈稳占第一的原因!

如果你的企业及品牌资质无法满足天猫平台自身的发展，或者你有这个资质但是没有表现出来，这种天
猫是不可能让你成功通过审核入驻进去的。

而对于

刚刚入驻天猫的商家来说

经营的品牌没有什么知名度的话，

那么，流量的基础是很弱的，

而流量又是一切成交的前提，没有流量，不可能让客户看产品，就更提不上成交了。

相反，如果品牌自带知名度的话，那么便会自带流量，比如一些大牌：雅诗兰黛、兰蔻等等，因为品牌
本身自带流量，也给天猫带来了一定的流量，你想，天猫会不喜欢这样的商家吗。

相对而言，

你的品牌产品不能给天猫带来利润，

那凭什么让你通过呢?

所以首先就要把品牌影响力做上去，让天猫看到你的品牌是可以入驻的，

品牌影响力包括

线下工厂、门店、线上店铺，运营能力等等...

除了上面的原因就是品牌运营计划书ppt了
，其实这个计划书不是要你文采多好，在包装公司和品牌方面，要符合审核的口味才是最重要的 ，

要抓住审核人的胃口，让他们去了解你这个产品适合的人群，以及能够给他们带来利润



，确定你是否具备优秀的运营能力，能让店铺能在天猫有很好的发展，再确定是否同意你品牌进驻。 

最后还有一点，

要从产品本身出发，

如果你卖的产品在天猫已经有很多商家了，也就是说处于市场饱和度了，这样即使天猫把你招进去也只
是分担现有的流量，更甚至会引发价格战，满足不了天猫的需求，通过自荐入驻进去的几率可以说是非
常小的。

但如果你的产品非常新颖，

在网上搜索出来让人一眼就有点进去看的欲望，

这点也是一个加分项，

从外观创新，专利等各个方面去包装产品都是可以做到的。

主要还是要让天猫觉得你这个产品上线能吸引更多客流量来，好比一些在天猫比较冷门的产品去申请入
驻，会比较容易通过，就是因为物以稀缺为贵!

虽然影响入驻的因素还是有很多，但总体还是这三个因素占比较高：品牌影响力、自身运营力
、产品的创新力。所以，最重要的还是要从三个地方去准备。

大家从这三方面去做好准备再提交入驻，相信比一头雾水，毫无章法得提交资料更容易拿到下店的投名
状。
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