
女装折扣店批发西子恋潮流双面羊毛羊绒大衣毛呢

产品名称 女装折扣店批发西子恋潮流双面羊毛羊绒大衣毛
呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:西子恋
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

女装折扣店批发西子恋潮流双面羊毛羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装折扣店开业、服装店一手货源、服装店选货源。

很多服装店老板一味的抓业绩，提高店铺销量，但是却忽略了后方的库存问题，这样可不行，业绩抓住
了，但是库存却成问题了，怎么解决？在门店经营中我们不仅要抓好业绩更要懂得库存的管理问题，只
有库存管理好了，才能经营无忧，今天我们就来看看店铺库存应该如何管理吧。是满足日常销售需要，
保证店铺销售商品的充足供应，杜绝因短货造成的顾客流失。是资金占用合理，没有数目庞大积压货品
。一般来说，按照月销售的库存比例，月度库存应该在1：5.5左右是正常且能够满足销售需要的合理比

例；当销售金额：库存金额超过1：11比例的时候，就是库存超标的警示信号。正常来说，服装销售中，
为了满足不同顾客的购物要求，经营者要把衣服系列化经营，这就要考虑到品类之间的货品搭配，一般

来说上装：下装=6：4；如果按照销售贡献的资金不同，畅销货品：平销货品：滞销货品=5：4：1，严格
控制滞销货品的比重比例。作好销售统计工作，对店铺的顾客消费习惯做出分析，了解大部分光顾客人
对不同款式、尺码、颜色的喜好，进货时作到有的放矢。加强营业员销售技巧培训，做到营业员在尊重
客人的前提下，根据货品特性找到合适的顾客来消费，而不是听任顾客根据个人喜好来选择货品。充分
利用厂家、代理商的换货政策：经营者应充分利用厂家、代理商给于的换货政策，在换货期内将不良货
品进行调换成畅销货品，以避免货品积压。虽然经营者做了很大努力，但是由于市场情况瞬息万变，所



以还是不可避免的出现库存货品，那么，建立一套有效的消化积压货品机制，就成为积压货品变成现金
的后保证。
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