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产品详情

展览公司：展台设计如何才能有亮点展台设计主要是为了提高参展公司的形象，同时宣传公司的产品，
是在一定的区域范围中搭建的能够体现公司形象的一种建筑物的形象设计。展台的设计是展览公司的一
大亮点，那么今天，小编就带大家了解一下展台设计原则方面的知识。

设计师首先要明白展台设计是展览工作开展的大前提，也是重要的组成部分，要明白展台设计不是以展
出为目的，而是能够达到展出目的的一种手段。要明确展览艺术是通过具体的手段展现抽象的意图，不
能因为艺术而抹杀展台的展览功能。

第1、目的性原则

展台设计有选择展览目标为起点，以实现展览目标为重点，具体体现于每个设计细节。为遵守目的性原
则，设计师应处理好以下几种关系：

1、处理好设计师与参展企业的关系

展台设计要求设计师不能仅凭自己的思维来创造，而要利用技术与创造性来表现、反映出企业的参展意
图、形象以及风格，从而达到企业参展的最终目的和理想效果。

2、处理好展览与艺术的关系

不管展览过程需要用到何种设计技巧，不管利用何种展览背景，会展的主角始终是展品玉展台，切忌喧
宾夺主。展品的展览不应受制于设计师的表现手法，展台搭建设计公司，不能为了突出整体设计而忽视
了展品。好的展台设计在于是否能体现企业的参展意图和形象，是否能够吸引观众注意，是否能反映出
展品的所有优势和特征，

3、处理好展览与贸易的关系

展台能够反映企业的参展形象，并让观众留下印象，展品可以体现优势和特征。对于宣传展览会来说，
这样的设计就已经达到了目的。而对于贸易展览会来说，还没有达到最终的目的。贸易展览会的展览是



为了达到贸易的一种手段。展台仅仅是参展企业进行贸易工作的大环境，而展台本事不是目的；同样的
，展品仅仅是参展企业进行贸易的一种工具，展品本身同样不是目的。

4、处理好展览设计各种工作之间的关系

设计师通过展台的设计来为企业提供展览环境，需要宣传、广告人员的协调工作，巡展展台搭建，展览
工作的成功是在帮助与支持中获得的整体成功，而非部分成功。

第二、艺术性原则

1、展台设计要有吸引力

富有吸引力的展台会让观众感到赏心悦目，留下深刻印象。在展台设计时，要考虑多方面的因素，利用
艺术手法将这些因素进行组合，从而让其产生佳视觉效果。

2、展台能够反映出企业的形象，展台设计制作搭建，并且传达企业意图

设计师需要根据企业规模来进行展台设计。如果参展的企业想展示其在某一行业的霸主地位，就要设计
出让人有霸气、恢弘感觉得展台，用具体的手段将抽象的思想表现出来。

3、展台要能够引起参观人员的兴趣

有研究表明，在五光十色，充满竞争的大环境下，观众对展台的第1印象最为关键。这一眼就决定了展台
的设计吸引到了观众还是让潜在客户流失。因此，展台的设计要引人注目。不多设计时还要讲究艺术性
，要避免华而不实。

第三、功能性原则

展台的功能性也是设计的重要部分。设计师在考虑外部形象和形式时，也要注意内在功能，为展览公司
的工作人员提供良好的工作环境的同时将展品更好的展示。除此之外，展台设计还要考虑以下功能：

1、对外功能

展台不但是为了展示产品，吸引客户，还要方便工作人员进行宣传、推销、调研、和观众进行交流、和
客户进行洽谈等工作。这些都需要相应的位置、空间以及设备，同时需要设计师根据实际需求对空间进
行合理的安排。功能区域要包括展览区、问询区、接待区和洽谈区等。

2、内部功能

对于大型会展来说，赣县展台，还要设计会议室、办公室以及维修间等场地。

3、辅助功能

这个区域要设置实用性强的场地如休息间、储藏室等。

第四、灵活性原则

目前，市场上各行业竞争激烈，环境变幻莫测。在这样的情况下，即使是合适的展台设计，也可能因为
市场环境和约束条件的变化做出调整。因此，展台设计要灵活。从最初的调研到最终的效果评估，设计
师要针对顾客以及市场的反映变化，及时调整设计方案，让展览活动具有更强的灵活性。



南昌九星文化传媒有限公司，是一群年轻、活力、创意、协作的专业团队。追求商业与艺术的双重融合
，并致力于企业、产品、品牌形象建设及广告传播、演艺策划、品牌推广为一体的专业文化传媒机构。
曾在各省市巡回承办各类庆典、会务、会展、企业年会、开业、开盘、活动策划与执行、竞技比赛、文
体排练、广告策划等活动

胶带展会上需要预定哪些展览服务?

企业一般在参加胶带展览会之前就需要了解到自己需要哪些展览服务，最基本的服务比如：插板、电气
、地毯、视听器材、给排水、展位清洁服务、植物摆设、电话、电脑、打印机、垃圾篓、家具等等。如
果想做一个大的展厅吸引足够多的客户，这些都是需要的。

其他展览服务也需要考虑：

1、胶带展览会上安全服务是否必要?

2、是否需要安排好展位的安装与拆卸?

3、怎样安排货运这个要考虑好?

4、有什么需要了解的当地政策条款，这也是很重要的一点。

5、保险应该怎样安排?

6、酒店服务是否预订好。

7、注意展位付款的最后期限。

8、需要提供展位信用ka交易方式吗?

9、参加胶带展会时需要营业执照吗?

10、指引卡片已设计并打印好了吗?如果没弄好需在胶带展览会开始前准备好。

南昌九星文化传媒有限公司，是一群年轻、活力、创意、协作的专业团队。追求商业与艺术的双重融合
，并致力于企业、产品、品牌形象建设及广告传播、演艺策划、品牌推广为一体的专业文化传媒机构。
曾在各省市巡回承办各类庆典、会务、会展、企业年会、开业、开盘、活动策划与执行、竞技比赛、文
体排练、广告策划等活动

成功举办展览的十大秘诀1. 把主要精力集中于那些最有希望参展的观众，如曾经参加过类似展览（自己
或竞争对手举办的）观众。要把重点放在20％的以往参展观众上，而不是那些从未参加过展览的80％的
观众上——这是比较容易办到的，而且会更为有效。

2. 要使用精美的明信片而不是小宣传册来宣传您的网站。这种方法可以节省印刷费用和管理费用，而且



网上的注册会给您提供更准确的信息。研究表明，网上注册的公司来参展的可能性更大。

3. 在展览的最后策划阶段——展前四个星期（不需要更早），要把重点放在周边地区，因为调查表明，
更多的观众更乐意参加近距离的展览会（驱车只需花费一至三小时）

4. 不要过分依赖电子邮件。因为你的信息可能会无故丢失。

5. 不要忽视每一个能从展览获利的人。“许多协会的错误就在于仅仅面对自己的会员。应该针对本行业
中的每一个人，如通过举办一系列的发布会来吸引更多的新成员加入。”

6. 通过各种渠道来提高参展观众的素质。因为展览的成功与否，更重要的取决于观众的质量而不是观众
的数量。

7. 瞄准关键的专业参展观众。如通过举办新闻发布会，以引起他们的特别关注。

8. 不要许诺过多。如果你向参展商许诺有1万名参展观众，你会发现很难保证这个数目。相反，先告诉参
展商有5000名的参展观众，当有6000名观众到来时，他们会有更大的惊喜。少做出许诺，多采取行动。

9. 采取电话营销方式。对于重要的参展观众，要直接给他们打电话，并明确表示：“来参加展览，我们
会帮你们。。。。。。”。如果你已经给他们发送明信片和电子邮件，这表明你认为这个展览对他们是
非常有价值的。

10. 一定要坚持到最后，甚至包括向那些第1天没来参展的注册者发一封电子邮件，问一下“你在哪里”
这样的问题。对那些距离非常近的还能来参展的观众，应该提前向他们传达第二天的展览活动。不要急
于关闭用于注册的网站。

南昌九星文化传媒有限公司，是一群年轻、活力、创意、协作的专业团队。追求商业与艺术的双重融合
，并致力于企业、产品、品牌形象建设及广告传播、演艺策划、品牌推广为一体的专业文化传媒机构。
曾在各省市巡回承办各类庆典、会务、会展、企业年会、开业、开盘、活动策划与执行、竞技比赛、文
体排练、广告策划等活动

赣县展台-巡展展台搭建-九星文化传媒(推荐商家)由南昌九星文化传媒有限公司提供。南昌九星文化传媒
有限公司（www.jx-media.com）是江西 南昌 ,展览器材的翘楚，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发
展、诚实守信的方针，满足客户需求。在九星文化传媒领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共
创九星文化传媒更加美好的未来。
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