
服装厂家直接拿货熠净手工双面尼外套女

产品名称 服装厂家直接拿货熠净手工双面尼外套女

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:熠净
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装厂家直接拿货熠净手工双面尼外套女

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装怎么拿货、服装进货一次进几件比较好、服装进货
一般都在哪里。

另外，这些促销活动也不能全盘照搬，零售商应根据消费特点制定出有效的促销方式。节日促销应在具
体细节上展现零售企业的精神或者品牌文化。零售企业的商品排列和种类可以类似，但由于其定位和发
展战略不一样，其营造的购物氛围应各具特点。实际上，目前对于实体零售企业来说，节日促销的大问
题是同质化。在促销方式、资源占用等各个方面雷同，促销对消费者的吸引力越来越低。“低价策略的
运用要先看消费者在选择同类产品时对价格敏感度到底有多高。如果消费者对价格并不敏感，即使再降
价也不会对销量产生多大影响。”某品牌女装店长陈女士告诉小编，节日促销往往被当作零售企业用来
冲销量的特殊手段，其往往更加注重实际效果，侧重于对销量的提升，是一种短期行为。企业应围绕品
牌适度地配合商场开展营销。就职于一家咨询公司的营销专家张功表示，服装企业利用打折吸引大多数
追求物美价廉的消费者的同时，也要注意控制好打折的频次、规模、场合。“适度的打折活动对于促进
服装销售有一定作用，但不宜过于频繁的推出打折活动，这样反而得不偿失，容易给消费者产生消费疲
劳，同时会损毁品牌形象，影响后续的销售。”过于频繁的打折带明显的副作用就是消费者养成“不折
不买”的习惯，消费者们开始在折后货比三家，几年前看到打折就一股热情冲上去的消费者们渐渐冷静
下来，开始对比各品牌、各商场的折后价格，当打折逐渐从促销手段变成了市场常态，对消费者的吸引



力也随之弱化。
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