
外贸服装拿货水言双排扣羊毛毛呢羊绒大衣

产品名称 外贸服装拿货水言双排扣羊毛毛呢羊绒大衣

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:水言
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

外贸服装拿货水言双排扣羊毛毛呢羊绒大衣

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装店拿货、一般服装进货渠道、一线品牌服装进货价
格。

工作中难免会出错，当错误给顾客造成麻烦时，要设法弥补错误，将错误降低到低点，尽可能取得顾客
的谅解。若无视错误，只会让顾客更加反感。真诚是解决问题的根本态度。不管顾客买不买商品，都要
为顾客提供一以贯之的服务。不能因未达成购买意向，而态度发生转变。没有购物的顾客，同样是潜在
顾客，也会口口传播他们的购物感受。所以，要以为每一位顾客提供热情服务为目标。对于经常光顾、
大金额购买的老顾客，在节日时要给他们写一张感谢卡。这张感谢卡应是独特的、与众不同的。如果是
统一印刷的文本，接到的人欣喜程度就要大打折扣。所以，这张感谢卡好手写而成才能体现诚意。以上
每一个细节，实践一次非常容易，但坚持却是难之又难。所以，只有长久地做好每一个细节，才能获取
更多顾客的芳心。多年的服装经营经验告诉我们，服装店想要提升门店销售业绩、导购提升自身的销售
服务技巧,为有效的方法就摸透客人的心理,摸透了客人的心理,就是事半功倍,牵住了牛鼻子。摸不透客人
的心理,就是事倍功半,拉住了牛尾巴,客人死活不跟你走。那么顾客购物一般都存在哪些心理呢？今天我
们就来分析分析。客人发现哪家门店的人多时，就不由自主走进去看看，是不是有什么好的货品或实惠
的价格。如何营造抢购的场面，导购如何运用促销时兴奋的语言?对于客人的购买影响力就非常重要。在
零售终端货品经常打折、促销出售的今天，当我们的新款上市正价出售时，客人只会看和观望，不产生



购买行为，客人会问什么时候打折?客人就会等待促销活动。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

