
微商分销系统开发方案

产品名称 微商分销系统开发方案

公司名称 王华彬软件开发

价格 1.00/微商分销系统

规格参数 工期及报价:微商分销系统
微商分销系统:18022355560
微商分销系统:开发功能

公司地址 广州市天河区御富科贸园

联系电话  15217445774

产品详情

微商分销系统开发详询吴经理：180-2235-5560可微或电，了解微商分销商城，微商品牌管理模式（悦丹
系统开发）。品牌与消费者的沟通从未如此便捷。不可否认，技术会在营销中扮演越来越重要的角色，
通过工具软件能大幅降低运营成本。移动互联网时代微商怎么做?需要一套微商分销软件，来招募代理商
上、分销商，制定有吸引力的盈利模式。那么，微商分销系统开发多少钱一套?开发价格一般是多少呢?

一、微商分销系统的搭建注意因素

微商分销系统不同的搭建模式是不同的价格的。选择第三方分销平台搭建自己的分销商城，这种方式开
发建设一个分销系统相对来说比较便宜，只需要在第三方平台里面进行注册账号就可以开通自己的微商
分销系统;市面上有支持独立定制开发，独立服务器运作的分销系统，由于需要编写编程代码，所以费用
比较高。

1.微商分销系统之设计费用:一个好的微信分销系统设计是里面一个很重要的环节的，所以在设计的部分
那肯定也要一定的费用的。

2.微商分销系统之开发语言费用:微信分销系统的开发语言有JAVA、net、html5等，开发的语言用的都一
般都是PHP代码的，所以在开发语言上面的费用是不可忽略的。

3.微商分销系统之功能搭建费用:微信的分销系统可以说是支持一个系统能否很好的运行的一个重要的条
件了，因为这是会影响到商城的运营的，功能越多肯定是越好的，开发的难度也是比较大的，在开发的
费用上面肯定也是比较高的，所以在功能的上面，应该是要根据商家自身的条件来进行定制的，并不是
功能越多越好的。

4.微商分销系统之服务器费用:微信分销源码里面起到至关重要的东西就是服务器了，有了服务器之后，
微信商城才可以进行正常的运行的，这样才能为微信分销系统提供相应的服务的。



选择好的分销系统，不仅需要看价格费用多少钱，还需要去看功能是否齐全。微商分销系统的价格与功
能息息相关，因为功能多而复杂程度就越高，价格也就自然更高。

二、微商分销系统的逐渐完善到社交化电商平台

微商分销系统是一个全新的社会化电商模式。微商分销系统是移动互联网发展的产物，微商分销系统是
基于微信朋友圈的裂变传播，规范微商市场，建立微商新体系，解决行业痛点，助力传统企业快速步入
移动电商时代，让企业急速开启微商时代。随着现今企业竞争越来越激烈，对于企业来说，产品如何分
销到用户的手中，如何做到有效的分销，这些问题显得越来越重要。这种新型的平台平台会在热烈竞争
中脱颖而出。

三、微商分销系统的功能解析

微商分销系统应有的功能，具体来讲，主要有下面几点:

1.微商分销系统之数据报表分析，微商分销系统对数据有较高的要求，通常情况下要能实现数据精准统
计，同时还需要拥有强大的数据分析和查询功能，
对业务的完成情况进行分析，便于公司对制定下一步的措施。

2.微商分销系统对分销商的管理控制，分销系统后台一般有分销的层级与每级分销商的提成比例、产品
价格等。可以实现对分销商都有很好的控制，从商品的信息发布，顾客资料的手机，促销手段和促销价
格的监督等等，这些都需要进行良好的控制。

3.营销活动操控。好的分销系统会拥有较多的，且灵活的营销活动。分销系统对于自身的营销活用有极
高的操控权限，营销活动，活动的规则都完全由分销系统自己来制定。在刺激引流，提高用户积极性的
同时还能保证利润。

微商分销系统除最基础的产品分销功能，最吸引人的莫过于是三级返佣，多级分销这个功能了。即，分
销平台发展下级分销商，分销商分销出去产品或发展下级代理所产生的利润，该级分销商均可以获得佣
金，相邻三个层级可以获得佣金，可以促进分销商更积极的销售产品和发展下级代理，以一种裂变式的
扩散形式快速将企业产品传播出去。

裂变式分销及推广，无限级分销三级分润，自定义分红规则;纵向分销团队管理;供货-
代理分销机制;;统一品牌 OR OEM多种分销激励方式。灵活的自定义分润规则，等级返佣体系，3+N分销
竞争体系，吸引更多的团队和分销商加入。面向全网的分销渠道，包括PC、微信、APP、微博、QQ空间
等各种社交平台，多款原生APP，实现移动端高效的管理。

微商分销系统开发详询吴经理，了解微商分销商城，微商品牌管理模式（悦丹系统开发）。微商的运营
思维重点做代理，以想代理售卖货物清理囤积货品。社群的运营思维重点是以零售为基础，在运营筛粉
后，用户群体的购买思想会得到一定统一，再去对产品进行赋能。
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