
企业通过推推火做互联网转型

产品名称 企业通过推推火做互联网转型

公司名称 杭州阿享云科技有限公司

价格 360.00/个

规格参数

公司地址 浙江省杭州市滨江区西兴街道聚工路11号5幢2层
-70（注册地址）

联系电话  18079820401

产品详情

营销能带来很多客户，所以这个互联网的时代，网络营销是每一个企业转型的关键，企业在互联网转型
的道路就像人生的道路一样，都是从零开始，然后慢慢的添加东西，实现从无到有，但是这个过程并不
容易，在这个过程中，由于市场的需要就诞生了像推推火智能获客系统这样的小程序，它能够帮助企业
更加清晰的完成营销定位，而且能够更加快速的实现互联网转型。

互联网转型这是一个大家耳熟能详的话题，但是怎么转，又要怎么转呢，不同的企业方法和过程都是不
同的，目前，大部分企业都会存在以下5大疑问：

1.做了网站就是在做互联网营销？

2.做了SEO（搜索引擎优化）就意味着一定有客户？

3.在搜索投放广告费用越多，咨询量就越大？

4.忽视团队打造，一味追求营销外包？

5.什么才是当下最合适的营销方式？

企业针对这些常见的互联网转型疑问点，我们一起来看看推推火是如何解决的吧！

1.做网站≠互联网营销

很多企业第一想法就是网站=互联网，认为企业只要有了网站就是在互联网营销，其实不是的，在这个
互联网的时代，网站只是让用户更加的了解自己的渠道，但是前提就是用户必须知道你的网站或者你的
公司。



但是中小型企业没有足够的知名度和用户量，如果把做网站当作是营销的唯一入口，而忽视了别的重点
，就像把自己企业对外宣传的信息锁在了抽屉里，有用户在看时，就拿出来给大家欣赏，没有用户看时
，就无人问津。

推推火：和网站的封闭属性不同，推推火通过微信的开放能力打通商城、官网、CRM和客服四大服务系
统，实现数据互通增值；你递出的不仅是个人信息，更是人、产品、公司还有沟通方式。在推推火，每
个人都可以经营自己的人脉圈子，拥有一个个专属的微商城，直达成交;也可以通过朋友分享成交，朋友
也就获得佣金，推推火可以实现全员营销。当然，并不是说推推火就能够代表互联网营销，但是它无疑
是企业互联网转型的最佳方式之一。

2.SEO≠有客户

网站刚建立起来的时间没有排名，没有流量，更没有转化率，这是每个企业都会面临的一个问题。于是
，以往是通过SEO的手段来解决，随着互联网发展越来越快，在这个互联网的时代，用户入口就越来越
多，用户注意力和时间就越来越严重碎片化了，SEO的效果就变得不那么明显了。

推推火：和SEO的复杂，长期和重投入不同，推推火可以以简单又高效而且低成本的方式去获取客户。
比如，原来企业要SEO上花三五十元才能获得1个用户，现在只需将信息转发到微信群，就能立即自动解
析出很多意向客户。在AI技术上，可以实时查看到谁打开了你的个人IP形象、浏览了某个页面和板块、
关注了某款产品......，还可以看到访客停留的时间等。这个功能可以快速帮你筛选出意向客户，帮助企业
实现精准获客。

3.搜索广告≠精准曝光

很多企业在做了百度推广、360推广等等推广之后，就开始抱怨怎么做了推广客户咨询量还是没有提升，
还有点击量变多了，怎么咨询的客户还是非常少，成交量还是很低，连推广的成本都收不回来，这是为
什么呢？

其实你可能被数据骗了，在这个数据为王的时代，谁都不能保证看到的数据一定是真的，你的广告被同
行点击了多少次，有多少又是被无效浪费了？后台的消耗是非常快的，可以精准客户还是没有几个，一
般中小型企业根本长期消耗不起。

推推火：推推火智能获客系统可以让员工信息都统一带上公司官网、商城、朋友圈，个人IP形象将信息
推送出去。对方可以随时点击“官网”、“商城”按钮了解更多信息或是直接下单购买商品，实现真正
的全员营销，不花广告费，或者选择推推火一键推送，这样都能够带来实实在在的效果，让企业彻底告
别百度竞价。

4.营销外包≠长久营销

现在很多企业都喜欢把营销外包给别的公司做，这种情况确定在短时间内是非常省心的，因为外包商的
专业性比自己公司强，但是一个好的企业想要长远健康的发展，你就不能不从实际出发了，不能一味追
求形式或者片面追求眼前利益。

如果一个企业想要生存，最后还是需要建立自己的营销团队。因为外包商只是合作关系，他们不会为甲
方的利益多做考虑，只是为了应付对方，短时间可以，但是长时间企业养成了依赖，就会造成营销都“
胁迫”的情况。

推推火：推推火可以帮助企业建立和管理自己的团队。推推火的BOSS-CRM系统能够帮助BOSS制定团队



计划和了解全员的数据，营销计划可以通过推推火而定，让员工跟进执行，能够实时的了解每个员工的
业绩和他们的工作轨迹，例如客户跟进数量、频率、话术还有根据情况等等，BOSS可以通过数量化数据
来对员工进行考核，又公平又高效，从而有效得提升团队业绩和效率，打造长久和可持续的营销团队。

5.当下最流行=智能小程序！

近年最流行的就是小程序，根据数据显示，这短短的一年多时间，微信小程序日活量就高达1.9亿，上线
几个月百度智能小程序日活量就高达1.37亿，支付宝小程序日活量就高达1.58亿，在这个小程序蓬勃发展
的过程中，推推火智能获客系统小程序的出现，就引领了这场潮流，备受中小型企业瞩目。

推推火智能获客系统主要是给企业提供了一个低成本、操作简单的小程序，解决了企业获客难、成交难
、管理难的痛点。加入推推火后，可实现协同管理，数据互通，流量共享，助企业轻松享受小程序带来
的红利。

此文章转载：推推火智能获客系统
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