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联系电话  18100329993

产品详情

随着国内电商渠道利润不断走下坡路，很多预备在电商范畴大展宏图的创业者一时陷入怅惘，一起国内
电商商家也纷繁寻求转行。这就造成了近几年，跨境电商成为电商圈子里一个奥秘而又令人神往的范畴
，无数人争相涌入这个行业，期望在跨境电商的蓝海市场分到一杯羹。

那咱们就以亚马逊跨境电商为例（全球购物渠道亚马逊均匀客单价是最高的，速卖通：10美元，eBay：1
2.6美元，Wish:12.6美元，亚马逊超17美元），看一下那些现已在做跨境电商的人现在过的怎么样？

王晓鹏，一个对电商毫无经验的小白，也是跟我关系特别好的一个朋友。从一开端就对跨境电商抱有极
大的兴趣，他个人是学国贸专业出身的，在这之前一向做外贸行业摸爬滚打。晓鹏十分清楚，中国巨大
的生产力和廉价的生产成本以及欧美国家巨大的消费力，只需能把产品经过跨境电商渠道卖到外国客户
手中，商家都是能赚钱的。再加上，中外汇率差，做跨境电商利润空间无限庞大。

由于对电商尤其是跨境电商的知道一穷二白，他预备找相关的跨境电商孵化商带他生长，由于跨境电商
孵化商良莠不齐，于是就在我的介绍下来到了ou公司了解一下跨境电商的基本状况。

根据他的状况，某电商的相关负责人主张他从无货源形式做起。所谓无货源形式，商家不需要预备现货
，只需要从国内的1688等批发渠道收集相关产品图片、规格信息，凭借某电商的ERP系统上传到亚马逊店
肆渠道上面，外国客户下单之后，经过深圳仓储中心并凭借ERP系统实时处理订单信息，发往国外客户
手中。

比及相关运营经验成熟今后，咱们再从无货源铺货形式转至精品引流形式，毕竟大量铺货靠概率出单不
是未来亚马逊跨境电商的发展方向。

还有便是很多人自以为是的认为无货源铺货形式，功率低下，订单少等等，殊不知关于小白新手卖家来



说，无货源形式是最适合他们入门的，中后期转至精品形式才是正常的发展规律。

晓鹏了解到某电商的相关政策和规划庞大的运营团队的时候，果断跟某电商签约协作。接下来半个月的
时刻，晓鹏在相关训练教师的带领下逐步学会选品、寻觅供货商、防止侵权、使用ERP进行详情描述、
对接仓储中心等等一系列操作，并且他个人积极主动的和公司运营团队彼此交流学习，总算在训练教师
的帮助下成功注册店肆，并且开端自己的亚马逊跨境电商生涯。

总算功夫不负有心人，我这位朋友2019年八月底获得了抱负业绩，八月份他的店肆出了19个订单，获得2
5000多元的出售额和21000多元的利润。

他是2019年五月份开端学习的，只是过了三个多月，他只是依靠无货源铺货形式就获得这样的出售成果
，等他完全了解亚马逊跨境电商的运营标准后，会逐步转至精品形式，无论是晓鹏还是某电商，都对他
接下来的亚马逊跨境电商赚钱之路充满无限等待。
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