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产品详情

       淘宝运营必须具备的操作思维：如何正确选择类目

很多商家说不就是个类目吗，深圳淘宝运营培训，只要不放错类目都是没有问题的啊，其实并不全是这
样，淘宝运营培训推广，大家也千万不要小看这个类目的设置，往深了说，类目的选择是会影响到我们
的店铺流量的。

首先给大家举个例子，之前我们做了一款背包，再发布宝贝的时候，会有很多个类目，那这些类目我们
选择哪一个呢？

选择哪一个其实都是没有问题的，现在问题就是，选择到合适的类目下面去发布，我们能拿到更多的搜
索展现，给大家举个例子，我放在箱包类目下，展现量大，点击转化率高，并且直通车的市场均价要低
，如果是放在运动包这个类目下，虽然说展现量大，点击转化率不是很高，市场均价高，那你们会选择
放在哪个类目下？

其次还有一个技巧，就是观察同行他们放在什么类目下。

为什么超级推荐开了展现很少甚至没有展现

超级推荐是一个应用大数据算法的推广工具，在你新建一个计划的时候，它需要对你的宝贝进行投放验
证，为了避免影响到买家体验，它一开始不会立马给你大量的展现，而是先只给你一部分的展现，然后
根据你的这些数据反馈来计算你的商品适合什么样的人群，因此，它本身需要一定的时间才能计算出来
应该把你的宝贝投放到哪些人群面前，另外，如果你在冷启动期间表现的太差，接下来就很难获得比较
大的展现。

测试人群



很多类目在初步测试人群时，起步就需要二级人群，覆盖的人数也比较太多，而一些小的类目一级人群
的覆盖人数反而很少，所以测试时也是有不同的方法来做，在大类目二级人群测试主要从两个方向来做
，单独建立一个计划标明测试的人群，这样后面可以做人群组合，小类目在设置人群时，每个人群不能
少于200人。

在测试这些人群时，刚开始溢价可以设置为30-50%，每个小时观察一次，没有展现可以增加5%的溢价，
淘宝美工运营培训，在测试的过程中要注意几个点，点击率，点击转化率，收藏加购，roi，如果单个人
群的点击率比其他人群的点击率低，roi低，淘宝电商运营培训，可以把这个人群的溢价降低，或者是暂
停这个人群的投放，投放一段时间之后，投产比较好的人群可以加价5%，这样就有了更多的几率把产品
展现给这部分人群，在观察一段时间后在进行调整。

炬鼎力教育(图)-淘宝运营培训推广-惠州淘宝运营培训由深圳炬鼎力教育科技有限公司提供。深圳炬鼎力
教育科技有限公司（www.judingli.com）拥有很好的服务和产品，不断地受到新老用户及业内人士的肯定
和信任。我们公司是全网商盟认证会员，点击页面的商盟客服图标，可以直接与我们客服人员对话，愿
我们今后的合作愉快！同时本公司（www.xianxia.judingli.com）还是从事线下电商培训课程，电商线下培
训，电商运营线下培训的服务商，欢迎来电咨询。
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