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为什么现如今越来越多的外贸企业选择不同渠道进行海外推广，那么首先我们来了解国外买家一般是通
过什么渠道寻找合作伙伴的。         近七成的国外买家都是通过搜索引擎去寻找合作伙伴。而谷
歌，覆盖全球200多个国家和地区，90%互联网用户。很多B2B外贸平台甚至也使用谷歌搜索引擎进行广
告投放，所以，不难看出谷歌在海外买家心目中的重要地位，是帮助他们寻找合适供应商的好助手。

 其次是B2B平台，包括综合平台及以行业划分的垂直商贸平台。典型的综合平台包括：阿里巴巴、环球
资源等。由于B2B平台是国际电子商务中运用比较早的模式，同时B2B平台都提供认证服务，因此得到了
国外买家的一定认可和较高的信任度。         因此我们可以看出，从某种程度上来说，Google 竞
价（SEM）搜索引擎扮演着流量制造者的角色，吸引着全球网民的访问；而B2B平台则是通过优化或付费
广告从搜索引擎导流、批发走部分流量，然后再转卖给B2B收费用户。         作为外贸企业，在预
算充足的前提下，可以同时投放搜索引擎（sem）和B2B进行企业海外推广；在预算有限的情况下，完全
可以考虑绕过中间商（B2B平台）直接选择谷歌广告。阿里巴巴也是谷歌的大客户，每年用于网站海外推
广的预算大致在1000万人民币以上，他们也把在谷歌上做广告作为他们的卖点之一，因为可以为平台带
来大部分的流量。         现在很多外贸企业都在做Google竞价（SEM），如果网站没有做优化推
广似乎意味着竞争对手正在超越你甚至已经超越你。作为全球用户数量至多的搜索引擎——Google，越
来越受到海内外互联网用
户的依赖，人们也习惯通过它来寻找所需信息，因
此外贸谷歌推广变得尤为重要，是外贸不可或缺的高效高价值的企业海外推广渠道。         阿里
巴巴也在做Google推广，这也证明了再强大的企业也都需要借助像Google这样的高效渠道进行推广。所
以，作为外贸企业，我们同样可以去选择外贸海外推广、谷歌广告直接为自己的网站、为自己的产品进
行推广。         在这个互联网大趋势下，外贸企业要做的就是，抓住机遇，努力将自己的企业和
产品展现在互联网上，让更多的人看到。如今“酒香也怕巷子深”，不要让您与您的客户隔着互联网这
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扇轻易就可打开的大门，不做海外推广就好比闭门造车，再好的产品，再高深的技术也会无人问津。易
海创腾|Google出海体验中心能帮助企业和海外买家之间架起桥梁，通过谷歌广告让企业更快速找到精准
买家，扬帆海外。
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