
服装拿货交流微信群朗文斯汀宽松双面羊绒大衣毛呢

产品名称 服装拿货交流微信群朗文斯汀宽松双面羊绒大衣
毛呢

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:朗文斯汀
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装拿货交流微信群朗文斯汀宽松双面羊绒大衣毛呢

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装拿货交流微信群、希娅服装在哪里拿货、服装拿货
是在一家拿吗。

至于送的这个“一”。一线女装觉得应该根据不同节日而送不同的产品,新款女装，其实这个送的礼物价
格都是算在这个产品的价格里面，或者是用一定的折扣价来等价送礼物。就是原价没变，但是礼物的价
格就等于是一定的折扣价,折扣店加盟费。在商言商，既然是买卖。那送就一定要有理由。就是在节日这
几天举行与人民币币值一致的积分兑换活动，类似于满就送的活动，但是这个是将金钱的概念转换成积
分的概念，只是概念的不同但是目的还是一样的,关于穿运动服戴棒球帽的N种好处，刺激消费，勾起继
续消费的冲动。这个积分的级别设置也有两种方式，以后总就是的积分，只要够这个积分就可以兑换相
应的产品，好处是积分门槛低一些，可以让很多的人都享受到这样的兑换，二就是设置不同的积分兑换
规则，每个级别兑换的产品也不同，但是差距不要太大,秋季女装，这样有利于客户攀比的心态产生。当
然所有前提还是合理积分档次的设置和赠送产品的档次，是否可以勾起客户继续达到积分的购买欲望。
这个活动主要目的不在于盈利，而是在于如何吸引客户进店，只要有人气就会有销量，这个活动应该是
以库存或者厂家原价甚至是不计成本的产品,爱のElva。Ⅱ，促销的价格不按常规，赔一些进去搞特价只
要有人流就是值得的，当然这个量的把握就看店主了，还有就是时间段的把握，早人多的时候大张旗鼓



的搞，一定会有意想不到的效果，我在广州见过一块钱T恤的特卖活动，那场面是相当的壮观，很多店
主估计也没有这么大的魄力，还是根据自己的能力量力而行，不要不切实际，搞的赔了特卖的钱也没有

多少人流量和销量。
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