
姿采 辛有志化妆品厂家 深圳辛有志化妆品

产品名称 姿采 辛有志化妆品厂家 深圳辛有志化妆品

公司名称 广州姿采化妆品厂

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区人和镇西成工业区兴业路51号

联系电话  18122400068

产品详情

在这颜值当道的21世纪，出门看脸成了人们的必修课。作为爱面子的其中一员，广州姿采化妆品厂认为
，男士护理将成为行业下一个风口，推动整个化妆品市场的蓬勃发展。

然而凯度消费者指数数据表明，与蒸蒸日上、成长速度高达两位数的中性/女性护肤市场相比，男士护肤
市场的销额增长却出现了停滞，截止到2016年DI一季度的52周*，男士护肤市场的渗透率仅为20%，每5个
家庭户中只有1户购买男士专属护肤品，男士护肤化妆品加工发展似乎遇到了瓶颈。现实是不是真的这样
呢？

如何做化妆品OEM电商官x网线上运营？

老板眼中想看到的，是离不开盈利，我们运营最终是目的是为了老板赚钱，所以你的运营费用人工成本
，和你带来的盈利是否是负值。怎么提升自身的能力，一直是一个好的运营的做的，看清市场，把握市
场的运作，去市场中争取到一口饭。

线上的优势，运用得当，能快速提升工厂知名度，打响品牌，线上反哺线下，因为传播电商品牌很快，
知名度很容易被拉伸，在O2O时代，很多的机会可以提升实力先于发力电商弯道超车，辛有志化妆品厂
家，线上渠道对销售额贡献或许现在还不明显。但品牌的知名度的贡献却难以姑娘。

1、目标市场定位。2、产品需求定位。3、企业品牌定位。

卖什么产品，销售的商品范围及产品线。卖给谁？目标客户群，辛有志化妆品oem，终端消费者。在哪
卖，通过哪些渠道卖，卖到哪里。怎么卖，销售方式和销售计划及售后服务。



市面上的产品，深圳辛有志化妆品，很少有品牌自己研发自己生产的，这样费用太高，边际成本前期投
入太大，换句话说，市面上的产品都能够在工厂做货，工厂有实验研发室，都能够做出来，问题是品牌
策划团队销售渠道，品牌定位怎么做。

有客户找工厂前，就有目标的产品，这产品有可能市面上爆款，有可能是符合某种渠道特卖，这样，辛
有志化妆品代加工，化妆品这行业，其实真正懂行的人不多，真正的做的好的，国内企业很难模仿，而
品牌就不一样了，目前国内品牌有很多做的很好的，他们不乏一些模仿国外大品牌的，日韩，欧美的，
也有一些自己做汉方本草的，定位不同，客户市场接受也不同。

姿采(图)-辛有志化妆品厂家-深圳辛有志化妆品由广州姿采化妆品厂提供。广州姿采化妆品厂（www.zicai
.cn）位于广州市白云区人和镇西成工业区兴业路51号。在市场经济的浪潮中拼博和发展，目前姿采在护
肤用品中拥有较高的知名度，享有良好的声誉。姿采取得全网商盟认证，标志着我们的服务和管理水平
达到了一个新的高度。姿采全体员工愿与各界有识之士共同发展，共创美好未来。同时本公司（www.zic
ai668.cn）还是从事人体润滑油加工，人体润滑液加工，人体润滑油厂家的厂家，欢迎来电咨询。
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