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产品详情

哪些操作能让宝贝更容易上猜你喜欢

首页流量主要渠道来自哪里？答案是猜你喜欢。在这一个模块里面都是我们最近有过浏览、收藏、加购
以及购买过的产品的同类产品，淘宝会根据顾客的浏览足迹以及过往消费记录“猜测”顾客会喜欢什么
产品。而后就在猜你喜欢，推荐大数据下显示出来的，顾客可能会喜欢的产品。

1.精准的人群标签

人群标签越精准的宝贝，获取猜你喜欢的几率越大，比如说，小编最近想买一台榨汁机，所以在手淘上
搜索和浏览过榨汁机，所以在小编的猜你喜欢页面就出现了很多不同款式的榨汁机推荐。

而展示出来的产品，有些小编并没有见过，但是也出现了，这个就是因为这些宝贝的个性化标签十分的
精准。打个比方，1、2和3都是20岁左右的年轻女性，都喜欢客单价在100元左右的连衣裙，而我刚好是
卖连衣裙的，天猫商城运营培训，1和2浏览了我的产品，收藏或者加购了，在这个时候，我的产品就会
被打上精准标签，20岁左右的年轻人，客单价在100左右，会喜欢我的产品。这个时候，同样的人群3，
她没有浏览过我的产品，她浏览过其他的同类产品，但是在她的猜你喜欢有我的连衣裙。就是因为人群
标签的原因，她喜欢这一类的产品，而我的产品受这类顾客喜欢，它们相互匹配，所以淘宝就会进行推
荐。

还有一些良好的行为，可以增加我们的产品被手淘首页抓取的几率。首先一个点是主图视频以及第五张
的白底图，我们看上图，天猫运营培训视频，有一个小小的视频播放的小按钮，而这个，就是有主图视
频的宝贝，会有特殊的展示形态。

2.直通车定向推广



直通车直接定向手淘首页，猜你喜欢，也可以获取首页流量。在手淘中看到，带有“HOT”标签的产品
，这种产品是通过直通车推广产生的。也就是通过投直通车为我们带来的猜你喜欢的手淘首页流量。如
果大家自己的产品人群标签精准，店铺人群十分统一，那么我们可以采用这样的方式，直接用直通车去
获取这一部分的访客。

这个方法操作起来较为简单，基本上就是找到合适的推广图片。具体路径是通过直通车的定向推广猜你
喜欢，打开它，并设置你能承受的溢价，建议新开一个全新的计划，不要跟原来的混淆在一起，淘宝天
猫运营培训班，以免影响其他关键词计划。能开定向推广的，全部开了这个，因为能带动普通的手淘首
页权重和流量。当然，一定的点击率和转化是必须的。需要持续烧，控制好日限额，提升点击量，手淘
首页猜你喜欢的流量就会出来了。

有开过定向的掌柜一定会发现，定向的访客比关键词要便宜不少，但是转化率没有关键词高，因为这个
地方主要是针对人群进行推荐的，相对关键词没有那么精准，所以，如果产品自身人群标签不够精准的
情况下，不推荐大家去做。

3. 获取微淘流量

手淘页面还有一个微淘引流的方法，这个需要看买家的购物习惯。女孩子比较习惯于看看微淘里的分享
或者小知识，就是在淘宝里“逛”。

你持续发布互动率高，品质好的内容，很大几率会被公域流量展示。一旦展示到公域流量池，不管是你
的粉丝还是其他潜在用户群都是可以看得到的。微淘3.0上线，可以看出手淘对这块的扶持。

现在的电商可以说已经走过了很久之前的狂放的模式，现在对个人的知识的系统性要求越来越高。你如
果真的想在这一块有所作为，就系统的学一些相关的知识，也就占用你平时唉声叹气、吃喝玩乐的一个
多小时而已，来这个群，这里每天晚上都有课的，开头是三六八中间是四四四，然后是七七六如果你想
学的话，可以按照顺序组合起来，来给你充充电，这年头，多学点东西吃不了亏。

4. 淘宝达人

我们在这里会看到有资讯，而这个咨询就是达人写的，中山天猫运营培训，如果我们想要获取这一部分
的流量，同样也可以去到阿里V任务，寻求达人进行合作。除此之外，同店宝贝搭配凑单以及超级会员
爱买的宝贝，也会优先有展现的机会。

达人推荐的方式也比较简单，我们只需要直接找到达人建立合作就行了。

淘宝里面有个V任务，直播，清单，头条，爱逛街，等等达人都有，不过我相信大家基本很少有人去做
这一块，而且这个效果比较慢，需要坚持。

到达中后期的时候，效果会较好。至于技巧，那就需要我们好好关注我们想要选择的达人，然后通过对
比选择适合我们店铺的达人，达人的帐号也有权重。他们的权重高，我们成功的可能也会更大些。

做不好微淘的商家，我比较推荐这个途径。专业的事交给专业的人做，我们自己专注转化和产品，营销
推广就交给达人吧。

最后要提醒大家的是，在手淘首页这一块，淘宝更喜欢“优质宝贝”。而优质宝贝所需要满足的条件就
是产品自身点击率和转化率要高于同行平均水平，产品本身也需要一定的基础销量和人气。



       淘宝运营必须具备的操作思维：店铺布局以及装修

我一贯的操作手法就是，新店不建议大家花过多的心思去布局，因为新年你没有老顾客，装修不装修意
义有在哪里呢，或者说实在是想要装修下店铺，我们就可以直接买个模板就可以了。等到店铺里面有了
老顾客之后再去做。

      截至2019年，炬鼎力已经培育了电商领域名师500余人，服务店铺40000多家，累计开展线下
课程8765场，其中96%的商家数据均有所增长。

     十年树木，百年树人，历经十年风雨，而今炬鼎力教育已经成长为中国电商培训领域的先驱力
量，带领着中国电商领域的企业家们，共同谱写新的华章。

     深圳炬鼎力教育科技有限公司（http://www.judingli.com）实力雄厚，信誉可靠，在广东 深圳 的
教育、培训等行业积累了大批忠诚的客户。公司精益求精的工作态度和不断的完善创新理念将带领炬鼎
力教育和您携手步入辉煌，共创美好未来！

直通车定向纠正标签

直通车开定向人群作为辅助帮助店铺，单独开一个跟店铺客单价相符的人群标签，通过人群溢价自定义
人群的方法，根据类目性别，年龄，消费能力，单独做一个人群的组合，进行人群标签的累积，在做标
签时，针对这部分的人群快速积累数据，通过这种方式也可以纠正标签。

购物意图里的关键词是平时操作中的直通车定向标签，也是系统自动推荐的，这些标签要是能做好，可
以直接提升roi，推荐的原理是根据标题来做的，想要通过定向纠正人群，先要做的是做好产品的推广标
题。

要在标题里加入一些类目词和大词，系统在根据标题来匹配关键词，大词也决定了后期的流量涨势，把
关键词加到直通车之后在进行优化，当关键词的数据提升之后，在把这些关键词添加到定向里，当定向
开了一段时间后，留下一些数据比较好的关键词，进行产品对人群的打标，也可以用作自然搜索和钻展
的定向。

通过直通车定向纠正标签的要点，推广标题要加上产品的属性词和大词，做好关键词的搜索流量在做定
向，定向中添加关键词注意市场搜索和出价，在筛选标签时，选择有流量和转化的标签。

标签不精准？有流量没转化？这一系列的问题，除了日常维护意外，同时也要注重操作思路的正确性，
淘宝很多隐性规则，其中最为重要的就是标签，只要达到标准，店铺流量和转化会爆发，销售额也会大
幅度的提升。

中山天猫运营培训-炬鼎力教育-淘宝天猫运营培训班由深圳炬鼎力教育科技有限公司提供。深圳炬鼎力
教育科技有限公司（www.judingli.com）在教育、培训这一领域倾注了无限的热忱和热情，炬鼎力教育一



直以客户为中心、为客户创造价值的理念、以品质、服务来赢得市场，衷心希望能与社会各界合作，共
创成功，共创辉煌。相关业务欢迎垂询，联系人：李老师。同时本公司（www.tiyan.judingli.com）还是从
事电商体验课，电商公开课，电商限时免费公开课的服务商，欢迎来电咨询。
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