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产品详情

前言：上海美赋医美商学院，专门培训整形行业面诊师（医美年终工作总结|医美前台工作总结|医美工作
总结 ）

医疗美容在中国经过近20年的发展，已逐渐走向成熟，需求与供应的不断扩大，加剧了行业竞争，在广
告和杀价失灵的今天，如何寻找客户、赢得客户并留住客户是我们面临的首要问题。

 

企业之间的竞争如同打仗，而企业销售人员的表现就如同士兵的表现。如同士兵需要操练和培训各项技
能一样，销售人员同样需要一整套的技能、技巧、知识、经验来完成竞争战场上需要达到的目标。如何
打造医疗美容销售执行力?医美美学顾问专业力与销售力到底是什么关系?这两者之间的关联成为我们今
天关注和探讨的重要话题。（医美年终工作总结|医美前台工作总结|医美工作总结 ）

首先先来认识一下什么是“医疗美容美学顾问专业力”。医美美学顾问作为整形医生和求美者之间架起
沟通桥梁的从业者，具有行业内专业的服务能力，有统一的理论体系做指导，汇聚“产品力、形象力、
服务力”三大方面，细化到医疗美容专业知识。其作用主要是帮助整形医生和求美者之间架起沟通桥梁
，通过前期沟通了解，为求美者提供美丽规划设计预案和价格套餐以及提供优质美学顾问接待服务，传
递企业形象与品牌知名度、认知度、美誉度。它是执行业务销售的基础与保障，按照营销分类可化分为
企业销售人员，是企业发展打造有力销售力的力量总合之一。（医美年终工作总结|医美前台工作总结|医
美工作总结 ）

再来认识一下什么是“销售力”。销售力主要体现在企业与产品的整个营销过程中，它包括销售组织、
销售人员、销售渠道、卖场氛围设计等多种因素。这两者之间，最直接的合力体现就是促成业务销售，
提升业绩收入，推动企业健康快速发展。（医美年终工作总结|医美前台工作总结|医美工作总结 ）



医疗美容行业服务比较特殊，经过这么多年的快速发展，经营管理者很快认识到这一点，若将专业服务
与营销融合，再结合“现代经营销售管理法则”来开展业务销售就会很快立足市场并参与市场竞争和发
展壮大。直到今天这种“专业力”服务与“销售力”的有效结合已经融入行内里的每个角落。

想了解更多，欢迎参加上海美赋医美美学顾问培训（医美年终工作总结|医美前台工作总结|医美工作总结
）
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