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德夫门窗加盟丨“养商”远比“招商”重要

   随着14年“系统门窗”这一概念的出现，大量门窗企业开始转型，从接单、批量生产的模式，到如
今定制门窗加盟的形式。面对如此红海，大量门窗加盟商纷纷入场，但来得快，去的也快，没有实力，
大部分无法获利的加盟商难以独自面对市场残酷的竞争。加盟商的减少，等同于门窗企业的获利渠道减
少。

只有这时才能够真正体会到，门窗加盟过程中，“养商”远要比“招商”重要。

一、招商容易，养商难。

17年前，门窗企业招商是一件非常容易的事情，不需要做各种线上线下的广告、高炮，不需要经常性做
各种招商大会、活动，只需要一个在百度上排名靠前以及内容风格、排版、产品概念图过得去的官方网
站便可。16年时的网站黑帽和快排技术横行，3天即可将网站排到首页面，大量的加盟商主动找到企业进
行加盟合作。

但同时，由于加盟商的数目过大，门窗企业没有足够的人员配备和技术支持去帮助这批加盟商。大部分
加盟商过往并未从事过门窗行业，对于活动的启动也难以规划开展，过少的渠道以及不懂的如何开发新
渠道，营销手段的缺乏，导致大部分加盟商纷纷选择退场。

二、养商等于养企业

加盟合作形式的出现是必然的，系统门窗针对不同用户不同区域和类型进行制作，难以批量生产，楼盘
接单的形式也难以长期进行。而加盟合作的形式不光改变了门窗企业的销售模型，每增加一个加盟商，
便意为着增加一条销售渠道，在这条件下，帮助加盟商进行获利，便是等同于帮助企业进行获利。



所谓养商，抛开各种招商政策不说，有效的方法便是帮助加盟商找到客源，帮助他们开发客源，成交订
单，帮助他们获利，开展各种营销课程对加盟商以及其店面内的销售进行培训，时刻关注店面的数据变
化，并给予他们指导。商家获利，企业便获利，养商便是在养企业。

三、培养一个赚钱的加盟商需要很多资源

德夫门窗线下的门窗加盟商有400百家，但并不是所有店面都能够获利，有的月销售近千万，有的门店仅
有几万块的月销售额。为了不造成地区资源浪费，换商是必然的，每一次换商，代表前期企业对于加盟
商的投入将统统归零，广告费，培训费用，物料物资等等费用，以及难以挽回的时间成本。一个区域的
竞争对手这么多，时间便是其中脱颖的要素。

 四、一个老客户的价值远大

老客户的获利能力强，但也容易“跳槽”，维护好一个老客户，远胜过开发两个新客户。因此，投资促
进和业务支持工作要同步进行，一个不应忽视另一个。据透露，在未来的发展中，厂家将继续与时俱进
，不断创新，密切关注市场趋势，关注高端门窗经销商的需求，及时解决他们的消费需求，做好后续工
作。高端门窗加盟商的工作，维护合作加盟商，使双方都能获得良好的收入，利益与发展。

总而言之，养商的价值远比招商的价值要大，所以在企业进步的同时，需要增加招商的门槛，并大力地
帮助它成长，才能更好地进行养商，成长与获利。

德夫门窗
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