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淘宝网店搞促销这个是提高销量最快的方法，也能让店铺流量、人气有很好的提升，当然这是建立在促
销做得好的情况下。网店搞促销有时搞了销量也没有任何增加，但是有时却能非常精彩。很多人就要问
这到底是为什么了，很简单，目的不同采取同一促销自然无法获得很好效果。想要促销做的成功，必须
围绕目的去展开。接下来曼果教育小编就给大家具体的讲讲，希望这些内容能够帮到大家。

促销目的可以分为好几个，比如说为了提高知名度、清理库存、打造新的热销款、维护老客户等等。其
实不管目的如何，关键还是要产品质量过关，不然客户买了一堆质量差的产品，客户自然体验感差也就
不会再来购买了。促销不能一味的为了让客户购买而放弃原则，这样容易伤到品牌，到底遵循什么样的
原则才不会伤到品牌呢。

1、淘宝网店促销把握力度

其实促销的力度不大很难吸引客户，可是促销力度过大就很容易伤到品牌。所以决定促销力度多大前，
一定要衡量下成本、产品定位，一定要在可控范围内。可控范围内也能兑现促销，万一兑现不了负面影
响也是非常吓人的。

2、网店促销时间

促销的时间过长导致客户没有购买欲望，时间过短客户刚刚清楚规则促销活动却结束了。所以一定要控
制好促销时间，计算好促销传播多久，客户购买热情最高。

3、淘宝网店促销手段要特别

促销还采用之前的手段，客户看到这样的促销购买欲望就没有那么强烈，自然促销的效果也就大打折扣
。想要让人看到促销就想购买，关键还是促销手段要有创新。比如说售前促销，样品派送、多给客户一
点、欲取先给等等。



4、淘宝促销完结后一定要做好总结

促销最后的结果如何，一定要做好分析。要清楚促销的目的，检测促销响应效果，从促销中得到规律，
这样下次就能根据这次总结的经验将促销发货到更好。
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