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国内手工精酿啤酒有什么发展新趋势？

1、品种多样化。

微型啤酒酿造设备由于具有规模小，使用方法灵活的特点，那么就注定了在品种的多样化上具有一定优
势。比如酿造香气袭人的小麦啤酒、厚重的黑啤酒、琥珀啤酒、水果啤酒等等，不仅在口味上有多种样
式，在风格上也不尽相同。

相比于工业化啤酒，手工精酿啤酒的典型性更加突出，满足消费者对啤酒丰富性的要求。其实，啤酒在
国际上如果按种类划分有近100种，按照款式划分的话可以有近万种之多。而在国内，由于啤酒工业处于
整合期，大型啤酒工业需要的是利润竞争和市场占有率，所以品种单一战略是这个阶段中国啤酒行业的
无奈选择，那么就给予了多种类的手工精酿啤酒以巨大的发展空间。

2、品质高段化。由于微型设备现场精酿、现场消费，不经过滤、不需杀菌处理、所以口味更纯正、更新
鲜、营养更丰富。相对于工业化的啤酒，要经历巴氏杀菌，新出现并开始在国内大规模推广的纯生啤酒
酿造技术虽然解决了热处理对风味物质的损失，但仍然需要精细过滤来提高啤酒的生物稳定性和非生物
稳定性，其实对风味和营养成分仍然有影响。大多数的纯生啤酒生产企业为了包装的贴标质量，在低温
灌装后会采用30℃左右的温瓶工艺，所以说工业化的纯生啤酒实际上也无法达到理想中的风味稳定性。

手工精酿啤酒的前店后厂模式则不然，因为不需要包装、运输销售，而是在发酵罐里直接打出来饮用，
从而使得绝大多数营养物质和啤酒风味物质直接展现在消费者面前，让消费者品尝到只有酿酒师才能喝
到的发酵罐里的原浆啤酒。随着中国经济持续的增长，人均可支配收入不断增加，对个性化产品需求也
会不断提高。

手工精酿啤酒对于原材料的要求比较高，原料配比一般采用进口麦芽，不添加辅料、大米、淀粉等，糖
化的时候注重麦芽汁质量，对酒花的选择比较广泛，添加酒花的方法和时间根据不同品种，以及酿酒师
对酒的理解不同而风格各异，威海卫啤酒招代理商，设备小、用量少，在这两个主要的原材料上，不同
的酿酒师有不同的用法。



总之，手工精酿啤酒的酿造工艺比较多样化，着眼于产品质量和风格。手工精酿啤酒生产的灵活性，酿
酒师的创造力、酿造个性、品质高段化的品种可满足不同消费者需求。因此，其发展前景十分可观。

3、经营者对当地啤酒消费市场没有做过深入了解，店面位置选择不当，自己没有开过类似的餐饮店，不
懂餐饮定价、促销、以及渠道经营。

任何一项新鲜事物的发展必伴有其人才队伍的成长，目前国内专业酿酒人员和经营人才还比较欠缺。手
工精酿啤酒并不是简单把啤酒酿出来就可以销售，它需要有精细化的工艺控制，丰富的理论知识，以及
酿酒人员的对细节的把控才能酿制出精致的啤酒。

啤酒是世界上除了茶以外的第二大饮料，中国虽然是啤酒消费大国，但是天下大势合久必分，单一化的
产品一定挡不住人们对美味多样化的追求，低质量的工业化啤酒一定也挡不住人们对高品质的追求。

老板啤酒坚持选用先进的生产设备和科学的生产技术酿造优质啤酒，为您带来全新的啤酒体验！老板啤
酒在不断发展壮大的过程中，已发展成为拥有20万千升产能的啤酒生产基地，在满足自身生产需要的同
时可对外承接OEM代加工业务，有意向合作的朋友，详情请咨询业务经理！

影响啤酒泡沫稳定性的因素

啤酒泡沫是一种能够直观体现啤酒质量的重要特征，丰富、细腻的泡沫不仅可以给消费者带来较为新鲜
的感受，而且可以防止啤酒风味物质的溢出和啤酒中的物质因空气影响而发生的氧化。影响啤酒泡沫的
物质很多，蛋白质作为啤酒中的重要组成部分，对啤酒泡沫的品质起到至关重要的作用。为了能够拥有
优良品质的啤酒泡沫，老板啤酒的研发团队利用先进的技术手段，经过不断的探索尝试稳步提高和巩固
现有产品的品质。拥有浓密泡沫、绵甜口感的老板精酿原浆啤酒已成为众多啤酒爱好者们的心头好，销
量一路飙升。若您有意向加盟代理老板啤酒，请与我们的业务经理取得联系！

怎样才能做啤酒代理？

怎么才能做啤酒代理生意？许多想要做啤酒代理的朋友一直很苦恼该如何做代理啤酒的生意，如果选择
啤酒代理需要选择哪种啤酒，以及选址、装修等都是需要了解的。为了让更多朋友了解啤酒代理的相关
知识，下文就来解析下啤酒生意应该怎么做。

怎么才能做啤酒加盟生意？先选择合适的啤酒品牌，这个阶段是非常重要的，很多啤酒代理商不知道该
怎么选择何去何从，别人的意见也是多种多样，但是自己一定要有谱，一定要根据自己当地人们的喜好
和经济消费情况选择。选择大于努力是很有道理，选好了就是事半功倍，选不好就是事倍功半。

记住啤酒代理不是说一定要选择有名气的品牌才代理，一个再成功的啤酒品牌代理也需要经历两个阶段
：1.选择合适的啤酒品牌的阶段，2.啤酒品牌进入，市场运作的阶段。对一个啤酒代理商来说，弟一阶段
是非常重要的，很多啤酒代理商不知道该怎么选择何去何从，别人的意见也是多种多样，但是自己一定
要有谱，一定要根据自己当地人们的喜好和经济消费情况选择。

怎么才能做啤酒加盟生意的第二阶段难而且也很重要，但是目标已经选定，只要想着目标想着怎么去运
作。选择大于努力绝是很有道理，选好了就是事半功倍，选不好就是事倍功半。最后，就是对于厂家的



售后服务要看准，因为现在的经济市场售后是尤其重要的。

对于资金不是很多缺乏销售网络的代理商，那些发展中的啤酒品牌无疑是比较好的选择。因为这时候的
企业一般来说支持力度都比较大，是谋求共同发展，而已经很成熟的啤酒品牌一般都是寻找有能力的代
理商，做的不好会取消代理资格。

选定啤酒品牌以后，联系厂家，这里特别提醒：选择厂家一定要问厂家业务支持的品牌情况，厂家有业
务员在跑市场。此外，对于厂家的售后服务要看准，因为现在的经济市场售后是尤其重要。

威海卫精酿原浆招合作伙伴-威海卫酒业集团由山东威海卫酒业集团威海有限公司提供。山东威海卫酒业
集团威海有限公司（www.whwjyjt.com）是一家从事““自产精酿原浆啤酒”,“自产工业啤酒”,“啤酒O
EM代加工””的公司。自成立以来，我们坚持以“诚信为本，稳健经营”的方针，勇于参与市场的良性
竞争，使“威海卫酒业集团”品牌拥有良好口碑。我们坚持“服务至上，用户至上”的原则，使威海卫
酒业集团在啤酒中赢得了众的客户的信任，树立了良好的企业形象。
特别说明：本信息的图片和资料仅供参考，欢迎联系我们索取准确的资料，谢谢！
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