
黄江FBA FBA 东莞劲航国际物流

产品名称 黄江FBA FBA 东莞劲航国际物流

公司名称 东莞市劲航国际物流有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广东省东莞市万江区银龙路3号泓福大厦108

联系电话  18028281567

产品详情

中国到美国海运的靠谱物流渠道

1、轮船在美国拥有自有的码头,会优先处理自家业务需求,不受意外突出事件影响.

2、船大部分情况下都是满载的,因此没有必要参与共舱,不参加共舱的好处是显而易见的.无论从运转效率
还是费用方面,快船都有着独到的优势.的船独立运营,船舶调动就是一个指挥中心说了算.在美国国内停靠
的各个码头在跟船舶联系的时候就很简单.因为船是靠天吃饭,有很多不确定因素,很多需要及时决策反应
的东西.码头对的船只需要跟一家联系就行,不用跟其他船公司协调.而且美的船舶都是自有船,船员都是公
司的美国员工,沟通起来非常简单.的客户也感觉很方便,上的船,用的箱子,卸在的码头,用的免费底盘车(其
他公司都是收费的),这些都是确定的,而不是下了单之后就什么都不清楚了.

3、到中国航线有着优良的财务状况.

事实上,从美西到中国的时候,已经盈利很好了.然后从中国再回美国,虽然作为一个回程货,但是快船的运价
比其它船公司东行主力航线还高.所以这条航线的财务状况非常好.因为好,是一种良性循环,所以可以在长
滩提供免费的底盘车,一旦遇到天气情况还可以加速.虽然燃油成本会高很多,但是为了兑现对客户船期的
承诺,可以做到这一点.其实这是一种良性循环.因为有很好的财务表现,公司整体上财务表现盈利好,因而才
能在市场低迷的时候,即使在油价很贵的情况下,别人都减速的情况下,可以东行不减速,这是因为船舶西行
财务表现收入水平非常高,这也就保证了线路的时效和不会被延误.

4、客户千差万别,有时候客户自己需要什么并不明确.在你给他一个具体产品呈现出来之前,他也不是非常
清晰的.需要船公司有比较敏锐的眼光和独到的见解,看到客户未来的需求以及痛点,也就是现在被压抑的
需求,把客户需要的服务做出来.



劲航告诉你亚马逊头程费用怎么算

我们知道现在一般情况下几乎所有的FBA头程物流公司,报价都是差不多的,但是我们要怎么对比这些物流
公司呢?首先,我们就要知道亚马逊头程费用到底是怎么算的.下面劲航就来告诉你亚马逊头程费用怎么算.

一般会分为以下2种在;A公司:运费+关税;B公司:运费+预付关税+进口商费用用+关税.另外要问清楚他们提
不提供清关服务.其实一般来讲,最为稳妥的方式是:运费+关税预付手续费+清关服务费+预收关税.而且要
问清楚走什么渠道,还要问他给你报的价格是不是全包.其实这个报价跟你运输的是什么产品,到那里,什么
渠道都有不同的报价和收费的,这个还是要看具体情况来进行分析的.

劲航告诉你亚马逊头程费用怎么算?

fba头程运输费用计算:

体积算法:A=单位基本运费(MTQ)×总体积(CBM)

重量算法:B=单位基本运费(TNE)×总毛重(KGM)

体积重=方数(CBM)×167/KG;

fba头程运输空运运费:

一、体积重量(公斤)=长(CM)X宽(CM)X高(CM)/6000

二、体积重量(公斤)=货物的体积(CBM)X167公斤

fba头程运输海运运费:

实际重量=过磅后货物得到的物理重量

货物体积=美国FBA的货物的长×宽×高

目的港费用:

关税(Duty)、派送(deliveny)、清关(declare)、码头费(portfee)、仓租(storagefee)其实做FBA的跨境电商所涉
及的费用有FBA头程运费、FBA执行费、月仓储费、入库清点放置服务和长期放置费等等.劲航是国内物
流企业为数不多的专业提供亚马逊FBA头程运输一站式服务的公司,不管是在价格还是清关问题上都是有
优势存在的,如有需求请联系我们!

亚马逊fba自动发货的优势在于:

对于使用自发货的卖家来说,他们可以确保他们的产品包装适用于自己的产品.这能降低顾客报告的产品损
坏数量以及更少的退货量.自发货卖家还可以使用定制包装,与其竞争对手区分开来.

再进一步的话,自发货卖家可以使用自定义的收据,甚至在包裹中加上写给顾客的亲笔感谢信.

劲航是建议卖家可以通过同时测试自发货和FBA两种方式,看哪种更适合自己.有时,自发货和FBA对于同一
卖家具有不同的优势,但是这具体取决于你所销售的产品.例如,如果你的产品有一个特定的包装问题或是



目标买家对配送速度没有特别要求,则自发货可能是一个更好的选择.而且,对于沉重或庞大的物品,卖家也
可能更喜欢使用自发货,这样他们就不必承担额外的运费.另一方面,FBA对大批量的亚马逊卖家可能更有效
,因为他们负担不起花很多时间(或雇用员工)来处理包装和配送大量的订单.

但是劲航需要提醒客户的是,在使用FBA发货的卖家需支付一笔费用后将其产品存储在亚马逊的自有仓库,
也能因此享受到亚马逊提供的物流配送服务.当消费者购买了相应的FBA产品时,亚马逊工作人员会从货架
上挑选货物,进行包装并派送.亚马逊还会为FBA产品提供相应的客户服务.亚马逊的FBA费用会涵盖以上服
务,而费用是根据FBA商品的尺寸和重量来确定.另外,亚马逊还收取相应的仓储费用,所以物品储存在FBA仓
库中的时间越长,卖家将支付的费用也就越多.

其实不难看出,已经拥有运输系统和仓库的卖家更能充分利用自发货功能,自发货的卖家拥有可以按照他们
想要的方式包装和运输产品的优势.他们还可以在包装中添加独特的个人元素,包括手写的感谢信.但这也
意味着他们必须挑拣、包装、运送和处理客服.自发货的另一个缺点是许多买家并不热衷于从自发货卖家
购买,所以这其中的利弊都是要卖家去慎重考虑的了.以上就是劲航为亚马逊卖家分析的亚马逊fba自动发
货问题,希望能帮助到大家在选择物流方式上解决一些困惑,有任何问题都可以联系我们,为您实时处理各
种亚马逊fba操作中遇到的问题!
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