
亚马逊无货源erp开发定制亚马逊培训

产品名称 亚马逊无货源erp开发定制亚马逊培训

公司名称 郑州策然商贸有限公司

价格 10.00/套

规格参数 品牌:亚马逊无货源erp系统
合作方式:个人版工作室版贴牌版独立

公司地址 河南省郑州市金水区花园路59号居易国际4号楼3
单元1203室

联系电话  13243358187

产品详情

亚马逊全球开店的巨大市场红利吸引了许多新卖家入驻，渐渐地显现出“全民亚马逊”的趋势。威信 
++18571873821

在电商行业当中，熟悉亚马逊规则的人都知道，亚马逊平台的规则不同于国内电商平台的规则，亚马逊
平台是重视商品，轻店铺的特征。国内电商是重视销量、店铺等级及评价等。

相对于其他平台来说，亚马逊的规则相对是比较公平的，无论你是新卖家还是老卖家，都必须努力才行
，只有努力和用心，才能获得更多的流量，才能转化出更多的订单。在亚马逊平台上总会有你的一席之
地。无货源店群模式也许是你可以轻松转型的机会！

亚马逊无货源模式，简单的说就是全网采集商品，通过ERP系统筛选处理，优化翻译并加价上传到亚马
逊店铺中，我们的利润主要来自跨国区域之间的价格差。

亚马逊无货源铺货模式，就是根据平台上架规则，选择一个商品种类上传大量的SKU，符合用户的浏览
习惯并推荐给客户，在客户下单后，我们从采集处拍单发往我们的国际中转仓，有工作人员二次打包贴
签发往国外客户手中。

这些都是可以使用ERP系统来完成的，一个人操作多个店铺是完全没有问题的，运营店群的发展规模，
不仅仅是几个店铺之间，而是几十上百个，这样可以让我们的利润来成倍的扩大。在我以往的文章中有
详细的介绍ERP功能和作用，这里就不在重复。

这种模式的特点是：

1）、店群，就是因为多，站点多、店铺多、商品多、展示多、订单多、利润多；

2）、前期大量铺货，等店铺稳定后并有一种类目或多个类目的商品展现效果非常好，然后做二次优化，
转为精品模式，把利润提升一个档次；



3）、品牌一定要做好，我们都希望店铺有一个长久又稳定的收益，如果杂乱无序的做店铺，那肯定不适
合；

4）、我们店群模式需要走量，不管是铺货还是精品模式都需要大量的上货，所以整个供应链不能断，线
上无货源，线下寻找提供货源的合作方；

5）、listing和标题优化，这一点也是要做好的，这是我们店铺出单的来源，平台也是按照listing的优化程
度来推荐自然流量。

亚马逊无货源店群模式想要持续稳定的挣钱，还是要精细化运营，下面就给大家分享一下亚马逊无货源
店群运营的六大技巧：

一、大量铺货

铺货就是需要有一定数量的商品在售，在亚马逊平台上传新品，平台给新品有一定的展示，商品数量的
多少就影响展示商品的多少，直接影响销量，在这样的情况下，卖家店铺里只要有存在一定数量的商品
，通过运营推动各个商品排名的逐步提升，才能带动销量的增长。

二、如何选品

选品虽说是基础操作，但是也是一项重中之重，不要看别人的商品卖的很火爆，你就去跟风卖，盲目跟
卖只会被淹没，推销热销商品的人很多，竞争力是你难以想象的，冷门商品虽说竞争低，但是利润也是
很少的。

所以在我们开店铺时选品之前，要先去观察分析市场各种情况，分析各大平台的销售数据，然后在选择
你的商品，看到这个商品卖的很火，先查看一下这类商品的卖家大概有多少人，是否能够从竞争当中分
一杯羹。

三、商品更新

店铺运营前期的时候需要大量铺货，后期的时候要优化店铺的商品，把一些销量不太好的商品，没有展
示的商品给替换成新的款式或换成别的商品，这样新上传的商品效果可能就比老商品好一些，这样慢慢
的你的店铺将越来越好。

还有商品优化，就是说当你店铺中有一款商品获得了不错的效果，或者说每天都固定有订单产生，那么
你可以考虑一下是否把这款商品再进行一个二次优化，增加效果，提高转化率。

四、分店管理   威信 18571873821

做亚马逊店群需要开设多家店铺，在每个店铺里面上传的商品类目不要太多，不要给客户一个杂乱无章
的感觉，在少数的类目里面，尽量多上传不同个性特点的商品，以满足客户的不同需求，要让客户进到
你的店铺后，在这一个商品品类里都可以满足客户的需求。

尽量减少客户的流失。多开店铺就可以大量的做多种品类，以稳定自己的收益。

五、数据分析

做和互联网有关的工作，数据分析尤其重要，我们可以通过数据的变化来判断整个市场的走向。

我们要根据数据变化进行推断，进行调整，商品要合理定价，亚马逊无货源主要赚得就是跨境区域的价
格差，外国买家不了解我们的商品，但觉得这商品很好，所以我们可以从中赚取一个汇率差，虽说买家



不知商品的原价是多少，但是在定价的时候也不要太离谱，当前的亚马逊平台不再是“钱多人傻”的草
莽时代，卖家众多，竞争激烈，消费者也越来越学会在众多选择中比价格。在运营中，只有让自己的商
品售价具有竞争力，才更易于在竞争中取胜，获得更大的市场份额。

六、模式转换

亚马逊无货源模式稳定后确实能够给大家带来不错的利润，一个店铺一个月可以达到一两万，做过电商
的朋友应该明白，做无货源模式，就是在这几年的时间当中快速赚到钱，如果你想要能够长久运营或者
大幅度提升利润，那么就需要进行模式转化了，从无货源模式转为精品模式。

之所以不说直接做精品，是因为精品需要进行囤货，自己对商品进行包装，但投入肯定更大一些，刚开
始做无货源，可以测试哪种商品比较适合自己，然后根据这些商品大量销售数据，来做精品模式。

店铺的运营离不开努力和学习，不断优化自己的商品，与时俱进，加大自己的工作量，那么你的付出总
会得到相应的回报。亚马逊跨境电商这趟列车已经进入了加速阶段，全球市场的不断发展，巨大的蛋糕
等着各位去努力获得属于自己的那一份。威信 ++18571873821

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

