
乐存NBY钱包软件系统开发

产品名称 乐存NBY钱包软件系统开发

公司名称 海生（广州）网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区吉邦科技园三栋

联系电话  19128912003

产品详情

要理解区块链的历史地位和未来趋势，就不得不从互联网的诞生开始研究区块链的技术发展简史，从中
发掘区块链产生的动因，并由此推断区块链的未来。乐存NBY钱包软件系统开发找【何道 132-4737-8117 
微/电】乐存NBY钱包交易系统开发，乐存NBY钱包理财系统开发，乐存NBY钱包制度模式开发，乐存NB
Y钱包区块链技术系统开发，乐存NBY钱包会员收益制度软件开发、比特币诞生之前，5个对区块链未来
有重大影响的互联网技术，互联网在美国诞生，此后互联网从美国的四所研究机构扩展到整个地球。在
应用上从最早的军事和科研，扩展到人类生活的方方面面，在互联网诞生后的近50年中，有5项技术对区
块链的未来发展有特别重大的意义。

  一、乐存NBY钱包安全

本金收益随进随出许多项目资金一进去，就像侯门一入深似海，要想毫发无损的出来，基本上是胡思乱
想。

而在乐存里面，本金和收益就像在邻居家串个门，随时能够出来，邻居还欢送。

二、乐存NBY钱包提取，全球交易所许多项目，手里赚了大把积分和各种币，但JI安如没有新人捧着真金
白银进来，你也甭想提现了，

而咱们乐存倒好，你完全能够不推行，IT领域
，没有新人参加，你一样能够做得风生水起，由于提现渠道一向敞开着。

三、乐存NBY钱包制度

无烧伤机制许多项目都大头娃娃，你的本金得足够多，你才能拿到下面人的奖赏。

而乐存打破了这一铁律，你一旦踏上乐存这趟财富列车，你就王者荣耀，你下面的会员不管是直推还是
间接的，都和你有联系。

http://www.itlingyu.com/


四、没有泡沫在市面上，要想到一个没有泡沫的项目，就像要在女人堆里到范冰冰，难上加难。绝大多
数都是啤酒项目，泡沫大得很。

而乐存就像茅台酒，不光没泡沫，还香气扑鼻。为什么?由于它的利润来源于主流币的搬砖套利收益，从
不透支。

五、收入安全在乐存这个渠道上的对冲套利市场里，就像把钱放在银行里，吃利息一样。你要用钱就取
一点，要用钱就兑一点，随时提现，安全啊!

六、月收益10%到20%左右以上这个不用多说，放在传统行业是暴利，

放在乐存只能算中规中矩，算不得高收益，可是稳啊!咱们谁不寻求岁月静好、现世安稳呢?!

七、上不封顶这个世界是属于强者的，历史也是强者书写的。这个项目对强者来说是福音，你才能最强
这项目也容得下，由于收入不封顶。

以上内容就是乐存NBY钱包的产品说明信息，但可能还不够细致和全面，如果您需要更开发细致规则或
有其他想法欢迎请联系！

 

乐存NBY理财模式

乐存理财基金1号:周期:30天，月收益8%–12%，起存金额:币值500美金；

 

乐存理财基金2号:周期:45天，月收益:10%–15%，起存金额:币值3000美金；

乐存理财基金3号:周期60天，月收益:15%–20%，起存金额:币值10000美金；

提前赎回违约金5%；到期赎回1%手续费。

推广收益:

直推:利息收益的100%，第二代 ~ 第十代利息收益的10%

直推1个，拿1代，

直推3个，拿5代，

直推5个，拿10代；

荣誉奖：

十层内理财币值金额达到20万美金，晋升成为：男爵，叠加无限代理财收益5%；

3个区各产生一名男爵，晋升成为：伯爵，叠加无限代理财收益10%；

3个区各产生一名伯爵，晋升成为：侯爵 ，叠加无限代理财收益15%；



3个区各产生一名侯爵，晋升成为：公爵   ，叠加无限代理财收益20%；

平级奖：

伯爵与伯爵平级可以拿伯爵总收入的10%，享受压缩的三代。

侯爵与侯爵平级可以拿侯爵总收入的10%，享受压缩的三代。

公爵与公爵平级可以拿公爵总收入的10%，享受压缩的三代。

3个区各产生一名公爵，成为基金会全球合伙人，平均加权分红1%的NBY；

 所有收益均以NBY结算，客户可持有NBY增值，可闪兑其他主流货币再进入基金理财；

NBY可在乐麦商城消费（全是刚需品和高科技产品），可投资∨RX（3D全息广告机）赚广告费，获股权

持有NBY一定数量，可申请开通万事达卡进行境外消费！

从软件程序的角度说，比特币的挖矿就是用哈希SHA256函数构建的数学小游戏。区块链在这个小游戏中
首先规定了一种获奖模式：给出一个256位的哈希数，但这个哈希数的后70位全部是0，然后游戏者（矿
工）不断输入各种数字给哈希SHA256函数，看用这个函数能不能获得位数有70个0的数字，找到一个，
区块链程序会奖励50个比特币给游戏者。实际的挖坑和奖励要更复杂，但上面的举例表达了挖矿和获得
比特币的核心过程。
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