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产品详情

FBA产品超出库存限制怎样办?

当你到达亚马逊库存仓储限制时,这时分你会在卖家帐户和电子邮箱中收到亚马逊的通知提示.在你的库存
程度低于你的限制之前,你将无法再次发货到FBA仓库.关于有特定限制的ASIN来说,除非该ASIN的库存低
于限制,否则你将无法增加这些ASIN的FBA库存.

那么卖家要怎样申请进步仓储限制呢?

亚马逊每个月都会调查仓储限制.假如你在过去9周,每周能出卖8%或以上的库存,你就有资历得到升仓.卖
家也能够联络亚马逊的Seller Support来请求升仓.不过详细还是要看亚马逊那边的审核停止详细状况剖析,
卖家当前的库存周转率和库存类型等要素也会对这个起到影响作用的.

8.积了一堆的FBA的货,就是卖不出去怎样办呢?

假如FBA积货太多就会形成很多困扰,那么我们建议客户能够停止低价处置、关联促销、买赠活动售出、g
iveaways销售或者移出到海外仓等方式进行处理.

亚马逊fba实际发货少了要怎么办?

劲航收到客户咨询反映关于亚马逊fba实际发货少了的问题,起因是客户这边发了一批货,后面发现漏发了,
所以客户就有疑问,如果FBA收到货发现数量少了,跟开始客户填写的数量不一致,这是否会影响入仓呢?

劲航告诉客户,其实亚马逊会按照实际数量入仓的,数量差一两个没关系,只要等到货几天后进入到发货计



划点击reconcile勾选是客户方这边少发一个就可以了,这样子是不会影响货物入仓的.

其实关于亚马逊fba实际发货少了的问题还是偶有发生的,粗心的卖家有时候迷迷糊糊的操作,后面发现的
时候就会很担心货物入仓上架的问题,比如卖家原本在FBA上申请的是共250件货,但是发货过程中只发了
共220件货出去,这样子可能会导致亚马逊那边是收到了,但在后台看到货还是处于处于断货状态,仍旧上不
了架.那么如果是这样子的情况,我们又要怎么应对呢?劲航下面来简单说明下.

首先卖家这边要看货物已入仓时间有多久了,假如货物是刚入仓不久,我们是建议可以稍等一下,因为假如
卖家不是频繁的这样发货数量比申请的数量少,一般情况下是不会影响货物正常上架的.假如是一个星期或
者更久的话,那就要在后台联络亚马逊的客服讯问详细的缘由,让亚马逊客服那边帮你处理解决.

所以其实我们是建议亚马逊卖家在等货入仓之后必须要检查数量对不对,首先是检查总数,例如,总共发了1
00件产品,实际才入仓90件.那么意思就是丢了10件,这样的情况我们是可以要求亚马逊赔偿的.

检查的方法:卖家中心—库存—管理亚马逊货件—发货数量/接收数量如果查出发货和接收数量都是对的,
就可以放心了吗?答案是否定的,因为亚马逊也有出错的时候,例如发了二个产品,A产品40PCS,B产品40PCS.
入仓的情况也有可能会这样:A发40,实收50.B发40,实收30.

这个产品的总数是对的,但是单品的数量错了.那么这样的后果也是很严重的,你试想下,如果买家买10个A,
却收到10个B,这是怎么引起的呢?就是因为货物在入仓的时候搞错了,所以说我们必须认认真真去检查货物
的上架情况,分析数量的问题是不能马虎的,否则后果就很不好了,那么检查的方法是怎么样的呢?

劲航告诉你货物检查的方法:卖家中心—库存—管理亚马逊货件—然后点击相应的FBA名称,然后点击"货件
差异查询"—商品缺失-请调查.

Amazon亚马逊FBA发货的相关事项

我们都知道FBA指的是亚马逊代发货服务,而关于FBA发货,很多卖家常常觉得FBA收费太贵,本钱太高招致
利润没了,因而很多卖家对于FBA发货其实是很抗拒的.而这样的想法是对亚马逊FBA头程存在严重的误解,
下面劲航就来为大家剖析下Amazon亚马逊FBA发货的相关事项.

首先我们来理解FBA的基本概念,其实FBA头程是十分重要的,表现在以下几个方面:

1.FBA的总费用来说,除了少数价钱很低重量很轻的产品,大局部产品采用FBA发货,本钱支出根本上是和自
发货持平或者略微高一点点;2.关于同一产品,自发货和FBA发货的售价相比,FBA发货的Listing的售价常常比
自发货的高出不少,高出的局部,除了能够抵消FBA的各项费用之外,还会有不少余数,所以,整体来说,FBA发
货的Listing的利润率是高于自发货的;3.FBA的Listing, 客户购置后,普通3-5天左右就能够送到顾客手中,到货
时效快,客户称心度高;4.依照亚马逊系统的流量分配准绳,FBA的Listing曝光率大约会比自发货高出40%左右
,高曝光率高流量,普通而言就意味着更多的订单.

理解了FBA的这些基本信息之后,我们还要深入明白FBA自身就是亚马逊店铺运营的十分中心的一项内容,
所以卖家们必需控制分明FBA发货的一些重要事项.通常状况下,我们在创立Listing的时分,普通默许的是自
发货的创立方式,创立完成后,检查Listing各方面细节没有问题,这时分才转化为FBA发货的方式.

需求留意的是当我们把产品从卖家自发货转换成亚马逊发货直至亚马逊收到货物上架之前,卖家产品的listi
ngs处于买家看不到的状态.假如卖家想在这段时间内,还是让买家看到你的产品并且卖家国内还是有库存
的状况下,到时分能够从FBA Inventory转换出来.转回来的过程中还需求设置一下产品国内的库存数量.但是
有些卖家在库存页面中还是没有转换回来的listings的时分,就拿产品SKU在后台搜索,普通会搜索出来的,这



个时分卖家就能够设置国内的库存了.

关于采用FBA发货的产品,卖家们在产品发布时,做到重量和包装尺寸填写的精准.因为这会影响到后续转化
为FBA发货后的费用问题,重量填的太轻或者体积填的太小,FBA仓库自然会在入仓时重新核算.但是假如由
于你发布产品时大意把重量填重了或者体积写大了,亚马逊FBA仓库一定会做到恰如其分的更改核算,这样
你就要承当多些不用要的费用了.

卖家们需求留意FBA发货选项设置中默许的是分仓发货的,在分仓发货的状况下,亚马逊系统会依据各个FB
A仓的实践状况对你的货品做动身到一个仓、两个仓、三个仓三种分仓方式.这样的分仓方式关于卖家来
说,随机性很大,所以,关于小卖家来说,常常会呈现分仓后原本打算一票件发走的货结果变成了三票件,从而
形成运费过高.这时分就需求卖家本人权衡思索了,假如是货品数量不多的状况,那么久能够采用合仓的方
式发货.当然,合仓的结果是,每个单品会有额外的合仓费用,详细费率卖家本人能够应用卖家中心后台右上
角的Search或Help栏来搜索FBA Fee查询.

劲航还要提示卖家在FBA发货的过程中,还要思索一点,尽量把抛货和重货搭配发货,这样就能够恰当的降低
由于体积重过大而带来的不用要的额外运费支出了.
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