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产品详情

直通车应如何日常维护

  直通车是一个精准引流工具，所以我们在日常维护的时候围绕着精准这个东西优化账户。

一开始的时候很难分辨哪些关键词是盈利的，哪些关键词是亏损的。所以唯有的办法就是关键词都测
试一段时间，然后根据关键词的数据反馈来调整。一段时间之后，我们会发现有一部分盈利关键词，另
一部分亏损关键词。

对于盈利词可以选取部分转化率特别高的提高出价，卡住更好的展现位置，为我们带来更多的优质流
量，同时为围绕盈利词添加相关词。

 通过这段时间测试，说明这种类型词是适合我们宝贝的。

对于亏损词，亏损不严重的词可以稍微降低出价，以观后效，亏损严重的关键词可以直接删除，节省
成本，也可以提升整个账户的转化率。

我们还需要监控关键词7天和30天的表现，删除30天表现不好的关键词，比如7天或者30天展现不错的
关键词，点击转化都很低，这样的关键词就要删除。

 而那些展现大，点击高，转化好的关键词可以提升价格去卡更好的展现位置。



大家都知道，淘宝代运营公司排名，在淘宝搜索的各选项中，按照销量排名是大部分买家都爱用的一
种搜索方式。

这就给淘宝卖家们指明了方向：可以用一款高销量爆款为网店引入大量流量。产品不在于多，够爆就
行。

 淘宝店铺(淘宝名店)在日常销售中，平平淡淡的没波澜，终究会被淘宝大军淹没。

 所以时常会听说打爆款，做店铺(淘宝名店)活动啊等等促销。

 然而许多新手对这促销手法还是茫茫然。所以这次给大家带来网店销售：爆款及做活动的常见手法。

直通车常见玩法--权重养成法

 2019年已经过去一半了，上半年重要的618大促也已经过去了，不知道大家都准备的怎么样了？

淘宝变化很快，增加了销量明星，又增加了超级推荐，代运营公司费用，在后面又更改了618的活动形
式，不知道一些中小卖家能不能应对淘宝的不断变化。

其实不管怎么变，想要把店铺做起来，做好销量，主要还是要从流量，客单价，以及转化上面去入手
。

 转化率和客单价，对很多商家来说不好去把控的，有的甚至由于类目原因很难改变。

所以最简dan的方法就是去提高访客数量，想要快速提升访客数就要靠直通车。今天来给大家分享一下
几种常见的直通车玩法。

 权重养成法

 这个玩法比较适用于大类目，流量较高的产品。

原理：因为每个直通车账户都有计划权重一说，每个计划权重是不一样的，互相牵制互相影响，这也
就是很多人不愿意把很多产品放到一个计划里面做的原因。

方法：创建计划，微信代运营公司，加入与宝贝匹配度高的词，也就是常说的二三级长尾词。词要有
展现量，但是不用展现太大，质量分8分以及以上。

最后全部把排名拉到前三，观察数据两三天，看下点击率，并做筛选，点击率高的词留下，质量分十
分的词留下。

当质量分满分的时候，在点击率稳定的情况，加入精准大的流量词，因为这个时候加入词是最he适的



。

举个例子，比如你加的这些精准大流量词，本身有可能加进去是6分，但是，现在加进来就会变成7-8
分，说明你的计划权重是在增长的，然后再去做优化。

优化好再去加进大流量词。大流量前期不建议加，在你的计划权重逐步起来后再去加才是对店铺最有
利的。

 标品营销该如何做？

标品与非标品之间最da的差异就来源于同质化，运用于非标品类目中的“差异化”营销，明显在标品
类目中是不适用的，那么标品的营销该怎么做呢？

 1、新品准备期要趁早

由于 标品具有流量聚焦的特性，代运营公司，如果能在销售前期就获得销量优势，那么在后面的竞
争中就会更容易占据ling先位置。对于有明显季节特性的产品是在销售季开始前就要准备，而对于一些更
新换代的标品则是要在新品即将上市时就要做好预热工作。

举个例子，如一般在夏季中末期，卖家就开始要为长款打底裤的销售做好准备，包括模特图和产品图
的制作、预热销量、预备库存。等到天气一转冷，马上就开始冲刺销量，获得类目排名优势。

再举个例子，如每年各大手机厂商发布新款，对于手机用户来说，这时是更换手机的好机会，因此很
多黄niu会趁机chao作，加价卖新手机。还有一个更重要的原因，对于很多手机相关配件的生产厂家，如
手机壳厂家，需要第yi时间通过新品手机来确定生产最xin的手机壳，以此获得先xing发售机会。

 2、做好宝贝定位

宝贝定位要做好，满足目标消费人群需求。与非标品类目不同的是，标品类目受到自身产品限制更容
易做宝贝定位，更容易圈定自己的消费人群。

在开店初期，先别着急将宝贝上架，而是要先确定好自己是要出售哪个类目的产品，再根据市场需求
，有选择的上架宝贝。同时在销售过程中功能，要逐步确定店铺的引流款、形象款，培养好店铺的主推
款式。

如果是新手卖家，一时无法准确定位店铺产品，可以借鉴参考其他优xiu同行的店铺，并根据自己店铺
实际情况进行操作。

同时，我们在日常运营过程中，要了解顾客是出于什么样的购物心理来选购宝贝，如果是比较注重功
能化，那么我们在宝贝描述时可以突出功能化介绍，尽量贴合顾客的消费心理。



代运营公司-淘宝代运营公司排名-云派电商(优质商家)由东莞市云派网络科技有限公司提供。东莞市云派
网络科技有限公司（www.yunpaitp.com）坚持“以人为本”的企业理念，拥有一支敬业的员工队伍，力
求提供好的产品和服务回馈社会，并欢迎广大新老客户光临惠顾，真诚合作、共创美好未来。云派电商
——您可信赖的朋友，公司地址：东莞市南城区鸿禧中心A215室，联系人：张丽霞。同时本公司（www.
www.yunpaitp.com）还是从事小程序开发小程序开发公司有哪些，小程序开发公司小程序开发费用，小
程序的优点小程序开发价格的服务商，欢迎来电咨询。
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